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STOLARKA

Hastem przewodnim naszych dziatann marketingo-
wo-informacyjnych jest ,,Kupuj od Najlepszych” — ku-
puj od najlepszych producentéw, dostawcéw maszyn
i komponentéw, dystrybutoréw, ale kupuj takze w naj-
lepszych salonach.

Okna, drzwi, bramy, rolety, pergole czy ogrody zi-
! . mowe to bardzo nowoczesne rozwigzania w branzy
' -k budowlanej skierowane do klienta indywidualnego,
dewelopera czy innych klientéw instytucjonalnych. Od
wielu lat aktywnie i skutecznie promujemy nowoczesna stolarke, jej energooszczednosé, innowacyj-
nos¢, funkcjonalno$é, komfort uzytkowania. Dodatkowo stolarka okienna coraz bardziej staje sie eko-
logiczna. Nasze programy premiuja najlepsze produkty, ktére znacznie wykraczaja poza obowiazujace
normy, sa awangarda w branzy i odpowiadaja na potrzeby zmieniajacego sie rynku. Opiniujemy i re-
komendujemy tych producentéw, a w szczegdlnoéci te produkty, ktore zostalty poddane weryfikacji.
Produkty stolarki muszg spelia¢ bardzo rygorystyczne kryteria, a przede wszystkim oczekiwania
klientéw zaréwno tych biznesowych jak i indywidulanych. Musza by¢ takze innowacyjne, ekologiczne
i bezpieczne w uzytkowaniu.

Preferowana przez wielu klientéw nowoczesna, ale takze energooszczedna, funkcjonalna i trwa-
ta stolarka okienna, drzwiowa, garazowa czy ostonowa nie jest sezonowa moda, ale realna potrze-
ba i obowiazujacym trendem. Wybor energooszczednej, innowacyjnej i funkcjonalnej stolarki jest
w pewnym sensie stylem zycia. Jest to takze dbato$¢ o Srodowisko, np. poprzez zmniejszenie emisji
COz2, to réwniez polepszenie komfortu zycia. Wybieranie jakoSci typu Premium to wybér najlepszy
z najlepszych.

Dobra stolarka to dobry montaz, ale takze dobre profesjonalne doradztwo w salonach stolarki, ktére
réwniez weryfikujemy, certyfikujemy i rekomendujemy. Salony ktére naleza do prestizowego grona
Rekomendowanych Salonéw Okien i Drzwi to elita naszej branzy, to réwniez najlepsza wizytowka
kazdego producenta, to miejsce procesjonalnej obstugi klienta oraz punkt, w ktérym mozna zasiegnaé
merytorycznej informacji na temat innowacyjnych produktéw.

W Katalogu, ktory panstwu przekazujemy prezentujemy innowacyjne komponenty, maszyny, syste-
my i akcesoria do produkcji stolarki otworowej. Sa takze najlepsze okna drzwi, bramy i ostony i reko-
mendowane salony okien i drzwi, ktére sa polecane konsumentom.

Wybér zawsze nalezy do Panstwa — jakie produkty chcecie panistwo produkowac i sprzedawacé, z kim
wspblpracowacd i co osiggac. Niech ten Katalog VIP bedzie dla wielu firm inspiracja i wyzwaniem, ze
mozna jeszcze wiele osiagnaé i jeszcze wiele dobrego dla branzy, i dla nas samych stworzy¢.

»Najlepsi sg wéréd nas” i takich wlasnie serdecznie polecamy.

Z powazaniem
Grzegorz Cendrowski
Prezes Stolarka VIP
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Innowacje jako

narzedzie rozwoju
przedsiebiorstwa

Przedsi¢biorstwa, aby efektywnie dziataé¢ w realiach ulegajacej ciagtym zmianom
dospodarki, potrzebuja katalizatora, za ktéry uznaje si¢ innowacje. Pojecie stowa
innowacja rozumiane jest w bardzo szerokim zakresie,; potocznie symbolizuje
zmiane, nowos¢, wyrazajaca sie pod postacia nowych produktéow, nowatorskich
technolodii, nietradycyjnych ustug czy niekonwencjonalnych metod zarzadzania.

Firma innowacyjna - czyli jaka?

Na poczatek warto odpowiedzie¢ sobie na py-
tanie, czym tak naprawde charakteryzuja sie
innowacyjne biznesy? W swoim badaniu Polska
Agencja Rozwoju Przedsigbiorczoéci definiuje je
na dwa sposoby. Firma innowacyjna to ta, kté-
ra wprowadzitla przynajmniej jedna innowacje
(produktowa lub proceséw biznesowych).

Przedsigbiorstwom na rynku zalezy na tym,
zeby byly okre§lane mianem innowacyjnych.
Zwieksza to prestiz przedsiebiorstwa, jego po-
strzeganie na rynku, a co najwazniejsze — dobrze
przemy$lana i wprowadzona innowacja daje bo-
dziec do rozwoju i podnosi warto$¢ jego produk-
téw/ustug i samej firmy.

Otwarto$¢ na innowacje

Pierwszym elementem, jesli chodzi o inno-
wacje jest podejécie do nich. Rynek dzieli sie na
tych, ktérzy tworza innowacyjne rzeczy, pro-
dukty lub ustugi oraz tych, ktérzy wykorzystu-
ja innowacyjne komponenty w celu stworzenia
konicowego produktu dla innych. W drugim przy-
padku przedsiebiorca musi by¢ otwarty na nowe,
czasem zaryzykowad, wyjsé ze ,strefy komfortu”
iwykazad cheé do ich stosowania.

Cele, ktére sklaniaja do wdrozenia innowacji
we wspoélczesnym przedsiebiorstwie, maja cha-
rakter ekonomiczno-spoteczny i zaspokojenia
potrzeb klientéw. Kazdy przedsiebiorca, ktéry
ma ambicje rozwijania swojej firmy, powinien
tworzy¢ i wprowadzaé innowacje. Jak to okresla
P.F. Drucker, , przedsiebiorca zawsze poszukuje
zmiany, reaguje na niq i wykorzystuje jq jako
okazje”. OczywiScie motywem wprowadzanej
zmiany jest zawsze dla przedsigbiorcy okres§lona
korzy$¢ ekonomiczna — inaczej trudno byloby na-
zwac go przedsigbiorca.

Kto i co ma wplyw na innowacje

Wplyw na innowacyjne dziatania przedsiebior-
stwa maja dwie grupy, ktére potrafig skutecznie
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,wymusza¢” wprowadzenie innowacji w danym
przedsiebiorstwie. Pierwsi to klienci — kt6rzy po-
szukuja czego$ nowego, chca sie wyréznié. Druga
grupa to konkurencja — nie mozna pozostawaé
w tyle trzeba ciggle szuka¢ nowych mozliwosci,
trzeba szuka¢ nowych, innowacyjnych rozwia-
zan.

Dlaczego warto?

Wsréd korzysci ptynacych z prowadzenia dzia-
talnosci innowacyjnej, wiekszo$¢é przedsiebior-
cow wskazuje poprawe jako$ci obstugi klientéw
(54%), zwiekszenie zdolnoSci dostosowania sie
do ich wymogéw (51%), a takze podniesienie ja-
ko$ci wyrobow i ustug (51%). Do zauwazalnych
zalet zaliczaja réwniez: zwigkszenie wydajnos$ci
pracy (43%), pozyskanie nowych klientéw (43%),
wzmocnienie marki (43%), wzrost sprzedazy
(37%) oraz wzrost zysku netto (33%)

IRBS - Innowacyjne Rozwigzania
Branzy Stolarki

Obecnie innowacje sa jednym z najwazniej-
szych narzedzi, ktére mozna wykorzystywac, aby
rozwija¢ przedsiebiorstwo. Warto obserwowac
trendy rynkowe oraz otoczenie przedsiebiorstwa,
zeby wykorzystywac jak najlepiej rozwiazania
podsuwane przez rynek. Innowacyjne Rozwigza-
nia Branzy Stolarki to program, ktéry wyréznia,
promuje i upowszechnianie innowacyjne, wy-
jatkowe i przyszto$ciowe rozwiazania w branzy
okien, drzwi, bram i technik ostonowych, a takze
montazu i serwisu. W roku 2021 nagrodziliSmy
naszym zdaniem i zdaniem Kapitulty Programu 11
znakomitych rozwigzan — Innowacyjnych Roz-
wigzan Branzy Stolarki , ktére inspiruja, ktére
doskonale wpisujg sie w dynamiczny rozwéj na-
szej branzy i tworzenie produktéw o najwyzszej
jakosci, ale takze ekologicznych, funkcjonalnych
i pigknych.

IRBS to jedyny taki program w branzy sto-
larki, ktéry ocenia i docenia producentéw ma-
szyn, komponentéw, systeméw, programéw IT,



elementéw do montazu i akcesoridéw, autorstwa
Stolarka VIP. ;W programie IRBS - Innowacyj-
ne Rozwiqzania Branzy Stolarki wyrézniamy te
rozwiqzania, ktore spetniajq kryteria innowa-
cyjnosci, ale czesto takze wychodzq naprzeciw
zmieniajqcym sie czasom; informatyzacji, auto-

Laureaci programu

matyzacji, ekologii, intuicyjnosci dziatan i po-
trzebom rynku, tak klientéw biznesowych, jak
i konsumentéw” — méwi Pan Grzegorz Cendrow-
ski, organizator programu IRBS z firmy Stolarka
VIP.

INNOWACYJNE ROZWIAZANIA
BRANZY STOLARKI

Innowacyjne Rozwiazania

Branzy Stolarki 2021

Laureat Programu

Nagrodzony produkt

ICA POLSKA Sp. z o.0.

Lakier do stolarki okiennej i drzwiowej ARBOREA PROTECH

Roto Frank Okucia Budowlane Sp. z o.0.

Ukryty zawias do drzwi wejéciowych z aluminium ROTO Solid C

Eco Term Plus

Kompozytowe wzmocnienie okienne Eco Term

Pilkington Polska Sp. z o.0.

Szkto antymikrobowe Pilkington SaniTiseTM

Petecki Enterprises Sp. z 0.0.

Projekt profesjonalnych szkoleri #montazToPETECKI

Orgadata East Europe Sp. z o.0.

Program do produkcji stolarki otworowej i fasadowej LogiKal® MES

ISO - Chemie GmbH

Wielofunkcyjna ta§ma uszczelniajaca ISO-BLOCO HYBRATEC

Deceuninck Poland Sp. z o.0.

Technologia wzmacniania profilu okiennego PVC wi6knem
szklanym ThermoFibra

IC Complex Sp. z o.0.

Oprogramowanie do sprzedazy stolarki on-line IC Commerce

Yawal S.A.

System drzwi podnoszono-przesuwnych DP 180 Primeview

Selena S.A.

Nowy standard izolacji okien WINS
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Firma ICA Polska Sp. z o.o.

Nagrodzony produkt: Lakier do stolarki okiennej i drzwiowej ARBOREA PROTECH

IRBS
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LAKIERY DO STOLARKI OKIENNEJ | DRZWIOWEJ

B /ostaty opracowane do lakierowania drewnianych okien i drzwi, wymagajacych wysokiej
odpornosci, zwtaszcza w poblizu klamek i zamkow.

m Najwyzszej jakosci receptura pozwala na uzyskanie trwatej odpornosci chemicznej
na dziatanie ttustych substancji (kremy, pot), chronigc przed rozmiekczaniem przez nie,
powtok lakieru.

Dzieki wysokiej zawartosci czesci statych, lakiery znakomicie zabezpieczajg
stolarke otworowa przed najwiekszym dla niej zagrozeniem
- niekorzystnym dziataniem czynnikow atmosferycznych i UV.

. 1} I u
www.icapolska.pl

www.icapolska.online hi .:. .-
n @ u m ICN:’D LSKA




Firma Yawal S.A.

Nagrodzony produkt: System drzwi podnoszono-przesuwnych DP 180 Primeview

PRIMEVIEW
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ZIE) WSZECHSTRONNY :
SYSTEM PODNOSZONO - PRZESUWNY NA RYNKU

- Mozliwos¢ wykonania konstrukejiz waskim stupkiem w klasie RC2 - NOWOSC 2021

- Wersja Glass eliminujaca widocznosc¢ elementéw aluminiowych od zewnatrz - NOWOSC 2021
- Mozliwos¢ tworzenia drzwi kieszeniowych typu Galendage - NOWOSC 2021

- Klipsy maskujace do montazu moskitiery - NOWOSC 2021

- Plynne przejscie DP 180 Primeview w fasade FA 50N i FA 50N SL - NOWOSC 2021
Mozliwos¢ wykonania catoszklanego naroznika pod dowolnym katem

+ Mozliwo$¢ wykonania drzwi o bardzo duzych gabarytach i ciezarze skrzydfa nawet do 600 kg
+ Mozliwo$¢ wykonania drzwi z zatopionym progiem - brak barier architektonicznych

+ Mozliwo$é¢ zamontowania systemu automatycznego do otwierania i zamykania drzwi

+ Mozliwoéc¢ zastosowania oku¢ z mikrowentylacjg

Mozliwos$¢ montazu wypetnienia od strony zewnetrznej

+ Mozliwo$é¢ bezszprosowego taczenia szyb

+ Ruchomy stupek narozny (+/- 90%)

- Zintegrowane rozwigzanie odwodnienia liniowego

- Dzielone przekfadki termiczne eliminujgce efekt bimetalu

YAWAL B




Firma Selena S.A.

Nagrodzony produkt: Nowy standard izolacji okien WINS

INNOWACJA 2021

ZINTEGROWANE SYSTEMY
3-WARSTWOWEGO USZCZELNIANIA W NS
1 IZOLACJI OKIEN s des

STANDWRD

Nowa technologia
opracowana wspolnie z instalatorami

4x szybsza praca
w stosunku do tradycyjnych
falii tekstyinych

Precyzyjna aplikacja
i gwarancja trwatej szczelnosci

Zgodnosc z europejskimi normami
I standardami

10 lat odpornosci
na promieniowanie UV

ZLOONY L WYMAGANIAMI

WINS - NOWY STANDARD IZOLACJI OKIEN | @

www.wins.tytan.pl




Firma Roto Frank Okucia Budowlane Sp. 7 o.0.

Nagrodzony produkt: Ukryty zawias do drzwi wejSciowych z aluminium ROTO Solid C

[ v

Roto

Window & Door
Technology

Najpiekniejszy
zawias do drzwi:
ukryty!

Roto Solid C

Roto Solid C — ukryty zawias do drzwi
wejsciowych z aluminium — eksponuje
ich elegancki, nowoczesny wyglad.
Niewidoczny na oscieznicy, podkresla
estetyke jednolitej ptaszczyzny drzwi.
Design idzie w parze z funkcjonalnos$cia.
Schowany mechanizm Roto Solid C nie
narusza uszczelnienia wokot drzwi.

Roto Frank Okucia Budowlane
www.roto-frank.pl

Efekt: ciepto w domu i nizsze rachunki!
Solidna i mocna konstrukcja zawiasu
gwarantuje trwate i bezpieczne dziatanie
—nawet duzych i ciezkich skrzydet.
Dzieki niej Roto Solid C mozna stosowac
w drzwiach antywtamaniowych klasy
RC 2. Zawias dostepny jest w kolorze
srebrnym i czarnym.

— do ciezkich drzwi do 140 kg
- tatwa regulacja 3D

y 4

szybki montaz FixClick

najwyzsza trwatos$¢: DIN EN 1935
odpornoé¢ na korozje: DIN EN 1670

nie wymaga konserwacji

10 lat gwarancji na niezawodno$c¢

german made



Firma Eco Term Plus

Nagrodzony produkt: Kompozytowe wzmocnienie okienne Eco Term

Ings+: R
l

Eco Kompozytowe f

% E CO Wzmocnhienia Okienne

TERM Plus To gwarancja doskonatych
f' parametrow cieplnych okna.

Poznaj liczne zalety
wzmocnien

kompozytowych

Jedrym I napavaZnigjsnsch aspek:ﬁwi‘
domdw pasywnych 53 energooszczedne
okna, diatego to podczas budowy

CHy termomoadernizac) domu naledy
poswiacit Im duka unasagi.

Wzmocnignie kompozytows
fastosowane w systamie okienmym
spetnia wymegi okna pasywnego gdzie
U dla ckna nige moze by wieksze od

0.8 Wim2K).

Dzieki przewodnosc cieplna) 125 razy
mnigsze) nid stal, wamocnienie okienne
Eco Term Plus wykonane £ kompozytu

posiada doskonale wiasCiwosci ciepine.

R Eg-., . ,, oif-

@ www.ecoterm-pl

Zapraszamy do kontaktu

EPECO

izd  biuroEiecoterm=plus.pl L 16 622 TO &1 9 ul. Augustowsica 24, 37-530 Sieniawa



Firma Pilkington Polska Sp. z o.0.

Nagrodzony produkt: Szklo antymikrobowe Pilkington SaniTiseTM

Przedstawiamy Pilkington SaniTise™ nowy produkt od NSG Group
o wtasciwosciach antymikrobowych, ktére pomaga chronic przed bakteriami
i wirusami otoczkowymi.

Pilkington SaniTise™ dla zdrowszego, czystszego i bezpieczniejszego Swiata.

INSG

€2 PILKINGTON v

www.pilkington.pl



Firma Petecki Enterprises Sp. z o.0.

Nagrodzony produkt: Projekt profesjonalnych szkolein fmontazToPETECKI

[’ PETECK]

Inspiruje nas doskonatos¢

]

Res = Kg
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NAJBARDZIEJ KOMPLEKSOWA
OFERTA PRODUKTOWA
NA RYNKU

Siedziba Firmy
ul. Rudzka 11/13, 93-457 t6dz
tel. +48 42 689 72 50
petecki@petecki.eu

www.petecki.eu



Firma Ordadata East Europe Sp. 7 0.0.

Nagrodzony produkt: Program do produlkcji stolarki otworowej i fasadowej Logikal ® MES

LogiKal 11.4 -
stworzony do wydajnej pracy

mozliwos¢ importu siatki + drzwi ewakuacyjne

z dowolnej pozydj| + automatyczne dodawanie obrobek

+ import szkiet i tatwe dostosowanie na progi
konfiguracje garnituréw oku¢ drzwio- + wielokrotne pozycjonowanie pod-
wych i okiennych por w fasadzie
HS-y narozne i wiele innych

Chcesz sie z nami skontaktowac? JesteSmy do Twojej dyspozydji.

Napisz do nas lub zadzwon:
info@orgadata.pl | lub 94 348 08 81

ORGADATA East Europe Sp. z 0. o.

U1, BOWID 98, 75-209 Koszalin 1ORGADATA

www.orgadata.pl A CLICK AHEAD



Firma ISO - Chemie GmbH

Nagrodzony produkt: Wielofunkeyjna tasma uszczelniajaca ISO-BLOCO HYBRATEC

BADZ GOTOWY
NA PRZYSZLOSC
Z TECHNOLOGIA
HYBRYDOWA

s v

CHEMIE

Use the blue technology.

ISO-BLOCO HYBRATEC

WIELOFUNKCYJNA TASMA 4.0 ZE
ZINTEGROWANA ZAPORA FOLIOWA

ISO-BLOCO HYBRATEC tgczy cechy jakoéciowe wysokowartosciowych
okiennych folii potgczeniowych z zaletami certyfikowanych wielofunkeyjnych
ta$m uszczelniajgeych BG 11 BGR. Ta nowa technologia hybry-

dowa tgczy szczelnoéé na wysokie ciénienie powietrza oraz
zacinajqey deszcz jako atrybuty folii z niezawodng ela-

stycznoscig oraz zdolnosciq przejmowania ruchéw
wstepnie sprezonej pianki miekkiej PUR. To jest genialne!

NA ZEWNATRZ
> odporno$¢ na zacinajgcy
deszcz powyzej 1.050 Pa

W SRODKU

izolacja cieplna i akustyczna

OD WEWNATRZ
nie przepuszcza powietrza
i hamuje pare wodng

Z 1SO-BLOCO HYBRATEC sq Panstwo zawsze po bezpiecznej stronie:

« uszczelnienie 3-ptaszczyznowe w jednym kroku roboczym

« najbardziej skuteczne uszczelnienie przed deszczem i wichurg

« uszczelnienie réznych fug poprzez rozmiary tasmy od 6 do 40 mm

« absolutnie szczelna powietrznie poprzez zapore foliowg
(warstwy zaporowe)

« optymalny efekt wysychania chroni przed plesnig

N

1ISO3

window sealing

ISOM

metal building
sealing

fimber building
sealing

PATENTOWE

—

ZGLOSZENIE]

ISO-Chemie GmbH \ Tel.: +48 71 88 10 048 \ Fax: +48 71 88 10 049 \ info@iso-chemie.pl \ www.iso-chemie.pl



Firma Deceuninck Poland Sp. z o.0.

Nagrodzony produkt: Technologia wzmacniania profilu okiennedgo PVC wioknem szklanym ThermoFibra

Elegant ThermoFibra

Wyjatkowe okno bez stali

ZYSKA)] czas i przewage rynkowa.
WYPRZEDZ konkurencje - stwérz
PIERWSZE wyjatkowe okno bez stali
z Elegant ThermoFibra Infinity!

U=
0,88 W/m?K

NAJLEPSZE POLACZENIE TECHNOLOGII | DESIGNU

1 W 2012 roku Deceuninck wprowadzit na rynek zupetnie nowg
technologie. Strukturalne wtékno szklane osadzono w profilu skrzydet
okiennych i drzwiowych, za pomoca procesu linktruzji (czyli procesu
wspétwyttaczania profilu i pasm witékna szklanego) aby zastgpi¢
standardowe wzmocnienie ze stali. Formuta tego odnoszgcego sukces
rozwigzania jest kontynuowana w nowej serii Elegant.

Catkowite wyeliminowanie stali to dla producentéw okien korzysci
w postaci zaoszczedzonego czasu - uproszczenie produkcji, dzieki
wyeliminowaniu kilku etapéw w procesie produkcyjnym czy tatwiejsze
zarzadzanie stanami magazynowymi, a takze znaczace zmniejszenie
! ThermoFibra - technologia polegajaca ciezaru okien - co jest szczegdlnie istotne przy oknach o duzych
na osadzaniu w profilu skrzydet okiennych rozmiarach. Ponadto usunigcie stali ze skrzydet wyeliminowato mostki
i drzwiowych ciggtych pasm wtékna termiczne, umozliwiajgc nowej technologii osiggniecie niespotykanych
szklanego w procesie wspotwyttaczania. wczesniej parametréw izolacyjnych.

Ponadto udato sie zredukowac przylge do 7 mm! - co pod wzgledem
Forthex - unikalne wzmocnienie designu stanowi ogromny atut i pozwala stworzy¢ okno o wyjgtkowym
kompozytowe poprawiajgce parametry wygladzie!
termiczne - sktadajace sie z korpusu
z twardego PVC wzmocnionego stalowymi

N

Wzmocnienie ThermoFibra' w skrzydle najlepiej sprawdza sie

pretami, ktére wypetnione jest spienionym w potaczeniu ze wzmocnieniem termicznym Forthex2 w ramie.
PVC. Takie wzmocnienie jest znacznie |zejsze, Ta unikalna kombinacja oferuje najlepsze na rynku parametry
co wptywa na zmniejszenie wagi okna. uzytkowe okien, w ktérych nie wykorzystano wzmocnien stalowych.
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Firma IC Complex Sp. 7z 0.0.

Nagrodzony produkt: Oprogramowanie do sprzedazy stolarki on-line IC Commerce
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”
t |IC COMPLEX

IC Commerce - nowatorski sklep internetowy dedykowany
dla produktow takich jak okna, drzwi, rolety, bramy garazowe
I inne produkty branzy stolarki otworowej

Szyvbka wycena, ofertowanie Dedykowane dla branzy Konfiguracja produktow
| Zamawianie stolarki mietody wyceny montazu na rdzmych wrzgadzeniach
na wielu rynkach i transportu

MODULY DEDYKOWANE
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Branza pyta

— prawnik odpowiada

1. Czy rekojmia na sprzedane towary
obowiazuje rowniez poza Polska?

Rekojmia zawsze obowiazuje w relacjach B2C,
czyli w obrocie konsumenckim, nie mozna jej
ograniczy¢ ani wylaczyé. Jesli polski przedsie-
biorca sprzedaje towar niemieckiemu czy fran-
cuskiemu konsumentowi (za konsumenta uwaza
sie osobe fizyczng dokonujaca z przedsiebiorca
czynno$ci prawnej niezwigzanej bezposSrednio
z jej dzialalnoScia gospodarcza lub zawodowa),
obowiazuje ona réwniez wobec niemieckiego, czy
francuskiego konsumenta.

W obrocie B2B (pomiedzy przedsiebiorcami),
strony moga zmieni¢ zakres rekojmi lub nawet
ja wylaczyé. Strony w relacji B2B moga dowol-
nie okresli¢ terytorialny zakres jej obowiazywa-
nia. Je§li umowa nie bedzie ograniczata zakresu
rekojmi, oznacza¢ to bedzie, ze obowiazuje ona
poza Polska. Jesli polskim przedsiebiorca bedzie
chciat ograniczy¢ zakres jej obowiazywania, po-
winien zadbaé¢ o to juz na etapie podpisywania
umowy.

2. Czy w miedzynarodowych kontraktach
handlowych warto posiadaé
umowe, czy wystarczy tylko faktura
sprzedazowa?

Sama faktura sprzedazowa co do zasady bedzie
wystarczajacym dokumentem dla waznoSci prze-
prowadzanej transakcji. Jednakze, ze wzgledu na
swdj interes, wysoce rekomendowane jest zawie-
ranie umowy okresSlajacej odpowiednio prawa i
obowiazki stron. W kontekscie miedzynarodo-
wego dochodzenia roszczen, w celu nalezytego
zabezpieczenia swojej pozycji, uczuli¢ nalezy na
zagadnienia zwigzane z wyborem prawa, wybo-
rem sadu, klauzulami arbitrazowymi, stosowa-
niem przepiséw CISG, regulacja zakresu rekojmi
i gwarancji czy stosowaniem zasad INCOTERMS
2010.

3. Jak ograniczy¢ swoje obowiazki
zwigzane z reklamacjami sprzedanego
towaru?

Zakres reklamacji wynika z szeroko$ci udzielo-
nej gwarancji i rekojmi. W zwigzku z tym, nalezy
uwaznie formutowaé zakres wspomnianych in-
strumentéw chronigcych interes kupujacego. W
relacjach B2B zar6wno rekojmia oraz gwarancja
majg charakter fakultatywny. Moga one zostaé

istotnie ograniczone albo nawet w calosci wyta-
czone.

4. Czy polscy producenci maja obowiazek
usuniecia wady w produkcie z
tytutu gwarancji lub rekojmi, jezeli
sprzedany produkt przekroczyl polska
granice, a producent nie zostal o tym
poinformowany?

Odpowiedz zalezy od zakresu udzielonej rekoj-
mi i gwarancji. Nalezy rozpatrzy¢ dwa scenariu-
sze. W pierwszym, polski producent bezposred-
nio dokonuje sprzedazy nabywcy zgtaszajacemu
reklamacje. Jezeli polski producent nie zastrzegt,
ze rekojmia i gwarancja obowiazuja tylko na te-
rytorium Polski, a pozostate przestanki wymaga-
ne do zgloszenia rekojmi i gwarancji zaistniaty,
istnieje uzasadnione ryzyko, ze na polskim pro-
ducencie moze spoczywac¢ obowiazek usuniecia
wady w produkcie.

W drugim scenariuszu, polski producent sprze-
daje swéj produkt nabywcy, ktéry kolejno doko-
nuje odsprzedazy nabytego produktu do dalszego
nabywcy. W takiej sytuacji, jezeli polski produ-
cent nie udzielit gwarancji na swoje produkty, tak
co do zasady reklamacja zgtaszana z tytutu gwa-
rancji przez kolejnego nabywce (niewazne czy w
Polsce, czy zagranica) nie bedzie skuteczna wo-
bec polskiego producenta. Jednoczesnie polski
producent nie bedzie zobowigzany do przyjecia
reklamacji z tytutu rekojmi, poniewaz to nie on
sprzedawatl bezposrednio swéj produkt finalne-
mu nabywcy. Zasada ta podlega ztamaniu, jezeli
polski producent rozszerzyt zakres rekojmi, na co
pozwalaja przepisy prawa. W takim przypadku,
polski producent moze by¢ zobowiazany do usu-
niecia wady w produkcie z tytutu rekojmi.

5. Producent X sprzedaje okno dilerowi
Y w Polsce. Diler Y sprzedaje okno
posrednikowi z Niemiec. Po roku
czasu peka rama okienna. Posrednik
z Niemiec sklada reklamacje dilerowi,
a diler producentowi. Czy producent
moze nie uzna¢ reklamacji z tego
wzgledu, Ze nie zostal powiadomiony o
sprzedazy okna poza granice Polski?

Odpowiedz zalezy od zakresu udzielonej rekoj-
mi i gwarancji. Jezeli producent X zastrzegt, ze
rekojmia lub gwarancja jest wazna tylko na tere-
nie Polski, to ewentualna reklamacja kierowana



przez dilera Y powinna zosta¢ uznana za niesku-
teczna.

6. Polski producent sprzedal swoje
produkt hiszpanskiemu nabywcy.
Nastepnie hiszpanski przedsiebiorca
odsprzedal nabyte produkty do Arabii
Saudyjskiej. W Arabii Saudyjskiej
finalny nabywca reklamuje produkt ze
wzgledu na wade fabryczna. Kto za co
odpowiada?

Odpowiedz uzalezniona jest od zakresu udzie-
lonej rekojmi oraz gwarancji. Jezeli rekojmia lub
gwarancja udzielone przez polskiego producenta
byty zawezone do np. terytorium panistw Unii
Europejskiej, tak w danym stanie faktycznym
przedsiebiorca z Polski nie bedzie odpowiadac
wcale. Jezeli natomiast polski przedsiebiorca
udzielit rekojmi hiszpariskiemu nabywcy, oraz
udzielit gwarancji bez zastrzezenia, ze obowia-
zuje ona tylko wobec hiszpariskiego kontrahenta
(albo np. na terenie Europy), tak rozktad odpo-
wiedzialno$ci bedzie wygladatl inaczej. W takim
przypadku, polski producent bedzie odpowiadat
z tytulu udzielonej gwarancji — wystepuje bo-
wiem w tym uktadzie jako gwarant. W odnie-
sieniu do rekojmi, to nabywca z
Arabii Saudyjskiej moze ja zglo-
si¢ do swojego bezposredniego
sprzedawcy, czyli do podmiotu
hiszpariskiego. Jezeli wada miata
charakter fabryczny i nie mogta
zosta¢ wykryta podczas zbadania
produktu w momencie nabycia
przez hiszpariskiego kontrahenta, tak kontrahent
ten bedzie mégt kierowad ,,swoje” roszczenia z ty-
tutu rekojmi przeciwko polskiemu producentowi.

A N

7. Czy, a jesli tak to jaka jest roznica
pomiedzy rekojmia a gwarancja w
obrocie miedzynarodowym?

Tak, gwarancja i rekojmia r6znia sie¢ miedzy
soba w obrocie miedzynarodowym. Zaréwno re-
kojmia jak i gwarancja sg instrumentami chro-
nigcymi interesy kupujacego. Rekojmia w obro-
cie B2C jest obligatoryjna. Natomiast w obrocie
B2B moze zostaé¢ zmieniona a nawet wytaczona.
W odniesieniu do gwarancji, to ona jest zawsze
fakultatywna i jej udzielenie ma stanowié bar-
dziej zachete do nabycia produktu i wskazania
jego niezawodno$ci. Rekojmi udziela co do za-
sady sprzedawca. Natomiast gwarancji udziela
udzielajacy gwarancji — gwarant (moze to by¢
producent lub sprzedawca).

8. Co to jest wloska torpeda i jak sie jej
wystrzegac?

Jest to popularna taktyka procesowa stosowa-
na przez nieuczciwych kontrahentéw. Polega ona
na celowym skierowaniu sprawy do sadu, w kté-
rym postepowanie moze trwaé latami. Z uwagina
to, ze opieszatymi sgdami sa sady wtoskie, takty-
ka ta przyjeta nazwe ,wloskiej torpedy”. Podczas
trwania postepowania wytoczonego przez nie-
uczciwego kontrahenta, z powodu
zawisto$ci sporu, nie jest mozliwe
wszczecie postepowania w innym
sadzie. Sposobem na zneutralizo-
wanie wloskiej torpedy jest pre-
cyzyjne i jednoznaczne wskazanie
sadu wtasciwego do rozstrzygania
ewentualnego sporu miedzy kon-
trahentami (wprowadzenie tak zwanej wylacznej
klauzuli jurysdykcyjnej).

*B2C — business-to-consumer, tzw. obrét konsumencki, gdzie jedna strona jest konsumentem
*B2C — business-to-business, tzw. obrét profesjonalny, pomiedzy przedsigbiorcami.



GOTOWE WZORY UMOW

DLA BRANZY STOLARKI BUDOWLANE)

KDS... BKDB:;:

SPRZEDAWCY BIZNESU

Jezeli sprzedajecie swoje Jesli sprzedajecie swoje
produkty klientowi produkty do firm,
ostatecznemu - to ten przedsiebiorstw,
Katalog jest dla Panstwa. spétdzielni, matych

se s deweloperdéw - to ten
Katalog jest dla Parstwa.

BUSINESS U PM
TO BUSINESS PODWYKONAWCZA

MONTAZU

Jezeli zmieniacie Jezeli zlecacie montaz
dostawce lub chcecie okien, drzwi, bram, rolet,
renegocjowac swoje etc. wewnetrznej grupie
warunki z producentem - montazowej - to ten

to ten Katalog jest dla Katalog jest dla Panstwa.
Panstwa.

KATALOG M PKMINI
uMOw PORADNIK

NIEMIECKICH KOSZTORYSANTA

Jedli sprzedajecie swoje ‘ okien, drzwi, bram, etc.
okna, drzwi, bramy, rolety
do Niemiec - ten Katalog
jest dla Panstwa.

SPECJALNA CENA'
NIE ZWLEKAJ! ZAMOW! !

marketing@stolarkavip.pl
tel. 531 561 202



STOLARKA

Stolarka i prawo
- trudne sprawy w prosty sposob

Dobra umowa jest jak garnitur. Szyta na miare. Dostosowana do okolicznosci. Profesjonalna i potrzebna
na wszelkq okolicznosé.

Mowi sie, ze umowa przygotowywana jest na zte czasy. | to prawda. Poki zlecenie realizowane jest bez
problemdw, to wszystko jest w porzgdku. Gdy jednak jedna ze stron przestanie rzetelnie wykonywac swoje
obowiqzki, moze dojs¢ do sytuacji, ze trzeba bedzie skorzystaé z zapiséw w umowie, by broni¢ swoich
praw. Dlatego jesli produkujesz, sprzedajesz czy montujesz okna, drzwi, bramy, rolety czy pergole powinie-
nes mie¢ swoj wzor umowy, ktdry zabezpieczy najczesciej pojawiajgce sie ryzyka wynikajgce z realizacji
twojej ustugi. Stolarka VIP, wykorzystujgc swoje doswiadczenie i wiedze, postanowita wyjsé naprzeciw
potrzebom producentom oraz wiascicielom salonéw stolarki i stworzy¢ profesjonalne, zgodne z nowymi

przepisami gotowe wzory umdw, na ktére bedzie mozna sobie pozwoli¢

Co oferujemy i proponujemy i co Panstwu rekomendujemy?

KATALOG DOBREGO SPRZEDAWCY (KDS)

to gotowy wzoér umowy sprzedazy okien, drzwi,
bram, rolet, markiz, pergol etc. z koniecznymi za-
tqcznikami oraz wiele interpretacji prawnych
zwiqzanych z rekojmiq, gwarancjq, reklamacjami,
etc. Katalog Dobrego Sprzedawcy skierowany jest
w szczegdlnosci do wszystkich podmiotow sprze-
dajqcych do ostatecznego klienta indywidualnego.
Stworzylismy jedne w swoim rodzaju kompendium
wiedzy.

Cena: 150 zt netto

to gotowy wzdr umowy sprzedazy okien, drzwi,
bram, rolet etc. z wieloma interpretacjami do klien-
ta biznesowego, czyli np. salon samochodowy, re-
stauracja, spoétdzielnia, developer, etc. Dzieki temu
katalogowi dowiedzq sie panstwo w jaki sposdb
ograniczy¢ rekojmie, co to jest gwarancja dobrego
wykonania, na co zwrdci¢ uwage przy podpisywa-
niu umowy z deweloperem, a takze wiele porad
i sugestii w zakresie umow B2B.

Cena: 150 zt netto

UMOWY HANDLOWE B2B

jest to swoiste kompendium wiedzy dla tych ktérzy
jest to swoiste kompendium wiedzy dla tych ktérzy
chcg negocjowac i aneksowac swoje dotychcza-
sowe umowy z producentem, zmieniajq dostawce
okien, drzwi, bram, chcq zawrze¢ umowe na spo-
radyczne zakupy np. moskitier, roletek, parapetéw,
klamek etc. Warto wiedzie¢ co mozemy negocjo-
wac i jakie mamy prawa. Co z opéznieniami i ka-
rami za zwtoke w dostawie stolarki, kiedy mozemy
wykluczy¢ rekojmie, co z reklamacjami, etc. Kata-
log Umdw B2B skierowany jest do wtascicieli salo-
ndéw stolarki, a takze producentow.

Cena: 100 zt netto

UMOWA PODWYKONAWCZA MONTAZU (UPM)

jest to wzoér umowy, ktéry stuzy regulowaniu sto-
sunkéw pomiedzy Wykonawcq z Podwykonaw-
cqg w zakresie wykonania konkretnego montazu
stolarki budowlanej. Warto zawsze podpisad
takg umowe, gdyz ona zabezpiecza nasze pra-
wa w przypadku ewentualnego sporu w sqdzie.
O tym, ze zawsze warto spisaé umowe, nie trzeba
juz chyba przekonywac. Bez umowy trudno be-
dzie, udowodnic¢, za co odpowiadata zewnetrzna
ekipa montazowa. Dlatego zadbaj o swoje prawa
i spisz umowe z podwykonawcq!

Cena: 70 zt netto

KATALOG UMOW NIEMIECKICH (KUN)

to kompendium wiedzy przygotowane przez
niemiecko-polskg kancelarig prawng w oparciu
o prawo niemieckie i praktyke niemieckq doty-
czqcq sprzedazy okien, drzwi, bram, rolet, zaluzji
do Niemiec. W katalogu znajdg Panstwo gotowe
dwujezyczne wzory umow oraz wiele interpreta-
cji prawnych z ktérych mozna sie dowiedzieé jak
zminimalizowaé ryzyko zwiqzane ze sprzedazq
stolarki otworowej, jak zabezpieczyé sie zawie-
rajgc umowe z zagranicznym kontrahentem, co
z rekojmiq przy sprzedazy towardw do Niemici jak
odzyskad naleznosci od niemieckiego kontrahenta.
Cena: 300 zt netto

MINI PORADNIK KOSZTORYSANTA (MPK)

Nie tra¢my czasu na ciggte ofertowanie. Klienci ni-
gdy tego nie doceniq, a ostatecznie i tak niczego
nie kupig- bo jestescie za drodzy! Wyjqtki juz daw-
no potwierdzity te regute. Tracimy czas na tych,
ktorzy nigdy tego nie docenig, gdyz w wiekszosci
nie wiedzq, czego chcg. Wysytajg maile i robig
konkurs ofert — czyli ktéra oferta bedzie najtarisza?
Jak rozpoznaé klienta, ktéry kupi u nas, jak mniej
kosztorysowac i drozej sprzedawad, jakie pytania
zadac - to znajdziesz w tym poradniku.

Cena: 50 zt netto



Laureaci Programu
VIP 2021 Najlepsze Okna
Drzwi Bramy i Ostony

VIP

NnulEP
OKNA ¢ DRZWI*BRAMY » OStONY
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Rozwiazania Premium
dla wymagajacegdo klienta

Wiele mowi sie o tym, 7ze branza stolarki budowlanej, a w szczegolnoSci jej produkty
wyrownaly sie, sa do siebie podobne, ze okna czy drzwi mato sie od siebie roinia. Nalezy
jednak unika¢ deneralizacji i dostrzec tych, ktorzy poszukuja nowych, innowacyjnych,
oryginalnych rozwiazan, bezwzglednie dbajac przy tym o najwyzsza jakos¢ produkeji

i precyzje wykonania. Okna, drzwi, bramy, rolety, markizy, ete. sa produkowane takze,
a moze przede wszystkim dla klientow, ktérzy chea kupowaé oryginalne, ale przede
wszystkim ladne i funkcjonalne produlkty stolarki. Mozna by je nazwac¢ produkty

VIP. 1 takie produkty na polskim rynku sa — my je znalezliSmy i doceniliSmy. Takie
produkty poszukiwane sa przez wymagajacych i Swiadomych klientow. Na takie

wlasnie produlkty, ktére naleza do segmentu premium czekaja klienci i architekei.

Produlkt Premium

VIP Najlepsze Okna Drzwi Bramy i Ostony to
szczegblne, wyjatkowe i specjalne wyréznienie
dla produktu i producenta, ktére zostato wreczo-
ne na uroczystej Gali na Zamku Gniewie pod-
czas 28 Konwentu Stolarki VIP. Chcemy pokazaé
klientom i architektom co w chwili obecnej jest
najlepsze, innowacyjne, oryginalne, piekne i wy-
jatkowe — nikt przeciez nie méwi, ze to ma by¢
co$ taniego, a moze wrecz przeciwnie — ma by¢
drogie, ma by¢ fantastyczne, ma pobudzaé¢ wy-
obraznie, ma by¢ sexy i ma naleze¢ do segmentu
premium — méwi Grzegorz Cendrowski, prezes
Stolarka VIP.

Jak klient postrzeda marke i produlkt
Premium

Kupujac produkty z kategorii premium, w tym
okna czy drzwi do domu, mieszkania czy obiektu
uzyteczno$ci publicznej, np. hotelu, restauracji,
wiekszos¢ konsumentdw i klientéw nie patrzy na
ich wyzsza od $redniej ceng, ale przede wszyst-
kim na ich jako$¢ — wynika z badania Nielsena.

Laureaci programu

Tylko 31 proc. badanych na §wiecie twierdzi, ze
postrzega produkt jako ten z kategorii premium
z uwagi na to, ze jest drogi. Tymczasem 54 proc.
respondenté6w uwaza, ze taki produkt jest wy-
konany z uzyciem wysokiej jako$ci materialow
lub sktadnikéw. Ponadto dla 46 proc. badanych
produkt premium definiuje jego lepsza funkcjo-
nalno$é. Dlatego te nagrodzone produkty stolar-
ki budowalnej pod kazdym wzgledem zadowola
wymagajacego konsumenta.

Produkty VIP w Rekomendowanych
Salonach Okien i Drzwi

Aby dotrze¢ do wymagajacego klienta i zache-
ci¢ go do zakupu najlepszych okien, drzwi bram
czy oston musimy nasz produkt pokazac i zareko-
mendowac. A gdzie najlepiej to zrobi¢? W spraw-
dzonych i rekomendowanych salonach sprzeda-
zy, ktére zajmuja sie profesjonalna sprzedaza,
profesjonalnym montazem okien, drzwi, bram
czy rolet, a takze beda najlepszymi ambasado-
rami naszej marki i produktu. Dlatego coraz bar-
dziej istotne staje sie wspotdziatanie w ramach
sieci biznesowej.

VIP 2021 Najlepsze Okna

Drzwi Bramy i Ostony

Laureat Programu

Nagrodzony produkt

AWILUX Polska Sp. z o0.0. Sp.k.

Kolekcja NERO STYLE by Awilux

Fakro Sp. z o.0.

Drzwi Podnoszono-Przesuwne HST-Sky

Novoferm Polska Sp. z o.0.

Brama garazowa ISO 70 Premium Plus

Inteligentny Budynek Polska Sp. z o.0.

Pergola tarasowa AEROLUX firmy Suntech

Hormann Polska Sp. z o.0.

Aluminiowe drzwi zewnetrzne ThermoCarbon
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Instytut Techniki Budowlanej

ZAKLAD INZYNIERII
ELEMENTOW BUDOWLANYCH

AKREDYTOWANE PRACE BADAWCZE S7KOLENIA
——> BADANIA-WEDLUG UKIERUNKOWANE WYDAWNICTWA
=E7| NORM PN, EN, é NA-ICH WDROZENIE M.IN INSTRUKC:JE
WYTYCZNYCH ETA | ZASTOSOWANIE I WY:TYCZNE
| WEASNYCH METOD W PRAKTYCE

BADAMY lekkie przegrody budowlane (zewnegtrzne
i wewnetrzne), Sciany ostonowe i dziatowe, elewacje
wentylowane, metalowe i warstwowe oktadziny
Scian i dachéw (w tym ptyty warstwowe),
, zaluzje i zastony, bramy,

szklang zabudowe balkonow, ekrany akustyczne,
szkto budowlane, swietliki i pasma sSwietlne,
przekrycia dachowe, fotowoltaiki, schody
strychowe, okucia budowlane, mechanizmy
otwierajgce i zamykajgce (W tym napedy i drzwi
z napedami), techniczne srodki bezpieczenstwa
uzytkowania obiektéw i zabezpieczern mienia
w obiektach budowlanych, wyroby do instalacji

sanitarnych (w tym wanny, umywalki, brodziki

i zZlewozmywaki).

Instytut Techniki Budowlanej | ZAKELAD INZYNIERII ELEMENTOW BUDOWLANYCH
tel. 22 56 64 260, 22 56 64 335 | e-mail: przegrody@itb.pl | adres: 02-656 Warszawa, ul. Ksawerow 21

tel. 61 85 37 629, e-mail: przegrodypoznan@itb.pl | adres: 61-819 Poznan, ul. S. Taczaka 12




Nagdrodzony produkt: Kolekcja NERO STYLE by Awilux

AMAZING LIFE QUALITY

{‘7.E|wi

SCHUC

Pramium Parre:

COkna z linii Mere Style by Awilux
to innowacyjne rozwiazanie dostep
new idealnie czarnym kolorze.

Elegancka okleina Black Matt nadaje
profilom matowe wykenczenie, na
ktdrym nie widac sladow palcow czy

—
—
plam.

Okna z linii Nero Style by Awilux NERO ' I 'Y‘ | E
gwarantuja petne czarne wykoncze

nie - wraz z klamka i ramka miedzy- e ATAT Y

sZybowsg - dzieki czemu moikliwe jest Lﬁ' 4‘31.1"5 ]:["L h

wykonanie oryginalnej, jednokoloro-
wej | eleganckie] aranzacii.

Awilux Polska Sp. z 0.0. Sp.k. tel. 65 525 42 90
64-100 Leszno, ul. Budowlanych 9 fax 65 525 42 91 www.awilux.pl



Firma Fakro Sp. z 0.0.

Nagrodzony produkt: Drzwi Podnoszono-Przesuwne HST-Sky

EKSKLUZYWNE OKNA FAKRO INNOVIEW

— IDEALNE POLACZENIE DREWNIANEJ RAMY Z ALUMINIOWA OKEADZINA

Drewno to naturalny surowiec, ktéry wprowadza do wnetrza mity i przytulny klimat. W oknach fasadowych FAKRO INNOVIEW
drewno chronione jest przez naktadke z aluminium jak najcenniejszy skarb, przez co okna odporne sa na czynniki zewnetrzne
zachowujac dtugoletnia trwatos¢. Okna wykonane z drewna to stabilno$¢ konstrukeji nawet w duzych rozmiarach, co daje
mozliwos¢ tworzenia wnetrz otwartych na otaczajacy Swiat.

At fia

Rekomenduje: °
Architekt Robert Konieczny%omes ’ FAKRO

- autor najlepszego domu $wiata wg magazynu Wallpaper

D voviEw



Nadrodzony produkt: Brama darazowa ISO 70 Premium Plus

BT >

Intelligent Door Solutions

Novoferm taczy niemiecka jako$¢ bram garazowych
z designem najwyzszej klasy.
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Segmentowa brame garazowa ISO 70 Premium Plus
wyrézniaja: dzielony termicznie panel o grubosci 67 mm,
podwdjne uszczelki miedzysegmentowe i dolne, a takze
niezawodne, podwdjne rolki ze stali nierdzewnej, ktdre
zapewniaja cicha i ptynna prace bramy.
W potaczeniu z napedem Novomatic 563S brama posiada
certyfikat antywtamaniowy klasy RC2. Novoferm Polska Sp. z o.o0.
ISO 70 Premium Plus charakteryzuja réwniez spdjny @ ul. Sowia 13 F
wyglad (biate wnetrze i okucia), wysokie wtasciwosci 62-080 Tarnowo Podgérne

Novoferm

izolacyjne oraz najwyzsza jakos¢. member of Sanwa Group tel. 501 600 657



Firma Inteligentny Budynek Polska Sp. z o.0.

Nagrodzony produkt: Perdola tarasowa AEROLUX firmy Suntech

NN

INTELIGENTNE PERGOLE SUNTECH

Twoj TARAS W BIZNESKLASIE!

Pergole SUNTECH to ultranowoczesny system
zadaszenia tarasow. Model AEROLUX z obracanymi
lamelami i rozsuwanym, wodoszczelnym dachem, SLIMNT E=CH
to unikalne rozwigzanie, dzieki ktoremu mozna
spedzac czas na $wiezym powietrzu bez wzgledu
na panujace warunki atmosferyczne.

INTELIGENTNE PERGOLE

www.inteligentne-pergole.pl Oficjalny dystrybutor Suntech - Inteligentny Budynek Polska Sp. z 0. o.



Nagrodzony produkt: Aluminiowe drzwi zewnetrzne ThermoCarbon

Aluminiowe drzwi wejsciowe ThermoCarbon
Klasa Premium w kazdym szczegole

® Znakomita izolacyjnos¢ cieplna, wspoétczynnik Up nawet 0,47 W/(m2-K)
® Standardowo klasa przeciwwtamaniowa RC 3, opcjonalnie RC 4

® Nowoczesny design

www.hormann.pl ¢ 801 500 100 HORMAN N

Opfata za potaczenie zgodna z taryfa operatora Bramy eDrzwi+«Na pgdy




Stolarka VIP

sSwatka
lll'alu()wa”
Tmnie lylko

Pierwszy dwudniowy Konwent Stolarki VIP odbyl sie 2013 roku
i uezestniczyto w nim ok. 130 oséb, od tedo czasu uptynelo juz troche
czasu i zordanizowaliSmy juz ich 32, w ktérych uczestniczylo prawie

5000 branzowcow.

Konwenty, czyli spotkania branzowe sa skierowane

do producentéw okien, drzwi, bram, rolet, perdoli, etc., dostawcow
komponentéw i maszyn, wlascicieli salonow stolarki oraz wlascicieli

grup montazowych. Najwazniejszym celem tych spotkan jest edukacja

i intedracja branzy, a takze promocja innowacji, wymiana doswiadczen,

a takze kojarzenie réznych firm, w celach nawiazania wspolpracy. Dlaczedo
prezesi i wlasciciele firm chetnie przyjeidiaja na nasze Konwenty Stolarki?
Odpowiada pomystodawca i prezes Stolarka VIP - Grzedorz Cendrowski.

1. Uczysz sie czegos$ nowego

Wielu ludziom z naszej branzy wydaje sie, ze majac
20-letnie do$wiadczenie nie musza sie juz ksztalcic.
Twierdza, ze konferencje czy panele dyskusyjne byly
kiedy$ ciekawym urozmaiceniem nauki, ale nie sa juz
im teraz potrzebne. Jest to zasadniczy btad, gdyz roz-
woéj wspotczesnego Swiata jest tak szybki, ze wiedza
specjalistyczna, ktéra pozyskalismy kiedys, jest juz
niejednokrotnie przestarzata(!). Uczestnictwo w Kon-
wentach Stolarki jest §wietng okazja, by nauczy¢ i do-
wiedzie¢ sie czego$ nowego, badZ poznaé najnowsze
trendy w tematyce branzy stolarki otworowej, nie mo-
wigc o poznaniu innowacyjnych rozwiazan.

Organizator

STOLARKA

2. Ucz sie¢ od najlepszych

Konwenty Stolarki VIP to takze mozliwo$¢ osobiste-
go spotkania sie i porozmawiania z najlepszymi spe-
cjalistami branzowymi i niezaleznymi ekspertami.
Kontakty takie sg znakomita okazja do wymiany po-
gladéw na zywo, a nie przez Internet. Czy internet. Co
wiecej, nierzadko uda sie w ramach konferencji pody-
skutowac na zywo o konkretnych problemach nas inte-
resujgcych, nurtujacych i skorzystaé niejako z wiedzy
i do$wiadczenia ludzi, ktérzy za swoje rady w czasie
pracy inkasuja spore pieniadze.



3. Poznawaj ludzi

Konwenty Stolarki VIP to idealne miejsce do
poznawania ludzi, podczas ktérego mozna zaréw-
no nawiaza¢ nowe przyjaznie z ludZmi o podob-
nych zainteresowaniach, jak i pozna¢ potencjal-
nych kontrahentéw czy wspélnikéw w biznesie.
Co wazne, formuta Konwentéw Stolarki pozwala
na spotkania bez stuzbowej otoczki, ktéra czesto
ogranicza tatwos¢ kontaktu. Jednak nawet jesli
czas nie pozwoli nam na swobodna dtuzsza roz-
mowe, to zawsze utatwia nam pdzniejszy kontakt
- zawsze lepiej by¢ ,,tym Swietnym go$ciem z kon-
ferencji” niz ,,panig, panem incognito”.

4. Zobacz co robi Twoja konkurencja

Uczestniczenie w Konwentach Stolarki VIP
pozwala na regularne kontrolowanie konkuren-
cji. Nigdzie indziej nie dowiemy sie bowiem tyle
o planach, ideach czy nowych koncepcjach wdro-
zonych u innych. Co wiecej, dyskusje w kuluarach
czesto pozwalaja na zdobycie duzo wiekszej ilosci
informacji niz przy okazji normalnych kontak-
tow. To z pewno$cig zaowocuje w przysziosci.

5. Buduj swoja marke

Nie da sie tez ukryé, ze udzial w Konwentach
Stolarki VIP buduje nasz wtasny prestiz oraz bu-
duje marke osobista. Ciekawy udziat w dyskusji
moze zwrécié¢ na nas uwage innych — chociazby
potencjalnych pracodawcéw czy kontrahentéw.
Pamietajmy tez o starej prawdzie, ze konferencja
trwa dwa dni, a pozytywna opinia zostaje na caty
rok lun na zawsze!

6. Pomys$l inaczej, badz innowacyjny

Proza codziennego zZycia i pracy bardzo czesto
zabija nasza inicjatywe i sprawia, ze zaczynamy
mys$le¢ schematycznie. Udziat w Konwentach
Stolarki VIP jest wiec znakomita okazja, by spoj-
rze¢ na problemy z réznych perspektyw i punk-
téw widzenia. Nierzadko takie wtasnie odswie-
zenie okaze si¢ zbawienne dla Twojego biznesu!

7. Odprez sie i wykorzystaj
te branzowe chwile

Na koniec warto tez doda¢, ze Konwenty Stolar-
ki to takze wydarzenia towarzyskie, ktére pozwo-
li na wyrwanie sie ze swojego codziennego $ro-
dowiska i cho¢ przez krétki czas spojrzec inaczej
na $wiat. Konwenty Stolarki doskonale wiec tacza
przyjemne z pozytecznym, a nawigzane kontakty
i znajomos$ci moga nierzadko procentowac przez
cate zycie — zaréwno na stopie zawodowej jak
i towarzyskiej.

Udziat w Konwentach Stolarki VIP, mimo, ze
nie prowadzi bezposrednio do zwigkszenia do-
chodéw, to bezwzglednie si¢ optaca. Zdobyta wie-
dza, nowe pomysty, produkty, rozwiazania i kon-
takty bardzo czesto moga okazac sie niezwykle
uzyteczne w dzialalnosSci biznesowej, a czasem
nawet pozwalaja na rozpoczecie zupetnie nowych
i jeszcze lepszych projektow. Oczywiscie zawsze
mozna uznaé, ze efekty te sa zawsze obarczone
stowem ,,moze” i wymagaja wdrozenia, ale co, je-
§li z pomystéw i wiedzy skorzysta konkurencja?
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Salony okien i drzwi
na miare czasow

Ostatnimi czasy sporo mowi sie o tym, jak powinno sie kupowa¢ okna, drzwi ete.

Duza wade przywiazuje si¢ do parametréw technicznych produktu, producenta, estetyki,
gwarancji i montazu. Wymienione ezynniki sa bez watpienia kluczowe w procesie
podejmowania decyzji o zakupie okna. Warto jednak zwracaé¢ uwagde takie na to,

w jakim miejscu, w jaki sposob i w jakich okoliczno$ciach kupujemy dany produlkt.

Stolarka jako produkt luksusowy

Produkty wysokiej jakoSci, zaré6wno ze §red-
niej, jak i wysokiej pétki cenowej, powinny byé
sprzedawane w odpowiednim otoczeniu. Co to
oznacza? Od kilku juz lat jesteSmy $§wiadkami
ewolucji, ktéra ma miejsce na rynku polskiej
stolarki. Sprzedawcy zaczeli rozumied, ze dobry
produkt to nie wszystko. Liczy sie takze profe-
sjonalizm obstugi i estetyczne wnetrze, ktére do-
brze wyeksponuje produkt. Coraz wiecej punk-
téw sprzedazy to przestronne obiekty z bogatymi
ekspozycjami, czesto pietrowe, zaprojektowane
przez architektéw. Dobrze wspétgraja one z klasa
produktu, daja szanse pokazania wielofunkcyj-
noSci wyrobu (coraz popularniejsze sa chociazby
ekspozycje sensorowe i te na dotyk i stuch). Re-
zygnuje sie z pokazywania przekrojow, bowiem
sednem sa okna w catej swej okazatoéci wbudo-
wane w $ciane, funkcjonujace. Wspélczesne, pro-
fesjonalne punkty sprzedazy majq na celu poka-
zanie produktu w jego naturalnym Srodowisku,
dlatego coraz czesciej wnetrze salonu aranzuje
sie jako wnetrze domowe.

Rekomendowane Salony Okien i Drzwi

Program Rekomendowane Salony Okien
i Drzwi, ktérego pomystodawca i organizato-
rem jest Stolarka VIP, powstat z my$la o konsu-
mentach, ktérym oszczedzamy czas, a tego nikt
obecnie nie ma zbyt wiele. Kapituta programu
RSOiD weryfikuje punkty sprzedazy pod katem
obstugi, asortymentu, innowacji, lokalizacji czy
udogodnien dla klienta. Profesjonalizm jest dla
nas kluczowy. Wyréznione salony sa promowa-
ne na specjalnie stworzonej do tego celu platfor-
mie internetowej i FanPage'u. Nie jest to przy-
padkowa platforma informacyjna, nie jest to tez

zwykty portal. Jest to kompleksowa informacja
dotyczaca firmy, produktéw, montazu, nowosci
i ciekawostek. Jest to przede wszystkim portal,
ktéry rekomenduje salony stolarki — salony, kt6-
re uzyskatly tytul ,najlepszy” i odebratly certyfi-
kat jako$ci, poddaly sie weryfikacji. Sa to salony,
w ktérych klienci znajda profesjonalna pomoc,
a zakup stolarki bedzie nalezat do przyjemnosci.

Jezeli chcecie chcesz dotaczy¢ do najlepszych salo-
néw zadzwon i dowiedz sie wiecej na temat progra-
mu pod numerem tel. 531-561-202 lub napisz ,,TAK-
-Salony” na adres marketing@stolarkavip.pl

ZGLOS SWOJ SALON




REKOMENDOWANY
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Rekomendowane Salony Okien i Drzwi to punkty sprzedazy
okien, drzwi, bram, garazowych, rolet Program skierowany
jest do salonéw, ktdre chca sie wyrdznié, ktérzy chca byé po-
strzegani jako lepsi niz konkurencja w tym samym mie$cie,
regionie czy na tej samej ulicy. ,,Klienci, a inaczej konsumenci,
poszukuja innowacyjnych, ale sprawdzonych rozwigzan, lubia
znane firmy, ale kupuja lokalnie — Panstwa salony maja spro-
sta¢ tym potrzebom i oczekiwaniom. Poprzeczka dla kandy-
datéw ustawiona jest bardzo wysoko i nie jest tatwo sprostaé
wymaganiom programu, ale to wlaénie te salony sg awangarda
polskiej stolarki i Swiecié najlepszym przyktadem. Najlepszy to
najlepszy i juz! Tytut ,,Rekomendowany Salon Okien i Drzwi”
to znak jakosci, ktory niezalezna Kapituta nadaje najlepszym
salonom w Polsce. Jest to ekskluzywna grupa, ktéra stanowi
wzér dla calej branzy” — méwi Grzegorz Cendrowski, organi-
zator programu VIP

., Najlepsi z najlepszych”

Nazwa firmy Adres Salonu Wojewddztwo
BINGO ul. Rakowa 16, 51-421 Wroctaw Dolno§laskie
BAU-MAN ul. Zabrodzka 36A, 52-336 Wroctaw Dolno$laskie
GB ul. Jana Brzechwy 2, 59-220 Legnica Dolnoslaskie
GB ul. Jana Kilinskiego 37, 59-225 Chojnéw Dolno$laskie
OKNA DROZDOWSKI ul. Podwale 11, 58-500 Jelenia Géra Dolno$laskie
STOLARCZYK OKNA ul. Przemystowa 1, 58-210 Lagiewniki Dolno§laskie
PPHU PASZKIEWICZ ul. Wroctawska 11, 55 -140 Zmigréd Dolno§laskie
PPHU PASZKIEWICZ ul. Legnicka 62, 54-204 Wroctaw Dolno$laskie
SAMPRE ul. Fordoriska 135, 85-739 Bydgoszcz Kujawsko-Pomorskie
ZEBRANO ul. Forteczna 13, 87-100 Torun Kujawsko-Pomorskie
AIR Okna Premium ul. Fabryczna 2 lok.3.23, 20-301 Lublin Lubelskie
INTERMO ul. Abramowicka 222, 20-442 Lublin Lubelskie
STOBERG ul. Energetykow 2, 65-729 Zielona Géra Lubuskie
IZOPLAST ul. Strykowska 21, 91-725 £6dZ Lédzkie
MSTUDIO ul. Lakowa 7b, 35-562 L.6d7Z Lodzkie
MARCELL ul. Farbiarska 34/36, 97-200 Tomaszéw Mazowiecki Lodzkie
ARTMAR ul. Adama Mickiewicza 58, 32-800 Brzesko Matopolskie
HOUSE STUDIO ul. Zakopianska 56, 30-418 Krakow Matopolskie
OKNOPOL NIEPOLOMICE ul. Grunwaldzka 11,32-005 Niepotomice Matopolskie
UNI-MAR Ul Glowackiego 19, 33-100 Tarnéw Matopolskie
LUMARO Podrzecze 157, 33-386 Podrzecze Matopolskie
BESSY POLSKA ul. Gen. T. Kutrzeby 86, 05-082 Stare Babice Mazowieckie
BRAMFURT ul. Kolejowa 315a, 05-092 Sadowa Mazowieckie
DEMO PROJEKT ul. Przekorna 33,02-971 Warszawa Mazowieckie
IZOPLAST ul. Generata G. Orlicz-Dreszera 3, 05-825 Kozery Mazowieckie
KLUCZ SERWIS ul. Kobyliriska 12, 05-600 Gréjec Mazowieckie
KMR Technika Okienna ul. Warszawska 654, 05-082 Wojcieszyn Mazowieckie
Locuss Locuss ul. Plowiecka 42, 04-501 Warszawa Mazowieckie
NOVA BP ul. Jagielloniska 34, 05-120 Legionowo Mazowieckie
NOWAK DOM uL. Warszawska 22, 08-110 Siedlce Mazowieckie
OKNA WASILEWSKI ul. Warszawska 127, 26-600 Radom Mazowieckie
OKNOTERM ul. Dworcowa 26, 05-500 Piaseczno Mazowieckie
ELTOR ul. Kepska 2G, 45-129 Opole Opolskie
MIMARK ul. Wojska Polskiego 4, 46-100 Namystéw Opolskie
PLUS PROJEKT ul. Torowa 5, 35-205 Rzeszéw Podkarpackie
PRO-EXPERT ul. Armii Krajowej 4A/26, 35-307 Rzeszéw Podkarpackie




BUDMAK ul. Swobodna 38, lok.3, 15-756 Bialystok Podlaskie
PRESTIGE ul. Kolonia Porosly 1E, 16-070 Choroszcz Podlaskie
ADWIL ul. Jagielloniska 55C, 83-110 Tczew Pomorskie
CK -STOLARKA ul. Staromtyniska 1, 84-200 Wejherowo Pomorskie
CK-STOLARKA ul. Pucka 21, 84-106 Le$niewo Pomorskie
OKNOSFERA ul. Zarnowiecka 1, 84-100 Puck Pomorskie
VELLO ul. Mickiewicza 12, 83-400 Ko$cierzyna Pomorskie
ARCHITON OKNA ul. Krakowska 103/A, 43-300 Bielsko-Biata Slaskie
ART OKNA ul. Bukowa 20, 43-300 Bielsko-Biata Slaskie
ART SEVEN ul. Tarnogdrska 6, 44-100 Gliwice Slaskie
FINESTRE al. Rozdzienskiego 191, 40-315 Katowice Slaskie
FIRMA SEGA ul. Traugutta 48, 43-503 Czechowice -Dziedzice Slaskie
GRUPA PODHALE ul. Aleja Powstan Slaskich 28, 41-700 Ruda Slaska Slaskie
KOMSTA ul. Nasienna 2, 44-120 Pyskowice Slqskie
MATNUS ul. Grunwaldzka 106, 43-600 Jaworzno Slqskie
MATNUS ul. Pogorska 4, 32-500 Chrzanéw élqskie
MIKEA SALON SPRZEDAZY ul. Mikotowska 112, 43-100 Tychy Slaskie
OKNA KOZIOL ul. Konstytucji 3-go Maja 40, 42-450 Lazy Slaskie
TIMBER ul. Stawowa 48, 43-400 Cieszyn Slqskie
STOLMAT ul. Krétka 27A, 42-202 Czestochowa Slaskie
MAJSTEREK ul. Wesota 64, 34-300 Zywiec Slaskie
FABRYKA OKIEN ul. Onufregq Zaglo}:)y 32A, . $wietokrzyskie
ROZWADOWSKI 27-400 Ostrowiec Swietokrzyski
SPEKTRUM ul. Wojska Polskiego 87, 19-300 Etk Warminisko-Mazurskie

OKNA I DRZWITomasz Stawinski

ul. Dabrowskiego 2J, 11-500 Gizycko

Warmirisko-Mazurskie

ALANDO ul. Majkowska 17, 62-800 Kalisz Wielkopolskie
AWILUX POLSKA ul. Budowlanych 9, 64-100 Leszno Wielkopolskie
AWS CENTRUM ul. Koécielna 26, 62-081 Przezmierowo Wielkopolskie
FIRMA DZIEMIDOWICZ ul. Grunwaldzka 6, 62-200 Gniezno Wielkopolskie
FIRMA DZIEMIDOWICZ ul. Bukowska 177, 60-196 Poznan Wielkopolskie
GRUPA CEZAB ul. Wroctawska 69, 63-400 Ostréw Wielkopolski Wielkopolskie
OKNA BEDNAREK ul. Kanatowa 17, 60-710 Poznan Wielkopolskie
EKO-DOM Szczecin ul. Andrzeja Struga 5, 70-784 Szczecin Zachodniopomorskie
EKO-DOM Szczecin ul. Szybowcowa 86, 70-843 Szczecin Zachodniopomorskie
EKO-DOM Szczecin ul. Welecka 1g, 72-006 Szczecin Zachodniopomorskie
EKO-DOM Szczecin ul. Szkolna 6, 72-100 Goleniéw Zachodniopomorskie
EKO-DOM Szczecin ul. Czarnieckiego 30, 73-100 Stargard Zachodniopomorskie
M&S SZCZECIN ul. Gdariska 16b, 70-661 Szczecin Zachodniopomorskie

PUH ZUROWSKI

ul. Powstancéw Wielkopolskich 2, 75-100 Koszalin

Zachodnio-pomorskie




Czedo oczekuje klient
w salonie Okien 1 Drzwi?

Obecny dynamiczny rozwoj technologii powoduje, ze wspélczesna stolarka jest coraz
bardziej zaawansowana i dopasowana do wymagdai i standardéw nowoczesnego
budownictwa. Innowacyjne konstrukcje, charakteryzujace sie wysokimi parametrami
i funkcjonalnoS$cia, wypieraja z rynku tradycyjne rozwiazania co skltania architektow,
projelktantéw oraz inwestoréw do podejmowania coraz Smielszych wyzwai zarowno
w projektach nowo powstajacych obiektéow jak i wymian starszej stolarki.

Okna i drzwi przeszly w ostatnich latach praw-
dziwa ewolucje i staty sie niezwykle waznym ele-
mentem wspbélczesnej architektury. Nowoczesne
rozwiazania i zaawansowane technologie z kt6-
rych obecnie powstaje stolarka pozwalaja nie tyl-
ko oszczedzal energie, ale tez zwiekszaja komfort
naszego zycia.

Dzisiejsze okna i drzwi charakteryzuja sie wy-
sokimi parametrami odpornoSci na niekorzyst-
ne warunki pogodowe, izolacyjnosci termicznej
czy komfortu akustycznego. To takze rozwigza-
nia bezpiecznych okien i drzwi o wtasciwosciach
przeciwwlamaniowych, optymalne rozwigzania
pod wzgledem wytrzymato$ci statycznej w kon-
strukcjach wielkogabarytowych. Tak wysokie
standardy w dzisiejszej stolarce zapewniaja sto-
sowanie przez producentéw stabilnych profili
zar6bwno w konstrukcjach ze wzmocnieniami
PVC, drewnianych z drewna selekcjonowanego
i klejonego warstwowo czy docieplonych dzi$
profili aluminiowych. Okna charakteryzuja sie
zréznicowana konstrukcja i réznymi parametra-
mi techniczno-uzytkowymi. Nie istnieje zatem
jeden typ, ktéry bylby idealny i przypisany dla
kazdego budynku.

WYBOR STOLARKI

Dostosowanie stolarki uzaleznione jest w za-
lezno$ci od stylu konstrukcji budynku, potoze-
nia, wymagan techniczno-uzytkowych dotycza-
cych ochrony cieplnej czy okreslonego bilansu
energetycznego. Je$li chcemy, aby okna przy-
czyniaty sie do ogrzewania pomieszczenia, mu-
szg absorbowaé energie stoneczng, a wiec po-
winny by¢ umieszczone na $cianie potudniowej.
Wéweczas nie tylko zapewnia nam wiecej ciepta
i Swiatla, ale takze sprawia, iz bedziemy ptaci¢
nizsze rachunki za energie. Nalezy jednak zwa-
zy¢ na to, iz nadmierny przeptyw energii ciepl-
nej moze by¢ takze przyczyna przegrzewania
naszych pomieszczen zwlaszcza w porze letnie;j.
Dobrym rozwigzaniem jest zastosowanie wtasci-
wych przeszklen, ktére odpowiadaé beda za nie-
przegrzewanie pomieszczen przy jednoczesnym

optymalnym ich doswietleniu. Bardzo istotna
jest jako§¢ materialdow, z ktorych jest wyprodu-
kowana stolarka. Obecnie na rynku oprécz domi-
nujacych systeméw okien z PVC wytwarzane s3
z okna drewna czy cieszacym sie coraz wiekszym
zainteresowaniem aluminium. Do tego nalezy
dodaé szereg rozwiagzan konstrukcyjnych pod
wzgledem funkcjonalnoSci i sposobu otwierania
poczawszy od tradycyjnych rozwieranych po-
przez systemy przesuwne, skltadano-przesuwne
— niejednokrotnie z rozwigzaniami automatycz-
nego sterowania.

Daje sie takze zauwazy¢ trendy w projektowa-
niu stolarki o duzych gabarytach z optymalnym
doswietleniem pomieszczen. Rozwigzania takie
sg domena nowoczesnego budownictwa i powin-
ny zapewniaé nie tylko komfort, ale i bezpieczeni-
stwo uzytkowania. Stolarka wielkogabarytowa
inaczej bedzie zachowywata sie w warunkach
zabudowy parterowej. Inaczej na wyzszych kon-
dygnacjach, zwtaszcza w budynkach nieostonie-
tych, narazonych na silne parcie i ssanie wiatru.
Na bezpieczeristwo drzwi tarasowych decyduje
kilka czynnikéw, przede wszystkim material,
z ktérego zostaty wykonane, okucia, konstrukcja,
system uszczelnienia.

Okna do domu to wyjatkowo wazna kwestia.
Dobre okno to nie takie, ktére charakteryzuje
sie najwyzszymi parametrami, ale takie, ktére
w maksymalnym stopniu spetni nasze indywidu-
alne oczekiwania. Powinni§émy wiec na poczatek
precyzyjnie okreéli¢ te oczekiwania, a dopiero
potem zaczac¢ szukaé okien, ktore je spelnia. Po-
mimo tego, ze bez §wiatta dziennego ciezko sobie
wyobrazi¢ nasze codzienne funkcjonowanie, to
budujac dom rzadko kiedy przywiazujemy nale-
zyta uwage do kwestii okien, a jak wida¢ obec-
nie przy tak szerokim wyborze i szeregu para-
metrach poprawny dobér i zakup okien nie jest
tatwym i niejednokrotnie staje sie prawdziwym
wyzwaniem. Pamieta¢ nalezy, ze nawet najlep-
sze okna nie spelnia naszych oczekiwan, jesli
zostana niepoprawnie dopasowane i Zle zamon-



towane. Warto wiec wlasng wiedze skonsultowaé
z ekspertami, ktérzy na co dzieti zajmuja sie fa-
chowym kompleksowym doradztwem i posiadaja
wiedze i do§wiadczenie z zakresu doboru i mon-
tazu stolarki otworowe;j.

Zalety dokonania zakupu
w profesjonalnym salonie:

m profesjonalna obstuga i specjalistyczne doradz-
two techniczne

m optymalny dobér stolarki pod wzgledem ocze-
kiwan pod wzgledem funkcjonalno$ci i para-
metréw technicznych

m ewentualny dobér elementéw zintegrowanych
ze stolarka jak rolety, markizy, zaluzje, parapety

m profesjonalny pomiar — co daje gwarancje bez-
pieczenistwa w poprawnosci zdefiniowania za-
méwienia

B montaz i obstuga serwisowa — wielu producen-
téw wydtuza okresy udzielonej gwarancji

m obstuga posprzedazowa — w przypadku okresu
pogwarancyjnego — wymiana szyb, regulacje,
konserwacje.

Stojac przed dokonaniem wyboru wtasciwej
i spelniajacej nasze oczekiwania stolarki warto
skorzysta¢ z wiedzy i do§wiadczenia profesjona-
listéw. Gdzie ich znalez¢? Jedna z opcji jest wizy-
ta w profesjonalnym salonie, ktéry zapewni nam
profesjonalna i w pelni kompleksowa obstuge.
Specjali$ci w sposéb rzeczowy przedstawig nam
zalety poszczegdlnych rozwigzan systemowych,
jak réwniez doradza optymalne rozwiagzania pod
wzgledem kosztéw spelniajac jednocze$nie wy-
magania stawiane dla naszej stolarki. W salonie
powinni§my liczy¢ nie tylko na przygotowanie
i sporzadzenie oferty cenowej, ale mie¢ takze
mozliwo$¢é praktycznego zapoznania sie z danym
profilem, jego parametrami, kolorystyka danej
konstrukcji.

W $wietle nowych Warunkéw Technicznych,
ktére weszty w zycie od poczatku 2021 roku, za-
interesowanie ukierunkowane na zakup energo-
oszczednej stolarki zyskaly na znaczeniu. Decy-
dujac sie na wymiane starych okien na nowe lub
dokonujac zakupu do nowego domu warto zwré-
ci¢ uwage, aby inwestycja ta przyniosta nam wy-
mierne korzySci finansowe. Warto zdecydowac
sie na okna o wysokich parametrach tak, aby nie
bylo konieczno$ci w najblizszych latach do ich
wymiany. Stale rosnace koszty materiatéw i na-
ktadu prac remontowych i montazowych osiagaja
juz niejednokrotnie wartoSci od 30 do 35% kosz-
téw stolarki co nie sprzyja pod wzgledem ekono-
micznym do czestej ich wymiany.

Znaczng korzy$cia jest takze mozliwo$¢ skorzy-
stania ze wsparcia finansowego naszej inwestycji
- takg sposobno$¢ daje nam chociazby program
»Czyste Powietrze”. W przypadku zakupu/mon-
tazu stolarki okiennej (okna/drzwi balkonowe,
okna potaciowe wraz z systemami montazowymi)
mozemy liczy¢ na wsparcie finansowe w wysoko-
$ci 210 zt za m?, za$ stolarki drzwiowej (drzwi ze-
wnetrzne, drzwi/bramy garazowe) nawet 600 zt
za m?2. W tej kwestii z pewnoScia fachowo i szcze-
gotowo doradza nam przedstawiciele z salonéw
firmowych stolarki.

Z ocen i analiz wynika, iz warto zainwestowaé
w nieco drozsza stolarke wykonana z wysokiej
klasy materialéw, ktére zapewniaja doskonale
walory izolacyjne i estetyczne a do tego odpowia-
daja naszym potrzebom i wymaganiom.

W dobrze wyposazonym salonie zapoznamy
sie ze szczegbtami oferowanej stolarki, ktéra za-
prezentowana jest na ekspozycjach, czesto moze-
my spotkaé¢ wizualizacje zamontowanego okna
w strefile muru np. z zastosowanym systemem
tréjwarstwowego montazu w strefie docieplenia
co takze daje nam obraz wizualizacji naszych
okien. W przypadku zdecydowania sie na wybor
okien drewnianych wazne jest poznanie natu-
ralnych wybarwien w wymiarze rzeczywistym
zwlaszcza przy zastosowaniu powlok lakierow
transparentnych ukazujacych rysunek drewna.
Do tego dochodza rézne gatunki drewna poczaw-
szy od sosnowego, debowego czy gatunkéw egzo-
tycznych jak np. meranti. Taka praktyczna ocena
i wizualizacja niejednokrotnie w pelni uwypu-
kli strukture materiatu i réznice w kolorystyce
w stosunku do prezentowanych w wersjach elek-
tronicznych badz papierowych.

Przed wizytga w salonie warto wcze$niej spre-
cyzowacé kryteria na jakie bedziemy stawia¢ do-
konujac wyboru okien. Wéwczas rozmowa bedzie
miala o wiele wiekszy merytoryczny charakter
i tatwiej z ekspertem bedziemy mogli doj$¢ do
wspélnych ustalei. Na poczatku nalezy sprecy-
zowal czy stolarka przeznaczona jest do nowo
powstajacej inwestycji czy do wymiany starej
i planujemy dokona¢ jej wymiany. W przypadku
wymiany wigze sie to z dostosowaniem okien do
obecnej konstrukcji domu przy np. zachowaniu
obecnych zalezno$ci wymiarowych. OczywiScie
mozemy dostosowac ja do zwiekszenia bilansu
energetycznego np. przy remoncie czy termo-
modernizacji budynku. Wybierajac stolarke do
nowego domu mozemy w szerszym zakresie do-
kona¢ modyfikacji wymiarowej i wyboru kon-
strukcyjnego oraz jej funkcjonalno$ci. W kazdej
tej sytuacji nalezy rozpocza¢ od okre$lenia z ja-
kiego materiatu planujemy zakupi¢ nasza stolar-
ke. Obecnie w wiekszo$ci produkowanych przez



producentéw systemach parametry techniczne
sg poréwnywalne i w zasadzie o wyborze rodzaju
stolarki decyduja zalozenia projektowe, walory
naszego upodobania czy zakresy mozliwos$ci fi-
nansowych.

Po okre$leniu rodzaju materiatu z jakiego beda
wykonane nasze okna ustalamy na jakie cechy
ktadziemy nacisk i kierujemy nasze oczekiwania.
Wiaze sie to z dostosowaniem grubosci profili,
rodzaju oszklenia a takze systemu okuciowego.
Istotng kwestig jest prawidlowy doboér poszcze-
gélnych komponentéw i podzespotéw. Po takim
zbilansowaniu przedstawiciel salonu moze przy-
stapi¢ do opracowania i przedstawienia nam
oferty cenowej. W wielu przypadkach, jezeli salon
nie jest w stanie udzieli¢ nam wiekszego poziomu
rabatowania czesto stosowane sg promocje tzw.
warto$ci dodanej np. w postaci oszklenia z dodat-
kowa powloka lub klamek z kluczykiem do pokoju
matego dziecka znajdujacego sie na wyzszej kon-
dygnacji. Czesto mozemy liczy¢ na dodatkowe
funkcje w sterowaniu okna zastosowane w oku-
ciach jak blokowanie otwarcia czy systeméw mi-
krorozszczelnienia.

Kiedy wiec wybierzemy juz wymarzone i spet-
niajace nasze wymagania okna, powinni§my sie
upewnié, ze zostang one dostarczone i zamon-
towane przez doSwiadczonych montazystow.
To takze jest warto$¢, na ktéra mozemy liczyé
w salonie a odpowiedzialno$¢ za efekt ich pracy
spoczywa na sprzedawcy okien, bo to on oferuje
nam kompleksowa ustuge sprzedazy okna wraz
z montazem. Jest to bardzo wazne z kilku powo-
déw. Po pierwsze, wiemy komu zglaszaé ewentu-

alne usterki. Po drugie, kupujac ustuge dostawy
okien z montazem, ptacimy nizszy podatek VAT.

Dlatego kwestia montazu jest niezwykle istotna
i nie mozna jej zaniedbac. Wptacajac zaliczke na
okna, nalezy upewnic sie, ze sprzedawca zapro-
ponowal nam montaz tréjwarstwowy — jedyny
zgodny ze sztuka budowlang Warto pamietac, ze
nawet najlepsze okna nie spetnia naszych oczeki-
war, je§li zostang zle zamocowane. Dlatego kwe-
stia montazu jest niezwykle istotna i nie mozna
jej zaniedbad.

Decydujac sie na zakup w profesjonalnym sa-
lonie mamy pewno$¢, ze wybrana stolarka jest
objeta postanowieniami gwarancyjnymi, spetnia
wytyczne wymagan obowiazujacych na rynku bu-
dowlanym, jest zgodna z wymaganiami i bezpie-
czenstwem z potwierdzeniem oznakowania CE.

Augustyn Zioto
Ekspert Stolarki

Wszystko w jednym miejscu
na 200 stronach. Zméw juz
dzis jedyne tylko 39.90 zt,
tel.: 531561202 - bezptatna
wysytka.

Okna, drzwi, bramy, rolety, markizy,
ogrody zimowe, pergole

Przyktady najlepszych produktéw
i zastosowan, w tym profesjonalny
montaz

Ogromna oferta réznych firm wraz ze
zdjeciami i konkretnymi przyktadami

Opinie i rekomendacje kilku
architektéw, wywiady, projekty,
gotowe domy

Porady, kosztorysy i nowosci, czy
wiesz ..., etc.



Z6k0S SWOJ SALON

Szczegoty: Aleksandra Kanderska, tel.: 531561202

f

www.facebook.com/salonystolarki/
www.salonystolarki.pl
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