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Innowacyjna firma to firma kompletna,
konkurencyjna i ekologiczna, zorientowana na
potrzeby wymagajacego konsumenta. Taka, ktéra sie
wyrdznia i ciaggle doskonali siebie, swoje produkty

i rozwigzania. Nie od dzi$ wiadomo, ze polska branza

. . . stolarki jest w $wiatowej awangardzie, a najlepszym
BADAMY lekkie przegrody budowlane (zewnetrzne i wewnetrzne), Sciany ostonowe

i dziatowe, elewacje wentylowane, metalowe i warstwowe oktadziny Scian i dachow
(w tym ptyty warstwowe), OKNA i DRZWI, zaluzje i zastony, bramy, BALUSTRADY, . e

” zimowe to bardzo nowoczesne rozwigzania
PERGOLE, Z,AI?ASZENIA, szklaflq. zabudowe ballkonow, ekrany akustygz_ne, szkto w branzy stolarki budowlanej, skierowane do
budowlane, swietliki i pasma swietine, przekrycia dachowe, fotowoltaiki, schody klienta indywidualnego, architekta, dewelopera czy innych klientéw instytucjonalnych w Polsce,
strychowe, okucia budowlane, mechanizmy otwierajgce i zamykajagce (w tym napedy Europie i $wiecie. Od wielu juz lat Stolarka VIP aktywnie i skutecznie promuje nowoczesna stolarke,
i drzwi z napedami), techniczne srodki bezpieczenstwa uzytkowania obiektow jej energooszczednosé, innowacyjnosé, funkcjonalnosé, komfort uzytkowania czy design. Produkty
i zabezpieczen mienia w obiektach budowlanych, wyroby do instalacji sanitarnych stolarki musza spetnia¢ bardzo rygorystyczne kryteria, a przede wszystkim oczekiwania klient6w,

(w tym wanny, umywalki, brodziki i zlewozmywaki). zaréwno tych biznesowych, jak i indywidualnych. Musza tez by¢ innowacyjne, ekologiczne
i bezpieczne w uzytkowaniu. Zréwnowazony rozwdj, certyfikaty ekologiczne, $lad weglowy to juz nie

na to dowodem jest jej prawie 70% eksport.

Okna, drzwi, bramy, rolety, pergole czy ogrody

.

przysztos¢, lecz terazniejszos¢. To tu i teraz. Firmy — Laureaci juz to wiedza!

T DT e A Ambicja kazdego producenta, dystrybutora i w koricu kazdego konsumenta jest podazanie wielkimi
1,- . i < : _ Ry __..;. 1\ krokami w kierunku neutralnosci klimatycznej, aby zapewni¢ godna i lepsza przysztos¢ nastepnym
AR T | ' ] oz pokoleniom. Preferowana przez wielu klientéw nowoczesna, ale takze energooszczedna, funkcjonalna
. r\ ‘ | - .« i, i ' i i trwata stolarka okienna, drzwiowa, garazowa czy ostonowa nie jest sezonowa moda, ale realna
% | AMSRAUER B R . . : = 1 potrzeba i obowigzujagcym trendem.

W publikacji, ktérg oddajemy w Panstwa rece, przedstawiamy innowacyjne komponenty, maszyny,
systemy i akcesoria do produkgji stolarki otworowej. Prezentujemy takze najlepsze okna, drzwi, bramy
E i ostony, bedace przyktadem dla innych i stanowiagce prawdziwg awangarde w naszej branzy. Sg tam
takze rekomendowane salony okien i drzwi, aktywnie promowane i polecane konsumentom.

Hasto przewodnie naszych dziatarh marketingowo-informacyjnych od zawsze brzmi,Kupuj

od Najlepszych” - kupuj od najlepszych producentéw, dostawcéw maszyn i komponentow,
dystrybutoréw, ale kupuj takze w najlepszych salonach okien, drzwi, technik ostonowych, oferujacych
dodatkowo montaz i serwis. Teraz mozemy dodac kolejne hasto:,Najlepsi sa wsréd nas’, bo takich
wiasnie laureatéw i partneréw biznesowych serdecznie poleca i rekomenduje Stolarka VIP.
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Kobiety
Branzy Stolarki
2024

Kobietly
Branzy Stolarki

46 niezwyklych kobiet

w programie

“Kobiety Branzy Stolarki”

W dzisiejszych czasach, kiedy rownosé plci stata sie jednym z kluczowych tematow na
Swiecie, warto zwrdéci¢ uwade na inicjatywy, ktore wspieraja i promuja zaangaiowanie
Lobiet w branzach tradyeyjnie uwazanych za meskie. Jednym z takich programow

jest program ordanizowany przez Stolarka VIP ,Kobiety Branzy Stolarki”, ktory

ma na celu uhonorowanie i promocje¢ kobiet dzialajacych w tym sektorze.

W ramach tego programu uhonorowali§my juz
46 niezwyklych kobiet, ktére odniosty spekta-
kularne sukcesy, stajac sie liderkami i wzorcami
do nasladowania w swoich dziedzinach. Nasze
laureatki stoja na czele firm, sg prezeskami, wta-
$cicielkami i managerkami w matych i duzych
firmach, tworza innowacyjny marketing, zarza-
dzaja dziatem sprzedazy, tworzg nowe produkty,
dbajg o jako§¢ produktu etc. Jest to dowdd na to,
ze kobiety s obecne na kazdym etapie tworzenia
technologii i odgrywaja kluczowa role w tym pro-
cesie. Kazda z nich ma swojg unikalna historie
i droge do sukcesu, a tym, co je tgczy jest deter-
minacja, pasja i talent.

,Dlaczego tak wazne jest docenianie kobiet w tej
branzy? Poniewaz takie inicjatywy pomagaja
przetamywac stereotypy i otworzy¢ drzwi dla ko-
lejnych pokolen. Kobiety majg wiele do zaofero-
wania — innowacyjno$¢, zaradno$¢, umiejetnosé
pracy zespolowej. Wszystkie te cechy sa niezwy-
kle cenne w $wiecie biznesu. W latach 2015-2024
wyrdzniliémy juz 46 niezwyktych kobiet w ra-
mach naszego innowacyjnego programu ,, Kobie-
ty Branzy Stolarki”

— méwi Grzegorz Cendrowski, prezes Stolarka VIP.

Program ,,Kobiety Branzy Stolarki” jest doskona-
g okazja do uhonorowania wyjatkowych kobiet,
ktére przyczyniaja sie do rozwoju tej waznej dzie-
dziny gospodarki. Dlatego raz w roku Stolarka
VIP gorgco zacheca do zgtaszania swoich kandy-
datek i do wspierania najrézniejszych inicjatyw
na rzecz réwnosci plci w obszarze biznesu. Niech
te 46 niezwyklych kobiet bedzie inspiracja dla
nas wszystkich, by dazy¢ do realizacji marzen
1 osiggaé sukcesy niezaleznie od pici.

A co mowia same
laureatki?

»Jako laureatka programu ,, Kobiety Branzy Sto-
larki”, zachecam wszystkie Panie do udziatu, a co
wazniejsze — zachecam Panéw do zglaszania ko-
lezanek” — Sylwia Ciszewska, firma CAL.

»W kobietach sita, co widaé na przyktadzie na-
szej branzy i tego, co nasza branza docenia. Bycie
laureatka programu ,Kobiety Branzy Stolarki”
to wspaniate uczucie spetnienia i potwierdzenia,
ze jest sie na wta§ciwym miejscu. Wszystkich za-
checam do udziatu — Panie do zgtaszania swoich
kandydatur, a Panéw do glosowania i dopingo-
wania swoich kolezanek. Powodzenia dziewczy-
ny!” — Joanna Kruszyriska, firma MIROX.

»Piekny plebiscyt — tamiacy stereotypy, poka-
zujacy nieoceniong role kobiet w rozwoju bran-
zy. Tytul ,, Kobiety Branzy Stolarki” otrzymatam
W 2015 1. i jestem z niego bardzo dumna. Trak-
tuje go nie tylko jako nobilitacje, ale takze jako
motywacje do samorozwoju oraz rozwoju organi-
zacji, ktére reprezentuje. Z pewnoscia w Paristwa
otoczeniu s3 silne liderki. Zgloszenie ich do pro-
gramu to ukton w ich strone. To pokazanie sity
kobiet. Serdecznie zachecam do wysytania zgto-
szefi” — Bozena Damasiewicz, firma FAKRO.

,Uwazam, iz plebiscyt ten godny jest zaréwno
kontynuacji, jak i promowania. Z duma moge
powiedzieé, iz jestem jego Laureatka, dlate-
go co roku kibicuje kolejnym Kandydatkom”
— Izabela Tryba, firma OKNOPLUS.

,Wazny plebiscyt, podkreslajacy role kobiet w na-
szej zmaskulinizowanej branzy. Réwniez zachecam
do udzialu” - Klaudia Mendyka-Waszkowiak,
firma WINKHAUS.



Kim sa Kobiety Branzy
Stolarki Budowlanej 2024?

Kobiety Branzy Stolarki 2024 to prawdziwe Iwice biznesu, ktére nie hoja sie
wyzwai i potrafia konkurowaé z mezezyznami na kazdym polu. Niezaleznie

od tedo, czy zajmuja si¢ projektowaniem, produkcja, promocja, czy sprzedaza
stolarki - pokazuja, ze nie ma dla nich rzeczy niemozliwyeh. Dzieki swojej pracy
i zaandaiowaniu udowadniaja, Ze mogda odnosi¢ spektakularne sukcesy.

Co roku, na poczatku lutego, na Zamku w Gnie-
wie odbywa sie uroczysta GALA VIP, podczas
ktérej nagrody i wyréznienia odbieraja laure-
atki programu Kobiety Branzy Stolarki. ,Nasze
laureatki to kobiety wyjatkowo uzdolnione, do-
brze wyksztalcone, wzorowo prowadzace swoje
gospodarstwa domowe i zarzadzajace duzymi
zespotami ludzi, a czasami catymi firmami czy
organizacjami. Te Panie zostaly zgltoszone do na-
szego programu przez swoich szeféw, prezeséw,
wtadcicieli firm i kadre menadzerska, jako te, kt6-
re zastuguja na szczegdlne wyréznienie” — dodaje
Grzegorz Cendrowski. Kim sg wyrdznione Panie
i czym sie pasjonujq poza pracg?

Aleksandra Gruzewska

— Kierownik Operacyjny w firmie
Gdanska Fabryka Okien

AGFO

GDANSKA FABRYKA OKIEN
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Pani Aleksandra jest absolwentka Uniwersytetu
Mikotaja Kopernika w Toruniu i chociaz ksztat-
cita sie na kierunku humanistycznym, to 9 lat
temu los splott ja z branzg stolarki. Od 2016 r.
wierna Gdanskiej Fabryce Okien, w ktérej sporo
energii poSwieca na pomoc Zarzadowi w rozwoju
firmy. Przez ten czas udato sie jej stworzy¢ prez-
nie dzialajacy i ciagle rosngcy Dzial Realizacji
i Logistyki, oparty w gtéwnej mierze o kobiety.

Zawsze dba o dobra organizacje pracy i wspiera
swoja kreatywno$cia Dzial Sprzedazy. W 2023
r. przerzucita swoja wiecznie niespozytkowana
energie na dzialania zwigzane z marketingiem,
w ktéorym z zaangazowaniem dba o wizerunek
Gdanskiej Fabryki Okien. Dzieki swojej otwar-
to$ci i umiejetno$ciom organizacyjnym udato si¢
jej skoordynowac z duzym sukcesem wydarzenie
Mistrzostw Pianowania 2023.

Zaréwno w pracy, jak i w zyciu prywatnym ceni
sobie porzadek. Nie lubi nudy, ptasiego mlecz-
ka i marudzenia. Za to przepada za dobra kawa,
schtodzonym Prosseco i pitka nozna. Zawsze po-
wtarza, ze najwieksza motywacja do dzialania sa
ludzie, a w jej stowniku nie ma wyrazenia ,nie
da si¢”. Prywatnie szczeS§liwa zona, posiadaczka
kota i przyszta mama.

Motto zyciowe: ,,THINK PINK!”.

Joanna Cypryanska
— wlascicielka firmy ABR

-y

Pani Joanna jest absolwentka Wydziatu Za-
rzadzania w Wyzszej Szkole Zarzadzania | The
Polish Open University, ekspertka od stolarki,
projektowania wnetrz, Coach Kognitywny, pa-
sjonatka budownictwa i architektury. Od 25
lat zwiazana z branza budowlana. Wspéiwta-

Scicielka firmy ABR oraz czlonek zarzadu ABR
Group Sp. z 0.0. — firm prowadzonych wspdlnie
z mezem, zajmujacych sie dostarczaniem pro-
duktéw i ustug z zakresu szeroko pojetej stolar-
ki budowlanej. Prowadzi profil na Instagramie
@stolarka.jest.kobieta, ktéry edukuje, wspiera
1 inspiruje inwestoréw budujacych dom. Wspét-
twéreczyni Klubu Kobiet Branzy Budowlanej
— nowej kobiecej przestrzeni w budownictwie,
w ktérej dzieli sie swoja wiedza i do$wiadcze-
niem, integrujac kobiety i wspéttworzac miejsce
do nawigzywania warto$ciowych kontaktéw.
Zwieksza tym samym Swiadomo$¢ kobiet na te-
mat ich roli w branzy i podejmuje dziatania na
rzecz wyréwnywania szans.

W firmie osobiscie zajmuje sie indywidualnym
doradztwem produktowym, zapewniajac facho-
wa wiedze i optymalne rozwiazania, a jedno-
czed$nie dbajac, aby w calym procesie sprzedazy
klient czul sie komfortowo i bezpiecznie. Jest
propagatorka jako$ci i prawidlowego montazu.
W pracy najwazniejszy jest dla niej czlowiek
1 jego potrzeby, a wspéiprace z klientami two-
rzy w oparciu o wzajemne zaufanie i zrozumie-
nie. W optymalny sposéb wspomaga inwestorow
w trudnych wyborach podczas procesu budowy
domu. Budownictwo, architektura i nowinki
technologiczne to dopelnienie jej zycia, ktérymi
z radoécia dzieli sie z innymi. W 2023 r. pod-
czas XIX edycji konkursu o tytut BiznessWoman
Award zorganizowanego przez redakcje czaso-
pisma ,BusinessWoman&Life” otrzymata ty-
tul Lider Profesjonalnego Doradztwa w Branzy
Budowlanej. Kocha wolnos$¢ i porzadek, kontakt
z naturg, caravaning i wojaze.

Motto zyciowe: ,Nie ma nic cenniejszego niz
ZAUFANIE DO SIEBIE samego”.

Barbara Perlak-Porczak

— Dyrektor operacyjny/Prokurent w firmie
BemaRes
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Pani Barbara jest absolwentka Politechniki
Rzeszowskiej o specjalizacji zarzadzanie i mar-
keting. Posiada Certyfikat audytora wewnetrz-
nego systemy zarzadzania jakoScia ISO 9001.
Ukoriczyta tez kurs finansowo-ksiegowy. Swoja
kariere w firmie BemaRes Nowoczesne Okna
i Drzwi rozpoczeta w 2014 r. od stanowiska ad-
ministracyjnego, gdzie przez kolejne lata pieta sie
po szczeblach kariery. W biezacym roku Swietuje
swoje 10-lecie w branzy stolarki otworowe;j.

Od 5 lat pani Barbara petni funkcje dyrektora
operacyjnej w firmie BemaRes Nowoczesne Okna
i Drzwi, bedacej pionierem we wdrazaniu nowo-
czesnych rozwiazan w branzy stolarki otworowej.
Dodatkowo od 2020 r. jest prokurentem oraz dy-
rektorem operacyjnym w spotce WinDoorMatic
Sp. z 0.0., ktéra specjalizuje sie w produkcji pod-
walin z purenitu dla stolarki otworowej i innych
zastosowann w budownictwie. W obu przedsie-
biorstwach pani Barbara aktywnie wspéttworzy
i nadzoruje dzialania finansowo-ksiegowe, za-
rzadza schematami sprzedazy, dzialami kadro-
wymi oraz marketingiem. Jej sukces opiera sie
na umiejetnosci stuchania i reagowania na po-
trzeby zar6éwno klientéw, jak i wspéipracowni-
kéw. Praca zawodowa stanowi dla niej nie tylko
zrodlo satysfakcji, ale tez motywacji.

Pani Barbara jest osoba niezwykle otwarta, ko-
munikatywna i wykazujaca umiejetnoéci nego-
cjacyjne. Potrafi znalez¢é rozwigzania w trudnych
sytuacjach, zaréwno wewnatrz, jak i poza firma.
Zawsze jest gotowa stuzy¢ dobra rada i pomoc-
na dlonig, bo czlowiek stanowi dla niej wartosé
priorytetowq. Jest zaangazowana w innowacyjne
dzialanie marketingowe, a jako klucz do sukcesu
uznaje ciagle polepszanie warunkéw pracy swo-
ich pracownikéw. W Zyciu prywatnym jest szcze-
§liwg zong i dumng mama cérki oraz wiascicielka
psa. Czas wolny spedza z rodzing i dobra ksigz-
ka z zakresu psychologii. Studia psychologiczne
stanowig dla niej kolejny krok w rozwoju dalszej
kariery.

Motto zyciowe: ,, Aby zapala¢ innych, samemu
trzeba ptonaé” oraz ,Ludzie z pasja moga zmie-
nia¢ $§wiat na lepszy”.

Wszystkim laureatkom gratulujemy wyréznien
i zyczymy dalszych sukceséw oraz osiqgnieé¢
w ich niezwyktych karierach. Niech ich histo-
rie bedq inspiracjq dla wszystkich kobiet, ktore
pragnq odnosi¢ sukcesy. Oby takich wyjqtko-
wych talentéw byto coraz wiecej, a ich osiggnie-
cia stanowity Zrédlto dumy i inspiracji dla nas
wszystkich.

STOLARKA

VIP




INNOWACYJNE
ROZWIAZANIA
BRANZY STOLARKI

Laureaci

7024 Programu

Jak inspirowac¢ innych
do dbania o srodowisko
poprzez innowacje?

W dzisiejszych czasach, kiedy zmiany klimatyczne staja
sie coraz bardziej widoczne, producenci musza podejmo-
waé dzialania majace na celu zmniejszenie negatywnego
wplywu swojej dziatalnoSci na §rodowisko. Jednym z klu-
czowych aspektéw, ktéry nalezy wziaé pod uwage, jest in-
nowacja w produkcji ekologicznych komponentéw i goto-
wych produktow.

Tradycyjne metody produkcji czesto opieraja sie na wy-
korzystywaniu surowcéw, ktére generuja znaczne iloSci
odpadéw i zanieczyszczen. Dlatego producenci powinni
szukaé nowych rozwiazan, ktére pozwola im zmniejszy¢
negatywny wplyw na §rodowisko.

Innowacyjne technologie moga pomécw produkcji kompo-
nentéw z materiatéw odnawialnych i biodegradowalnych,
takich jak drewno zréwnowazonego gospodarowania czy
tworzywa sztuczne uzyskiwane z recyklingu. Dzieki temu
nie tylko zmniejszymy ilo§¢ odpadéw, ale tez ograniczymy
emisje dwutlenku wegla i innych szkodliwych substancji
do atmosfery.

Ponadto innowacyjne podejécie do produkcji komponen-
téw moze przyczynié¢ sie do poprawy efektywnosci ener-
getycznej okien i drzwi, co z kolei pozwoli uzytkownikom
na zmniejszenie zuzycia energii i obnizenie rachunkéw
za ogrzewanie, przyczyniajac sie tym samym do ograni-
czenia emisji gazéw cieplarnianych i ochrony Srodowiska
naturalnego.

Innowacyjne
Rozwiazania
Branzy Stolarki

»Dlatego producenci okien i drzwi powinni inwestowac
w badania i rozwdj, aby stale doskonali¢ swoje proce-
sy produkcyjne i wprowadza¢ innowacyjne rozwigzania
ekologiczne. Tylko w ten spos6b beda mogli sprostaé wy-
zwaniom zwigzanym ze zmianami klimatycznymi i przy-
czyni¢ sie do tworzenia bardziej zréwnowazonych i eko-
logicznych produktéw” — méwi Grzegorz Cendrowski,
prezes Stolarka VIP.

Dlatego na poczatku kazdego roku, w przepieknych wne-
trzach Zamku Gniew, wreczane sa wyrdznienia w progra-
mie ,,Innowacyjne Rozwigzania Branzy Stolarki”. Program
organizowany jest przez Stolarka VIP juz od prawie 9 lat.
Od tego czasu nagrodziliémy juz ponad 100 znakomitych
rozwigzan, ktére trafity ,,pod strzechy” wielu producentéw
okien, drzwi, fasad, bram, rolet, zaluzji czy ogrodéw zimo-
wych.

W programie Innowacje Rozwigzania Branzy Stolarki
nagradzamy innowacyjne, wyjatkowe i bardzo potrzebne
produkty oraz rozwigzania, ktére maja na celu propago-
wanie idei zréwnowazonego rozwoju, dbatosci o cztowieka
i Srodowisko, a takze inspirowania innych do podazania
tym tropem i aspirowania do bycia najlepszym z najlep-
szych” — dodaje Grzegorz Cendrowski.

Innowacje w produkcji komponentéw dla producentéw
okien i drzwi moga mie¢ wymierny wpltyw na ochrone
$rodowiska i poprawe jako$ci Zycia na naszej planecie.
Dlatego nie warto zwlekac z ich wprowadzeniem, tylko za-
cza¢ dziataé juz teraz, tak jak robia to inni, np. Laureaci
Programu IRBS 2024.

PILKINGTON POLSKA
Sp-z o0.0.

Laureat programu

IRBS EKO - Laureaci

za Nowe szkto o niskim sladzie weglowym PILKINGTON MIRAI ™

Aluprof S.A.

za System Fasadowy MB-MT50N SI

Deceuninck Poland S.A.

za Deceuninck Carbon Calculator

Saint-Gobain Polska
Sp-z o0.0.

za Szkto o najnizszym $ladzie weglowym CLIMATOP ORAE®

€3 PILKINGTON"

PREZ-MET Sp. z 0.0. Sp.k.

NALUPROF

ALUMINIUM SYSTEMS

M SAINT-GOBAIN

IRBS - Laureaci

za Automatyczng podcinarke uszczelek APU500 Precision Line

RENOLIT POLSKA Sp. z o.0.

za Panele elewacyjne RENOLIT BENDIT

ALUPROF S.A. za Innowacyjne potaczenie rolety i screena SkyTwin
TREMCO illbruck Sp. z o.0. za Hybrydowa tasme rozprezna TP654 illmod TRIO 1050
Selena S.A. za Jednosktadnikowa mase hydroizolacyjna

TYTAN PROFESSIONAL WINS BALCONY

PREZ-MET]|’ "

RENOLIT

ALUPROF

ALUMINIUM SYSTEMS

&) SELENA

GLOBAL EXPERIENCE

illbruck

Re\(g on ik



Pilgkington Polska Sp. z o.o.
Nagrodzony produlkt: Nowe szkto o niskim $ladzie weglowym PILKINGTON MIRAI ™

Pilkington Mirai™

Szkto o obnizonym Sladzie weglowym o 52%*
* w poréwnaniu do naszego standardowego szkta float

www.pilkington.pl

€3 PILKINGTON

GROUP

Aluprof S.A.

Nagrodzony produkt: System Fasadowy MB-MT50N Sl

FASADY

PRZYSZt OSCI

MB-MT50N

NOWA FASADA stupowo-ryglowa

Zaprojektowana zgodnie
z wymogami Cradle to Cradle

IRBS = I

ALUPROF

SYSTEMY ALUMINIOWE



Saint-Gobain Polska Sp. z o.o0.

Deceuninck Poland S.A.
Nagrodzony produlkt: Szkto o najnizszym sladzie weglowym CLIMATOP ORAE® V

Nagdrodzony produkt: Deceuninck Carbon Calculator V

deceuninck 'i‘ ZROWNOWAZONYROZWOJ - www.climatop.pl
B glassolutions

SAINT-GOBAIN

Prowadz swoj biznes

Monitoruj emisje CO, swojej firmy za pomocg C L I M ATO P
& A O
r— R

2U2YCIE WoDY

3 2U2YCIE GA2U
S EekTRYCINEY 2IEMNEGO Pierwsze na rynku szkto
o zredukowanym sladzie®
weglowym przeznaczone

R o [o o] ([-1) -
- ODPADY ODPADY
2U2YCIE PALIWA TRAFIAJACE NA PODDAWANE
SKLADOWISKO RECYKLINGOWI

PR2E2 FLOTE
POJAZ2DOW

0

-42%

Mniejsza
emisja CO2
w poréwnaniu

do standardowego
szkta Planitherm

(czo ) e

. . [HROWACYJHE
www.deceuninck-online.com ROIMATANA | cradetocrade RIFIED
Chcesz wiedzie¢ wiecej?
Zeskanuj QR kod.




PREZ-MET sp.z00.8p k. RENOLIT Polska Sp. z o.0.

Nagrodzony produkt: Automatyczna podcinarka uszczelek APU500 Precision Line Nagrodzony produkt: Panele elewacyjne RENOLIT BENDIT

2 RENOLIT BENDIT

PREZ-MET wevout|  Harmonijny wyglad catosci
Rely o it

Ptyta oktadzinowa RENOLIT BENDIT utatwia firmom zajmujacym sie budowa

i montazem okien wygodne zakrywanie naroznikéw okien oraz nadprozy.

Nowoczesne Szczeg6lng zaleta RENOLIT BENDIT jest tatwos¢ obrobki. W tylnej czesci panelu

frezowany jest rowek w ksztatcie litery V, po czym ptyte mozna ztozy¢ pod zadanym

’
Cen trum ObrObcze katem. Na zimno mozliwe jest uzyskanie dowolnego kata do 90 stopni, a powierzch-

nia folii laminujacej, ktéra zostata opracowana specjalnie do tego zastosowania,
A PUSOO pozostaje nienaruszona, a zatem bezszwowa. Ptyta oktadzinowa dostepna jest obec-
nie w 14 najpopularniejszych kolorach, dekorach i przettoczeniach RENOLIT EXOFOL.
Taki wyglad zapewnia jednolita estetyke budynku — stupy, narozniki, oscieza czy

nadproza wygladaja tak, jakby zostaty odlane w jedna cato$¢ z okleinowanymi

. Wusto profilami okiennymi.

RENOLIT BENDIT jest wyjatkowo trwaty i stabilny termicznie, poniewaz technolo-
gia Solar Shield (SST) zapewnia skuteczne odbicie podczerwieni. Do czyszczenia
zwykle wystarczy ciepta woda z kranu i ptyn do mycia naczyn. W przypadku mocniej-

szych zabrudzen zalecany jest specjalnie opracowany Srodek czyszczacy, ktdry spe-

cjalistyczne firmy moga nabyc¢
bezposrednio w firmie RENOLIT.

Rogmiar piyty: 1,250

Precyzyjne przyciecie i doktad-
nie ustawione frezowanie to
wszystko, czego potrzeba, aby
przygotowa¢ RENOLIT BENDIT

do montazu.

<> PrecisionLine

TECHNOLOGIA MACS

Romanow 68, 42-260 Kamienica Polska
tel: +48 (34) 327 32 37, biuro@prezmet.pl

www.prezmet.pl
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Aluprof S.A. TREMCO illbruck Sp. z o.o0.

Nagdrodzony produkt: Innowacyjne potaczenie rolety i screena SkyTwin Nagrodzony produlkt: Hybrydowa tasma rozprezna

m V oraz uszczelnienie ztaczy okiennych TP654 illmod TRIO 1050 m V

g« SZCZELNY
T MONTAZ OKIEN

ROLETY | SCREENA w jednym Tasma rozprezna Trio Folia okienna Duo VV

e =

ALUPROF

SYSTEMY ALUMINIOWE

TP650/652/654 ka illbruck
PRO05 ME501/508
ME501/508

s
b

o "y
W

Montaz w ociepleniu
MOWO SMART

PR150
ME501/508
Pianka illbruck
ME501/508

275

10 lat gwarancji

OSZCZEDZANIE [ w systemie i3
PRZEZ OSEANIANIE : |“br|.|Ck
www.illbruck.com making it perfect.



Selena S.A.

Nagdrodzony produkt: Jednosktadnikowa masa hydroizolacyjna TYTAN PROFESSIONAL WINS BALCONY

P—
DOBRA
TYTAN| | BS2Rs, Wins

INSULATION

STANDARD

Innowacja w hydroizolacji
dolnej strefy balkonowej

TYTAN PROFESSIONAL WINS BALCONY

Jednowarstwowa aplikacja

Odporny na wode natychmiast
po natozeniu

. o g . i —r B IOy
Gwarancja szczelnosci po utwardzeniu : -

E4kg
wins.tytan.com

ROLETY [ F
SOLARNE Sl s

)

www.roletysolarne.pl ZIP | SCREEN DACHOWA

Inteligentny Budynek Polska - generalny dystrybutor rolet solarnych Bubendorff w Polsce
ul. Wislanego Nurtu 3,04-987 Warszawa *** tel. 666 011 137 *** biuro@inteligentne-rolety.pl



Stolarka
i prawo

Dlaczego warto korzystac z gotowych
wzorow umow w branzy stolarki?

Wielu przedsiebiorcéw z branzy stolarki z pewnoscig doskonale zdaje sobie sprawe z tego, jak waz-
ne jest podpisanie umowy z klientem czy kontrahentem. Jednakze przygotowanie profesjonalnej umo-
wy moze by¢ czasochtonne i wymagaé specjalistycznej wiedzy. Na szczescie Stolarka VIP postanowita
utatwic zycie przedsiebiorcom z branzy stolarki i przygotowata gotowe wzory uméw we wspétpracy
z renomowanymi kancelariami prawnymi. Dzieki temu kazdy wtasciciel firmy zajmujqcej sie produkcjg,
sprzedazq czy montazem okien, drzwi, bram, oston, pergoli moze teraz szybko i tatwo sporzaqdzi¢ umo-

we dostosowang do swoich potrzeb.

Wzory umoéw dostepne w Stolarka VIP obejmujg
szeroki zakres tematyczny: od umow sprzedazy po
umowy wspotpracy czy kontraktéw handlowych.
Dodatkowo kazdy dokument zostat starannie
opracowany przez doswiadczonych prawnikéw,
co gwarantuje petng zgodnos¢ z obowigzujgcym
prawem i najlepsze praktyki w branzy.

Korzystanie z gotowych wzoréw uméw ma wie-
le zalet. Po pierwsze, pozwala zaoszczedzic¢ czas
i pienigdze, ktére mogg by¢ przeznaczone na
rozwdj firmy. Po drugie, minimalizuje ryzyko spo-
réw i nieporozumien pomiedzy stronami umowy,
dzieki precyzyjnemu okresleniu warunkéw i odpo-
wiednim zapisom prawnym.

~Wzory umdéw przygotowane przez Stolarka VIP
sq dostosowane do specyfiki branzy stolarki,
uwzgledniajgc wszystkie istotne kwestie, takie jak:
warunki ptatnosci, gwarancje, klauzule dotyczqgce
odpowiedzialnosci za wady czy postanowienia

odnosnie do rozwigzywania sporéw. Dzieki nim
przedsiebiorcy bedg mieli pewnosé, ze ich umowy
sq kompleksowe i zgodne z obowiqzujgcym pra-
wem” — stwierdza Grzegorz Cendrowski, Prezes
Stolarka VIP.

Prowadzenie firmy to nie tylko kwestia pomystu na
biznes czy marketingowych strategii, ale réwniez
solidnej podstawy prawnej. Dokumenty prawne
utatwiajgce funkcjonowanie przedsiebiorstwa
mogqg by¢ kluczowe dla jego sukcesu. Dlatego
tez, jesli jestes wihascicielem firmy i chcesz unikngé
problemdéw zwigzanych z brakiem czy niewtasci-
waqg umowaq, koniecznie skorzystaj z oferty Stolar-
ka VIP. Gotowe wzory uméw to nie tylko wygoda,
ale tez pewnos¢, ze Twoje interesy sq odpowied-
nio zabezpieczone.

STOLARKA

VIP

Z powazaniem,
Grzegorz Cendrowski

SPECJALNA CENA'

NIE ZWLEKAJ

I ZAMOW !

Znajdz potrzebng ci umowe i zamow gotowe wzory umow
: z objasnieniem:
marketing@stolarkavip.pl tel. 531-561-202

iatto
Cie Uniesie

Okna, ktére zmieniajg dom

Okna FAKRO | INNOVIEW powstaty z potgczenia drewna i aluminium,
co wplywa na ich wyjatkowa trwatosc i daje mozliwos¢ tworzenia
ogromnych przeszklen. Naturalne drewno zapewnia ciepty klimat
whetrza oraz ponadczasowg estetyke, a wysoka energooszczed-
nos¢ obniza rachunki za ogrzewanie. Okna sg unikatowe, poniewaz
kazde wytwarzane jest na indywidualne zamowienie z szeroka
mozliwoscia personalizacji.

OKNA | MARKIZY | DRZWI| BRAMY GARAZOWE innoview.pl

.-""' J
F }g"‘
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jest dla Paristwa.

GOTOWE WZORY UMOW

DLA BRANZY STOLARKI BUDOWLANE)J

KATALOG DOBREGO SPRZEDAWCY - jest to gotowy wzdér umowy sprzedazy
okien, drzwi, bram, oston, pergoli do klienta indywidualnego w Polsce. Polecamy go
w szczegdlnosci producentom i punktom sprzedazy. Oprécz gotowego wzoru znaj-
dg Panstwo réwniez wiele interpretacji prawnych dotyczqgcych rekojmi, gwaran-
cji, kwestii podatkowych etc. Dokumenty sqg edytowalne, gotowe do zastosowania
w Panistwa przedsiebiorstwach. KDS jest typowym dokumentem prawnym B2C.

UMOWA PODWYKONAWCZA MONTAZU - jest to gotowy wzér umowy, ktéry stu-
zy regulowaniu stosunkéw pomiedzy sprzedawcq a zewnetrzng grupg montazowq
w zakresie wykonania konkretnego montazu stolarki budowlanej. Tego typu umo-
wa zabezpiecza nasze prawa w przypadku sporu w sqgdzie. Co do tego, ze zawsze
warto spisa¢ umowe, nie trzeba chyba nikogo przekonywad. Bez tego trudno be-
dzie udowodnié, za co odpowiada ekipa montazowa. Dokumenty sg edytowalne,
gotowe do zastosowania w Panstwa przedsiebiorstwach. Dokument jest przezna-
czony dla branzy, czyli B2B.

KATALOG DOBREGO BIZNESU - jest to gotowy wzor umowy sprzedazy okien,
drzwi, bram, oston, pergoli przedsiebiorcy, czyli np. salon samochodowy, zaktad fry-
zjerski, spétdzielnia, developer etc. Dodatkowo w katalogu znajdg Panstwo wiele
interpretacji prawnych. dotyczqcych wykluczenia rekojmi i ograniczenia gwarancji,
a takze przyktad z oméwieniem niekorzystnych zapiséw w umowie deweloperskie;.
Dokumenty sg edytowalne, gotowe to zastosowania w Panstwa przedsiebior-
stwach. Ten dokument jest przydatny dla catej branzy B2B.

KATALOG UMOWY HANDLOWE] B2B - sq to gotowe wzory uméw zawieranych
pomiedzy przedsiebiorstwami np. na linii Producent — Salon Stolarki. Ten zbidr do-
kumentow, konkretny i szczegétowy, moze by¢ pomocny w przypadku weryfikacji
juz istniejgcych umdw i checi negocjacji nowych zasad. Warto wiedzie¢, co mozemy
negocjowac i jakie mamy prawa. Co z opéznieniami i karami za zwtoke w dostawie
stolarki przez producenta. Kiedy mozemy wykluczy¢ rekojmie oraz co z reklamacja-
mi. Dokumenty sg edytowalne, gotowe do zastosowania w Panstwa przedsiebior-
stwach.

KATALOG UMOW NIEMIECKICH B2B - sq to dwa rodzaje gotowych wzoréw uméw
na sprzedaz okien, drzwi, bram, oston na rynek niemiecki do przedsiebiorcy pro-
wadzqgcego dziatalnos¢ na terenie Niemiec. Pierwszq z nich jest sprzedaz stolarki
z montazem, a drugg — umowa sprzedazy stolarki bez montazu. Wzory umoéw sq
dostepne w jezyku niemieckim oraz w jezyku polskim (umowy dwujezyczne), za-
wierajg komentarze i opinie prawne przygotowane przez renomowang niemiecko-
-polska kancelarie prawng. Dokumenty sq edytowalne, gotowe do zastosowania
w Panistwa przedsiebiorstwach.

KATALOG UMOW NIEMIECKICH B2C - sq to dwa rodzaje gotowych wzoréw uméw
na sprzedaz okien, drzwi, bram, oston na rynek niemiecki dla klienta mieszkajgce-
go na terenie Niemiec. Pierwszq z nich jest sprzedaz stolarki z montazem, a dru-
gg — umowa sprzedazy stolarki bez montazu. Wzory uméw sprzedazy stolarki sg
dostepne w jezyku niemieckim oraz w jezyku polskim (umowy dwujezyczne), za-
wierajg komentarze, opinie prawne przygotowane przez renomowang niemiecko-
-polska kancelarie prawng. Dokumenty sq edytowalne, gotowe do zastosowania
w Panstwa przedsiebiorstwach.
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KATALOG UMOW FRANCUSKICH B2C i B2B - sq to cztery gotowe wzory uméw na
sprzedaz okien, drzwi, bram, oston z montazem lub bez montazu do ostatecznego
klienta lub przedsiebiorcy zamieszkatego we Francji, Belgii czy Szwajcarii. Wzory
umoéw sprzedazy stolarki sg dostepne w jezyku francuskim oraz w jezyku polskim
(umowy dwujezyczne), zawierajg komentarze i opinie prawne przygotowane przez
renomowanqg kancelarie prawnaq, specjalizujgcq sie w prawie francuskim. Doku-
menty sg edytowalne, gotowe do zastosowania w Panstwa przedsiebiorstwach.

KATALOG UMOW SERWISOWYCH - sq to trzy gotowe wzory uméw dla wszyst-
kich podmiotdw, ktére zajmujq sie serwisem okien, drzwi, bram, oston lub chcq po-
szerzy¢ swojg oferte o takg ustuge. Jezeli chcesz podpisa¢ umowe serwisowq ze
swoim klientem (osobg prywatnaq), z firmg np. deweloperem, hotelem, spétdzielniq
albo z producentem na serwis jego okien, drzwi, bram, oston, ten katalog jest dla
Ciebie. Dokumenty sg edytowalne, gotowe do zastosowania w Paristwa przedsie-
biorstwach.

KATALOG UMOW PROWIZYJNYCH - kto powinien zainteresowa¢ sie tego rodzaju
umowq? Jesli wspoétpracujecie Paristwo z architektem, firmq budowlang, inspekto-
rem budowlanym etc., warto podpisa¢ umowe, ktéra bedzie regulowata kwestie
zwigzane z wysokoscig prowizji, rozliczenia, ptatnosci czy kwestie przekazania
informacji o kliencie. Wiemy, ze konsumenci chetniej kupujg towary czy ustugi re-
komendowane przez osoby godne zaufania. Dlatego warto podpisa¢ umowe za
poleceniem klientéw. Umowa jest w formie edytowalnej, gotowa do zastosowania
w Panistwa przedsiebiorstwach.

OCHRONA TAJEMNICY PRZEDSIEBIORSTWA - warto pamietad, ze podstawo-
wym narzedziem ochrony know-how oraz tajemnicy handlowej sqg odpowiednie
klauzule i umowy o zachowaniu poufnosci oraz umowy o zakazie konkurenciji.
W przygotowanym kompendium znajdq Panstwo przyktadowe wzory umaéw, ktére
moga by¢ wykorzystywane jako niezalezna umowa lub tez jako zatgcznik do umo-
Wy juz zawartej. Zawarcie stosownych uméw z pracownikami lub kontrahentami
ma na celu zabezpieczenie wrazliwych informacji na temat przedsiebiorstwa np.
dane obrazujgce wielkos¢ produkgji, sprzedazy, kontrahentéw, rynkéw etc. Chron
swoje przedsiebiorstwo.

PORADNIK RODO - jest to prawny poradnik, ktéry zawiera 40 stron waznych
i konkretnych zalecen, wzordw i stanowi zestawienie najwazniejszych informagji
dot. przepiséw o ochronie danych osobowych na terenie krajéw UE (tzw. RODO).
Poradnik RODO skierowany jest do mikro, matych i $rednich przedsiebiorcéw pro-
wadzqgcych dziatalnosé gospodarczg w zakresie produkgji, sprzedazy i montazu
stolarki okiennej, drzwiowej oraz bram i rolet. W Poradniku znajdg Panstwo kom-
pleksowy pakiet wzoréw dokumentdéw, ktdre pozwolg samodzielnie przystosowac
swojg dziatalno$¢ do wymogdéw RODO.

VADEMECUM EKSPORTERA - to poradnik prawny dedykowany polskim firmom
sprzedajgcym okna, drzwi, bramy, rolety za granicg, a takze zawierajgcych umo-
wy z zagranicznymi kontrahentami. Vademecum Eksportera zawiera az 44 strony
porad i sugestii. Zostat opracowany przez miedzynarodowq kancelarie prawng.
Przygotowane kompendium dotyczy w duzej mierze rynku niemieckiego, jest opar-
te o wiedze praktycznq i znajomosé réznych rynkéw zagranicznych.

MINI PORADNIK KOSZTORYSANTA - dokument ten zostat przygotowany przez
Stolarka VIP we wspétpracy z praktykami z naszej branzy i ekspertami od obstugi
klienta. Poradnik pomoze Twoim pracownikom sprzedawa¢ efektywniej, skutecz-
niej i drozej. Wracajgc do tego poradnika i czytajqgc te zalecenia, pytania, za kaz-
dym razem bedziesz zapewne przytakiwadé gtowq, ze faktycznie znajduje sie tutaj
wiele konkretnych i praktycznych rozwigzan, ktére mogg zosta¢ od razu zastoso-
wane przez Ciebie i Twoich pracownikéw w kontaktach z klientem.



Poznaj sekret

profesjonalnych umow
dostepnych w Stolarka VIP!

Czy warto korzystac z gotowych wzoréw uméw
dostepnych w Stolarka VIP? To pytanie, ktdre
czesto zadajg sobie przedsiebiorcy, planujacy za-
warcie umowy. Odpowiedz jest prosta — tak, war-
to! Dlaczego? Przeczytaj dalej, aby dowiedzie¢ sie
wiecej.

Gotowe wzory uméw dla branzy stolarki otwo-
rowej dostepne w Stolarka VIP to doskonate na-
rzedzie dla producentéw, dostawcéw i dystrybu-
toréw, ktérzy chca zaoszczedzi¢ czas i pieniadze.
Dzieki nim mozna szybko i fatwo sporzadzi¢ pro-
fesjonalna umowe, bez koniecznos$ci korzystania
z ustug drogich prawnikéw.

Co wiecej, wzory uméw dostepne w Stolarka
VIP sa kompleksowe i starannie przygotowane
pod katem aktualnych przepiséw prawa. Dzigki
temu masz pewnos¢, ze Twoja umowa jest solid-
na i zgodna z obowigzujacymi regulacjami. Do-
datkowo masz pewnos¢, ze otrzymujesz wysoka
jako§¢ ustugi, poniewaz Stolarka VIP to renomo-
wana firma z wieloletnim do§wiadczeniem.

Warto réwniez zaznaczy¢, ze gotowe wzory
uméw dostepne w Stolarka VIP sg elastyczne i ta-
two dostosowuja sie¢ do indywidualnych potrzeb
klienta. Mozesz je modyfikowaé, dodawaé¢ nowe
klauzule czy zmienia¢ warunki umowy — wszyst-
ko zgodnie z Twoimi wymaganiami.

Podsumowujac, korzystanie z gotowych wzo-
row uméw dostepnych w Stolarka VIP to Swiet-
ne rozwigzanie dla wszystkich, ktérzy cenia so-
bie czas, pieniadze i profesjonalizm. Dzigki nim
mozesz szybko i sprawnie sporzadzi¢ solidna
umowe, bez zbednych klopotéw. Zdecyduj sie na
Stolarka VIP i miej pewno$¢, ze Twoje umowy sa
w najlepszych rekach!

Opinie klientéw: co mowia osoby, ktore
zakupily dokumenty prawne?

Marek z Podkarpacia

,Ogromnie przydatne dokumenty, jesli ma
sie dziatalnos$é¢ zwiqzanq ze sprzedazq stolarki
otworowej. Zaméwilismy KDS, KDB oraz UPM
i musze przyznad, Ze jestem bardzo pozytywnie

zaskoczony. W gotowy wzér umowy mozna in-
gerowac (dokument), dostosowujqc go do wita-
snych potrzeb. Polecam gorqco kazdemu. Do-
brze wydane pienigdze”.

Adrian z Wielkopolski

,2Mam firme i chce mie¢ pewnos¢, ze wszyst-
ko, co robie, jest poprawne i bedzie bezpieczne.
Kupitem wiec wszystkie wzory umoéw na rynek
polski. Z pewnosciq nie moge powiedziec, ze to
pienigdze wyrzucone w bloto. Bardzo przydat-
ne katalogi prawne w przystepnej cenie. Opinie
przy kazdym dokumencie pochodzq od prawni-
kow, ktérzy znajq sie na branzy i bardzo poma-
gajq. Kazdy dokument mozna edytowaé i wy-
korzysta¢ do wtasnych potrzeb. Catos¢ dotarta
do mnie bardzo szybko — teraz wiem, ze mam
dokumenty dobrze przygotowane”.

Krystian ze Slaska

,Polecam wzory uméw B2B i B2C. Rzetelnie
opracowane oraz — co wazne — zapisy zgodne
z aktualnym stanem prawnym”.

Pawel z Krakowa

,Ciezko dziata sie na rynkach zagranicznych
bez znajomosci rynku, przepiséw budowlanych,
aw szczegdlnosci bez znajomosci prawa. Aby sie
zabezpieczyé, zakupitem umowy na rynek fran-
cuski, na ktéorym sprzedaje stolarke. Ku moje-
mu zaskoczeniu umowy byty nie tylko w jezyku
francuskim, ale miaty tez odpowiednik w jezyku
polskim — mowiqc krétko, sq dwujezyczne. To
byt strzat w dziesigtke. Wiem, Ze to bedzie bar-
dzo pomocne”.

Anna z Minska Maz.

,2Miatam samodzielnie przygotowanq umo-
we, ale nie bylem pewna, czy jest dobrze skon-
struowana. Zdecydowatam si¢ na zakup doku-
mentéw od Stolarka VIP. Okazatly sie bardzo
profesjonalnie przygotowane. Wprowadzitam
dane swajej firmy i trafita sie klientka-prawnik.
Przyznata, ze umowa jest bardzo dobrze przy-
gotowana, co mnie bardzo ucieszylo. Polecam!”

Marek z Gorzowa WIkp.

»Zakup gotowych wzoréw umow sprzedazy
okien i drzwi na rynek niemiecki byt dla mnie

bardzo pomocny i usprawnit mojq dziatalnosé

biznesowq. Dzieki temu mogtem szybko i pro-
fesjonalnie sporzqdzi¢ umowy z klientami, co
przyczynito sie do zwiekszenia mojej sprzedazy.

Wzory umoéw bylty kompleksowe i precyzyj-
ne, zawieraly wszystkie niezbedne informacje
i klauzule, ktére sq wymagane przez niemieckie
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prawo. Dzieki nim unikngtem nieporozumien
i konfliktow z klientami, co zdecydowanie po-
prawito moje relacje z nimi.

Jestem bardzo zadowolony z zakupu i po-
lecam te gotowe wzory uméw kazdemu, kto
prowadzi dzialalnos¢ zwiqzanq ze sprzedazgq,
montazem okien i drzwi na rynku niemieckim.
Dzieki nim mozna zaoszczedzic czas i pieniqdze
oraz uniknqc¢ probleméw zwiqzanych z brakiem
odpowiednio sformutowanych uméw”.

STOLARKA

VIP




Vertex o/
Nagrodzony produkt: Okno aluminiowe VERTEX ALUVIEW 2024

V.

Eko
Produki

Czym charakteryzuja sie
najlepsze okna i drzwi
nagrodzone w konkursie
EKOProdukt 2024?

W dzisiejszych czasach coraz wiekszg wage przywigzujemy
do ekologii i zréwnowazonego rozwoju. Dlatego nie dziwi,
ze rowniez branza budowlana stawia coraz wiekszy nacisk
na produkty przyjazne dla Srodowiska. Jednym z obsza-
row, ktdry cieszy sie coraz wieksza popularnoscia, sa eko-
logiczne komponenty stosowane w oknach i drzwiach.

,Coraz wiecej firm produkujgcych okna i drzwi decydu-
je sie na wdrazanie innowacyjnych rozwiqzan, ktére nie
tylko poprawiajq izolacje termiczng naszych domoéw, ale
takze sq bardziej przyjazne dla srodowiska. Przyktadem
moze by¢ stosowanie szkta energooszczednego, ktére po-
zwala na redukcje zuzycia energii potrzebnej do ogrze-
wania i chtodzenia pomieszczen” — méwi Grzegorz Cen-
drowski, prezes Stolarka VIP.

Nie bez znaczenia jest rowniez materiat, z ktérego wyko-
nane sa okna i drzwi. W ostatnich latach coraz popular-
niejsze staje sie¢ wykorzystywanie surowcéw odnawial-
nych, takich jak aluminium pochodzace z recyklingu.
Dzigki temu producenci nie tylko zmniejszaja negatywny
wplyw na §rodowisko, ale takze tworza produkty o wyjat-
kowej trwaloSci i estetyce.

Laureaci
Programu
)24 EkoProdukt

Warto zauwazy¢, ze klienci takze coraz $wiadomiej pod-
chodza do wyboru okien i drzwi do swoich doméw. Zwra-
caja uwage nie tylko na parametry techniczne, ale takze
na ekologiczne podej$cie producentéw oraz ich zaangazo-
wanie w ochrone Srodowiska. To niewatpliwie pozytywny
trend, ktéry zacheca firmy do poszukiwania coraz bardziej
innowacyjnych rozwiazan.

W najnowszym wydaniu prestizowego konkursu
EKOProdukt, ktéry co roku wyréznia najbardziej innowa-
cyjne rozwigzania z zakresu energooszczednych produk-
téw stolarki budowlanej, nagrodzono najlepszych produ-
centéw okien i drzwi. Konkurs ma na celu promowanie
technologii, ktére nie tylko podnosza komfort zycia, ale
takze maja pozytywny wptyw na §rodowisko naturalne.

»,Zwyciezcy konkursu to firmy, ktére od lat zdobywajq
uznanie na rynku dzieki wysokiej jakoSci oferowanych
produktéow oraz ciggtemu dqgzeniu do doskonatosci. Ich
okna i drzwi charakteryzujq sie nie tylko doskonatq
izolacjq cieplnq i akustyczngq, ale takze wyrdzniajq sie
nowoczesnym designem, ktory doskonale komponuje
sie z réznymi stylami architektonicznymi” — komentuje
organizator programu z ramienia Stolarka VIP Grzegorz
Cendrowski.

Podsumowujac, producenci okien i drzwi stawiajacy na
ekologie dbaja nie tylko o nasze domy, ale takze o przy-
szto$¢ planety. Dzieki nim mozemy cieszy¢ sie pieknymi
i funkcjonalnymi produktami, a zarazem mieé poczucie,
ze dokonujemy $§wiadomego wyboru, wspierajac zréwno-
wazony rozwoj, funkcjonalno$¢ i energooszczednos$é.

okna i drzwi
premium

Peten zalet

vetrex AluView na profilach aluminiowych taczy wysoka
energooszczednosé, funkcjonalno$é i design. Wpisuje sie on
w aktualnie panujace trendy w budownictwie i powstat z mysla
o ochronie srodowiska naturalnego.

System vetrex AluView przeznaczony jest gtéwnie do budownictwa jednorodzinnego. Jego szerokie
mozliwosci konstrukcyjne i dostepne opcje wyposazenia zapewniaja duza swobode projektowa oraz
umozliwiaja realizacje roéznorodnych wizji architektonicznych. Doskonate parametry techniczne
i wtasciwosci uzytkowe produktu wptywaja na podniesienie komfortu zycia.

Vetrex - w ramach pewnosci

Jestedmy firma z ponad 25-letnim doswiadczeniem. Styniemy z bogatej oferty okien i drzwi
zewnetrznych dystrybuowanych na terenie catej Europy. Tworzymy energooszczedne rozwigzania
i Smiate konstrukcje architektoniczne. Nasze produkty reprezentuja réznorodny design, techniczna
precyzje i wysoka funkcjonalnosé.

Zapewniamy wieloletnig trwatos$¢ naszych okien i drzwi, dzieki zachowaniu czterech uzupetniajacych sie
zasad w profesjonalnej stolarce otworowej:

s doradztwa ekspertéw szkolonych w Akademii Vetrex,
$s doskonatych parametrow produktéw potwierdzonych niezaleznymi testami,
& montazu wykonanego przez autoryzowanych specjalistéw Vetrex,
& jednej z najdtuzszych gwarancji dostgpnych na rynku, nawet do 9 lat.
vetrex.eu
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Ty rozwijaj swoj biznes,
a my zadbamy o jego
bezpieczenstwo

Ubezpieczenia naleznosci, ktére
wspieraja ekspansje Twojej firmy
w kraju i za granica.
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Nie tylko eksport, ale
i inwestycje z pomoca KUKE

Elzbieta Kacprzykowska,
dyrektor departamentu sprzedazy KUKE

Ostatnie lata charakteryzowaty sie¢ dla biznesu
przede wszystkim wzrostem niepewnoS$ci i nie-
stabilno$cia warunkéw dziatania: rosty ceny su-
rowcéw iinflacja, na co odpowiedzig byty wyzsze
stopy procentowe, co z kolei przektadato si¢ na
koszty finansowania i znaczne wahania popytu.
Po okresie pandemii w latach 2020-22, gdy glo-
balnie spadta liczba upadtosci przedsiebiorstw,
od ubiegtego roku nastepuje jej ponowny wzrost,
szczegblnie w  krajach Europy Zachodniej,
gdzie wzrost gospodarczy pozostaje staby. Cho¢
w 2022 r. Polska stala si¢ liderem w sprzedazy
okien i drzwi na zagraniczne rynki, odpowiadajac
za ok. 20 proc. §wiatowego eksportu i 1/3 ekspor-
tu UE w tym segmencie, to dalszy rozwéj sytu-
acji pozostaje niewiadoma. Jak bedzie wygladata
koniunktura w branzy budowlanej? Czy mozemy
liczy¢ na kontynuacje w ekspansji zagranicznej?
Jak beda ewoluowaty programy dotyczace ter-
momodernizacji? Polskie firmy w najblizszym
czasie czekaja kluczowe decyzje o inwestycjach
zwigzanych z transformacja energetyczna, ktére
zdecyduja o ich pozycji konkurencyjne;j.

KUKE wspdtpracuje z branza budowlana,
a szczegdlnie stolarki okien i drzwi na coraz
szersza skale, nie tylko oferujac klasyczne ubez-

pieczenia nalezno$ci od ryzyka kredytowego
w transakcjach eksportowych.

sW naszym portfelu ubezpieczenia dla firm
dziatajacych w tych segmentach siegaja az
15 proc., co jest oznaka dynamiki polskich produ-
centéw, ktérzy potrafig utrzymywac swoja pozy-
cje w krajach, ktére przezywaja okres dekoniunk-
tury, jak i zdobywaé kontrahentéw na nowych
rynkach. Nasze ubezpieczenia naleznosci chronia
przed niewyptacalnoécia odbiorcéw w kraju i za-
granicg. Ale widzimy tez rosnace potrzeby firm
w zakresie finansowania inwestycji i KUKE ofe-
ruje tu szerokie mozliwo$ci wsparcia, wspétdzia-
tajac z bankami. Jednym z naszych rozwiazan sa
gwarancje sptaty finansowania inwestycji zwiek-
szajacych potencjal produkcyjny eksporteréw.
Swietnym przykladem jest transakcja z poczat-
ku br., w ktérej zabezpieczaliémy w ten sposéb
kredyt konsorcjum bankéw dla spétki Eko-Okna
przeznaczony na m.in. finansowanie naktadéw
inwestycyjnych, obejmujacych budowe dwdch
nowych zakladéw produkcyjnych. Jako jedyni
w Polsce oferujemy takze mozliwo$¢ ubezpiecze-
nia ryzyka politycznego i sity wyzszej na rynkach
podwyzszonego ryzyka. A przeciez polskie firmy
coraz czeéciej szukaja lokalizacji dla swojej pro-
dukcji w innych krajach Europy Srodkowej, Bli-
skiego Wschodu czy Azji Wschodniej, szukajac
sposobu na obnizenie kosztéw, jak i znalezienie
sie blizej swojego klienta” — podkresla Elzbieta
Kacprzykowska, dyrektor departamentu sprze-
dazy KUKE.

Przed polskimi firmami pozostaje wiele
krétko- i diugofalowych wyzwan wynikajacych
z warunkéw w otoczeniu biznesu w kraju, wpty-
wajacych przede wszystkim na koszty dziatania.
Do tego dochodzi niepewno$é¢ geopolityczna,
zmienno$¢ kursu walutowego. KUKE zapew-
nia wiele rozwiazan, ktére pozwalaja uporac sie
z wieloma ryzykami, ograniczajagcymi w duzym
stopniu te biznesowa niepewnos¢.

B KUKE

Grupa PFR



WinDoor-tech

TARGI MASZYN, NARZEDZI | KOMPONENTOW
DO PRODUKCJI OKIEN, DRZWI, BRAM | FASAD

12-15.02.2025
@ Moy

Do zobaczenia

na kluczowych targach
dla branzy stolarkiis
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W EUROPIE NA SWIAT

PATRZA PRZELZ
POLSKIE OKNA.

Logistyka kluczem do ekspansji zagranicznej?

Jakos¢ polskich okien i drzwi jest
ceniona na catym swiecie. Nasz kraj

jest najwiekszym eksporterem stolarki
w Europie, a gtéwnymi rynkami zbytu sa
kraje Unii Europejskiej. Istotnym elementem
rozwoju zagranicznego firm z tego sektora
jest odpowiednie wsparcie logistyczne,
czyli efektywna dostawa ponadgabarytowych
oraz delikatnych towaréw czesto na place
budowy. Swoim doswiadczeniem w tym
obszarze dzieli sie Rohlig SUUS Logistics,
najwiekszy polski operator logistyczny.

— Dopasowany do potrzeb serwis logistyczny
pozwala budowac przewage konkurencyjng,
zaréwno na rynku krajowym, jak i za granicq.

W jaki sposob? W przypadku sektora stolarki
okiennej i drzwiowej efektywnosc dostawy

na miejsce budowy ma nieraz kluczowe znaczenie
dla terminowosci danej inwestycji. W konsekwencji
przektada sie to takze na wiarygodnos¢ producen-
ta oraz jego relacje z odbiorcq, co jest szczegdinie
istotne w czasach mniejszego zapotrzebowania
rynku na te produkty — méwi Aleksandra Gumel,
Supply Chain Solutions Director CEE w Rohlig
SUUS Logistics.

Jedna trzecia okien w Europie trafia na rynek
nowego budownictwa. Dlatego dla firm z branzy stolar-
skie] wazna jest wspotpraca z partnerem logistycznym,
ktéry ma doswiadczenie w przewozie ponadgabaryto-
wych oraz delikatnych towardw. Istotna jest takze zna-
jomos¢ specyfiki danego rynku, zwifaszcza przy dosta-
wach na place budowy w trudno dostepnych miejscach,
takich np. jak centra duzych europejskich miast.

Droga i koleja

Najpopularniejszym rodzajem transportu do przewo-
zow okien i drzwi po Europie jest fracht drogowy. SUUS
zapewnia na catym kontynencie dostawy catopojazdo-
we, jak i drobnicowe, czesto we wspdtpracy z lokalnymi
partnerami. Inng opcja, ktéra zyskuje popularnose, jest
serwisintermodalny,taczacy co najmniejdwie rézne gate-
zie transportu, gdzie wykorzystywana jest jedna jednost-
ka tadunkowa, np. kontener lub naczepa intermodalna.
W przypadku Europy najczestszym rozwigzaniem jest
przewdz kolejg na najdtuzszym odcinku, a samocho-
dami ciezarowymi tylko na pierwszej i ostatniej mili.

— Gféwnym powodem wzrostu zainteresowania
transportem intermodalnym jest potrzeba

redukcji sladu weglowego w faricuchach dostaw.

Poza obszarem srodowiskowym fracht ten ma
réwniez wiele innych zalet, ktére sq istotne

dla sektora stolarki, m.in. duza fadownosc,

mozliwosc przewozu réznych gabarytow i duzych
wolumendw jednoczesnie. Waznym aspektem jest tak-
ze jedna jednostka fadunkowa, ktéra pozwala

ka uszkodzenia towaru — thumaczy

tukasz Rother, Intermodal Product
Manager w Rohlig SUUS Logistics.

Niestandardowe wymiary
i delikatne elementy

Okna i drzwi wymagaja specjalnego przygotowania
do przewozu. Z racji ich niestandardowych wymiaréw
wazne jest odpowiednie utozenie oraz zaplanowanie
wypetnienia naczepy lub kontenera. Ponadto cze-
sto produkty te skfadaja sie z delikatnych elementéw,
takich jak szyby, dlatego niezbedne jest poprawne
zapakowanie i zabezpieczenie przesytek. W transpor-
tach SUUS stosuje m.in. skrzynie, stojaki, powiekszone
palety, pasy, poduszki oraz wypetnienie gazem po-
wierzchni miedzyszybowych. Poza tym polski operator
wykorzystuje czujnikiwstrzaséw oraz temperatury, ktore
pozwalajg monitorowa¢ warunki na kazdym etapie
tancucha dostaw. B

na unikniecie kosztdw przetadunku i ograniczenie ryzy-

Jak przygotowac towar do transportu?

SR e — Towar powinien
byc¢ spaletyzowany
(palety fumigowane,
lub plastikowe)

& & Spdd palety powinien
by¢ przystosowany
do podjazdu wézkiem
widtowym (palety

nie moga by¢,petne”

L L na dole, ani

~pomniejszone”)

Waga towaru powinna
by¢ rownomiernie
roztozona na paletach

Udzwig palet powinien
by¢ odpowiednio
dopasowany do wagi
towaru

- EEOm
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Produkty szklane np. okna — powinny by¢ pakowane
w skrzynie lub umieszczone na palecie i odpowiednio
zabezpieczone np. ptytami MDF

Towar nie
powinien wystawac
poza obrys palety

ROHLIG




Twoja marka bedzie widoczna

Emblematy chromowane METALIC™

INNOWACYJNE ROZWIAZANIA
BRANLY STOLARKI

Emblematy chromowane sg wizualnym
potwierdzeniem wysokiej jakosci, wartosci
produktow i synonimem petnej
odpowiedzialnosci marki za produkt.

Nikiel pokryty chromem zapewnia
emblematom trwatos¢ i odpornosé na
trudne warunki zewnetrzne.

Btona klejowa marki 3M sprawia, ze logo
Stosowane sg fabrycznie przez Swiatowych bedzie dobrze potgczone z produktem.

liderow wielu branz.

Zobacz przyktady wdrozen w Twojej branzy:

www.marka.pl/stolarka

Odbierz pakiet bezptatnych prébek.

Producent oznakowan www.polinal.pl

polinal

Dlaczego warto
zamieszczac logo na
produktach, takich
jak okna, drzwi,
bramy, rolety czy
pergole?

= 2

F "\
oy Ay
b
: ] Andrzej
W ‘r tukomski,
r | wtasciciel
a 4 | firmy POLINAL®

Logo to nie tylko graficzny znak identyfikacyjny, ale
takze potezne narzedzie marketingowe. W dzisiej-
szym zglobalizowanym $wiecie, gdzie konkurencja
jest ogromna, liczy sie wykorzystanie wszystkich
mozliwych sposobdéw na budowanie rozpoznawal-
nosci marki. Zamieszczenie logo na produktach, ta-
kich jak okna i drzwi moze przynies¢ wiele korzysci,
o ktérych warto pamietac.

Po pierwsze, logo umieszczone na produkcie spra-
wia, ze w oczach klientéw staje sie on bardziej pre-
stizowy i ekskluzywny. Klienci lubia identyfikowa¢
sie z renomowanymi markami. Dlatego, widzac logo
na oknie, drzwiach czy bramie garazowej, predzej
zdecyduja sie na zakup. Ma to przetozenie rowniez
w przypadku potencjalnych klientéw, dla ktérych
jest to jasny sygnat, iz dany produkt jest wysokiej
jakosci i godny zaufania.

Po drugie, logo na produktach, takich jak okna,
drzwi czy brama pomaga w budowaniu $wiadomo-
$ci marki. Kazdy, kto zobaczy logo na produkcie,
automatycznie kojarzy go z dana firma. Dzieki temu
marka staje sie bardziej rozpoznawalna, co wptywa
pozytywnie na jej pozycjonowanie na rynku. Firma
POLINAL produkuje takie firmowe, markowe identy-
fikatory juz do lat. Nasza branza korzysta z tego i nie
wyobraza sobie swoich produktéw bez tego wazne-
go symbolu, jakim jest tabliczka z logo firmy.

Po trzecie, logo na produktach to doskonata forma
darmowej reklamy. Kazdy, kto zakupi okno czy drzwi
z logo danej firmy, staje sie nosicielem marki. Kiedy
zainstaluje je w swoim domu, automatycznie stanie
sie ambasadorem marki, promujac ja wséroéd swoich
znajomych i sgsiaddéw.

Dlatego nie warto lekcewazy¢ potencjatu, jaki niesie
ze soba umieszczenie logo na produktach, takich jak
okna czy drzwi. Jest to inwestycja, ktéra moze sie
zwroci¢ wielokrotnie, przyczyniajac sie do budowa-
nia rozpoznawalnos$ci marki, zwiekszania sprzedazy
i ugruntowania pozycji na rynku. W dobie zaciektej
konkurencji kazdy drobny szczegét ma znaczenie.
Dlatego nie pozostawiajmy przypadkowi decyzji
0 umieszczeniu logo na naszych produktach - by¢
moze to wtasnie ten element bedzie kluczem do suk-
cesu naszej marki.

Przyktadem dobrego wykorzystania logo na produk-
tach sa firmy zajmujace sie produkcja okien, drzwi
czy bram. Wystarczy spojrze¢ na najwiekszych gra-
czy na rynku, jak chociazby Oknoplast, Wisniowski,
Hormann, aby zauwazy¢, ze logo jest integralna cze-
$cig ich produktow. Dzieki temu nawet z daleka moz-
na rozpozna¢, do kogo nalezy dana marka i jakie sa

jej wartosci.

,0czywiscie,zamieszczenie logonaoknachidrzwiach
wymaga pewnych naktadéw finansowych i logistycz-
nych. Trzeba zadba¢ o odpowiedniq grafike, materiat,
technologie druku oraz montaz. Jednakze warto za-
inwestowac w te forme promocji, poniewaz moze ona
przynies¢ wiele korzysci dla firmy — moéwi Andrzej
tukomski, wtasciciel firmy POLINAL. ,Warto réwniez
pamietac o tym, ze logo powinno by¢ umieszczone
w sposéb estetyczny i spdjny z resztg designu firmy.
Powinno by¢ czytelne, widoczne z daleka i dobrze
dobrane pod wzgledem kolorystycznym. Nie warto
oszczedzac na jakosci wykonania, poniewaz od tego
zalezy efekt korncowy” - dodaje.

Whniosek z powyzszego jest jasny - umieszczanie
logo na produktach, takich jak okna, drzwi czy bramy
etc. ma wiele zalet. Pomaga budowa¢ rozpoznawal-
no$¢ marki, wzmacnia zaufanie klientéw i $wiadczy
o wysokiej jakosci produktow. Dlatego warto zadbac
o to, aby logo byto widoczne i efektowne, by zyskac

przewage konkurencyjna i pozycje lidera na rynku.

polinal
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KOLEKCJE DRZWIZEWNETRZNYCH
FULLPERS SMOOOTH

AdamsS A.Pedzich Sp.k.

Jakos¢, design,

funkcjonalnoseé,

INNOWACYjNosc

Dominujacym trendem we wspoétczesnym budownictwie jest budowa doméw
enerdooszezednych, czyli takich, ktorych eksploatacja wiaze sie z jak najnizszym
zuzyciem energii potrzebnej do ogrzania budynku, jedo wentylacji czy tez
zasilania domowych urzadzen. Okna i drzwi stanowia jeden z podstawowych
elementow, bez ktorych nie sposob wyobrazi¢ sobie taki dom. Podobnie

jest w przypadku modernizacji czy remontéw mieszkan i domow.

Réwnie wazna cecha okien i drzwi jest ich ja-
ko$é, kolor, design, funkcjonalno$é¢ i dostoso-
wanie do potrzeb klienta i inteligentnego, ener-
gooszczednego budownictwa. Na rynku istnieje
wiele firm oferujacych szeroka game produktow.
Jednak jak wybraé tego jedynego, ktéry zapewni
nam najwyzszg jako$¢ i satysfakcje z zakupu?

Odpowiedzig na to pytanie moze by¢ wyboér
producenta wyr6znionego w programie VIP
Najlepsze Okien i Drzwi. Dlaczego? Otéz firmy,
akonkretnie ich produkty uczestniczace w takich
programach poddawane sa szczegdtowej ocenie,
co pozwala im utrzymacé najwyzsze standardy ja-
koéci. Otrzymanie wyr6znienia oznacza, ze dany
produkt (producent) speinia okreslone kryteria
dotyczace materiatéw uzytych do produkcji oraz
technologii stosowanych w procesie produkcyj-
nym, a finalny produkt, czyli okno, drzwi, brama
czy roleta nalezy do najlepszych w swojej klasie.

,Czym wlasciwie jest program VIP Najlep-
sze Okna i Drzwi? Jest to inicjatywa, ktéra co
roku nagradza lideré6w we wzornictwie i tech-

nologii stosowanej w produkcji okien i drzwi.
Dzieki temu programowi mozna Sledzi¢ naj-
nowsze trendy i innowacje w branzy, a takze
poznac¢ najlepszych producentéw i dostawcow
stolarki okienno-drzwiowej i ostonowej na ryn-
ku” — méwi Grzegorz Cendrowski, organizator
Programu VIP.

Warto zauwazy¢, ze program VIP Najlepsze
Okna i Drzwi promuje réwniez zrownowazony
rozwéj i dbatoéé o $rodowisko naturalne. Co-
raz wieksza liczba firm skupia sie na produkcji
ekologicznych materiatéw i minimalizacji zuzy-
cia energii, co wpisuje si¢ w globalne tendencje
zwiazane z ochrona planety, nie wspominajac
o korzysciach dla przystowiowego Kowalskiego.

Nagradzane produkty i rozwigzania trafiajg
pod strzechy swiadomych i wymagajacych klien-
téw z Polski, Europy i §wiata.

Oto Laureaci:

VIR

NAJLEPSZE
OKNA« DRZWI+ BRAMY + OSEONY

VIP Najlepsze Okna i Drzwi - Laureaci

za Energooszczedne drzwi tarasowe z ptaskim progiem Vekamotion 82

Martom Sp. zo.o. za Kolekcje drzwi zewnetrznych Fullpers Smooth

JIAdam$S

‘l MARTOM



AdamsS A.Pedzich Sp.k. Martom Sp. 7 0. 0
Nagrodzony produkt: Energooszczedne drzwi tarasowe z ptaskim progiem Vekamotion 82 Nagrodzony produkt: Kolekcja drzwi zewnetrznych Fullpers Smooth V
T

Energooszczedne
drzwi tarasowe
w Twoim domu

—_,-q

i

Kolekcja Smooth

VEKAMOTION 82 to:

O
O
]
O
O

energooszczednosc

wysoka jakos¢ profili
ogromne przeszklenia

Skrzydto modeli Smooth wyglada tak, jakby byto wykonane z

bezpieczenstwo
P kilku kawatkéw drewna tworzgcych rame i wypetnienie.

komfort Nawigzuje do budowy tradycyjnych drzwi drewnianych.

Szyba przeszklenia ma lakierowane obwoluty. Wszystkie
elementy s3 zlicowane, czyli ich powierzchnia jest w jednej
ptaszczyznie. Na skrzydle s3 widoczne poszczegdlne

UI Adams elementy budowy, a réwnoczesnie jest gtadkie — stad nazwa

Smooth. Jest to wzornictwo inspirowane tradycyjng stylistyka
dowiedz sie wiecej 30 LAT PASJI W KAZDYM OKNIE w nowoczesnej odstonie.
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PrzysziosSc salonow

okien 1 drzwi

Salony sprzedazy okien, drzwi, bram i oston od lat ciesza sie duza popularnoscia
wsrod klientéw poszukujacych rozwiazain do swoich domow. Jednak wraz z rozwojem
technologii i zmianami w preferencjach konsumenckich, przyszto$é salonow
sprzedazy tedo typu produktow budowlanych moze wydawacé si¢ niepewna. Dlateco
dzi$ przyjrzymy sie temu, jak branza salonow sprzedazy okien, drzwi, bram

i oston moze dostosowac sie do zmieniajacych sie warunkow rynkowych i jakie

kroki podejmuja najlepsi, aby utrzymaé sie na rynku dzis$ i w przysztosci.

Personalizacja oferty

Dostosowanie oferty do indywidualnych po-
trzeb i preferencji klienta bedzie kluczowe dla
przetrwania salonéw sprzedazy okien, drzwi,
bram i oston. Wspélczesny klient oczekuje sper-
sonalizowanych rozwiazan. Dlatego warto in-
westowaé w technologie umozliwiajace szybka
i skuteczng personalizacje oferty. Przyktadem
moga by¢ m.in.: konfiguratory, poréwnywarki,
programy do wycen etc.

Wykorzystanie nowoczesnych
technologii

W dobie cyfryzacji korzystanie z nowoczesnych
technologii staje si¢ niezbedne dla salonéw sprze-
dazy okien, drzwi, bram i oston. Mozliwo$¢ pre-
zentacji produktéw w wirtualnej rzeczywistoéci,
systemy automatyzacji sprzedazy czy narzedzia
do analizy danych mogg poméc w przyciggnie-
ciu nowych klientéw i zwiekszeniu efektywnosci
sprzedazy.

Ekologia i enerdooszczednosc

Wspblczesny klient zwraca tez uwage na eko-
logig, dbato$¢ o §rodowisko i oszczedno$¢ ener-
gii. Dlatego salon sprzedazy okien, drzwi, bram
i oston powinien oferowaé produkty spelniajace
najwyzsze standardy w tych kwestiach. Promo-
wanie ekologicznych i energooszczednych roz-
wigzan moze przyciggnaé nowych klientéw i zbu-
dowa¢d pozytywny wizerunek firmy.

Swiadczenie dodatkowych ustug

Zeby wyréznié sie na rynku, salon sprzeda-
zy okien, drzwi, bram i oston powinien rozwa-
zy¢ $wiadczenie dodatkowych ustug, takich jak:
montaz, serwis czy doradztwo w zakresie doboru
odpowiednich produktéw, np. w ramach progra-
mu ,,Czyste Powietrze”. Dzigki temu klient otrzy-
muje kompleksowa obstuge, co moze przyczynic
sie do budowania lojalnoSci i zwiekszenia liczby
powracajacych klientéw.

Nowoczesny salon

Warto réwniez zauwazy¢, ze trendy w aranza-
cji przestrzeni handlowej réwniez si¢ zmieniajg.
Klienci coraz bardziej cenia sobie estetyke i kom-
fort podczas zakup6w, dlatego punkty sprzedazy
powinny dba¢ o odpowiednie o$wietlenie, wy-
godne miejsca do odpoczynku oraz przemys$lana
prezentacje produktéow. Warto pamieta¢ chociaz-
by o kaciku dla dzieci w salonie i dobrej kawie.

Podsumowujac, przyszto$¢ salonéw sprzeda-
zy okien, drzwi, bram i oston zaleze¢ bedzie od
umiejetno$ci dostosowania sie do zmieniajacych
sie warunkéw rynkowych i preferencji klientéw.
Inwestowanie w personalizacje oferty, wykorzy-
stanie nowoczesnych technologii, promowanie
ekologicznych rozwigzan i §wiadczenie dodat-
kowych ustug mogg pomdc w utrzymaniu sie na
rynku i zapewnieniu sukcesu w przysztosci.




Dlaczedo rekomendacje
sa kluczem do sukcesu
w branzy stolarki otworowej?

Czy kiedykolwiek zastanawiates$ si¢, dlaczedo niektore salony okien i drzwi
ciesza sie lepsza reputacja niz inne? Co sprawia, ze klienci chca do nich wracaé,
a konkurencja z zazdroScia obserwuje ich sukces? Odpowiedz moze byé prostsza,
niz ci sie wydaje - kluczem do sukcesu moze byé po prostu rekomendacja.

Dlatego, jesli jeste§ wlascicielem salonu okien
i drzwi i szukasz sposobu na zwigkszenie swojej
widocznoSci i przyciagniecie nowych klientéw,
mamy dla Ciebie doskonala propozycje — dotacz
do programu Rekomendowane Salony Okien
i Drzwi. Stolarka VIP wie, jak Ci poméc!

Program ten zostal stworzony z mysla o wspiera-
niu lokalnych firm z branzy stolarki otworowej
i pomaganiu im w promocji ich ustug. Dzieki
udzialowi w programie Twdj salon bedzie miat
mozliwo$¢ dotarcia do szerszego grona odbior-
céw i zyskania zaufania klientow, ktérzy szukajg
profesjonalnego i godnego polecenia miejsca do
zakupu okien i drzwi.

Poznaj Sekret Rekomendowanych Salonéw -
zdobadz zaufanie klientéw i rozwin swéj biznes!

Co zyskujesz, dotaczajac do programu Rekomen-
dowane Salony Okien i Drzwi? Przede wszyst-

Dolaczenie do programu
Rekomendowane Salony Okien
i Drzwi to doskonala okazja,
by wyrézni¢ sie na rynku

i zdobyé nowych klientow.

STOLARCZYK OKNA

l |
| |

ZENRANO )

kim dostep do specjalnego znaku jakosci, ktéry
bedzie potwierdzat wysoka jako$¢ oferowanych
przez Ciebie produktéw i ustug. To oznaczenie
przycigga uwage klientéw i sprawia, ze Twdj
salon sprzedazy staje si¢ bardziej atrakcyjny
w oczach potencjalnych klientéw.

Ponadto mozesz liczy¢ na wsparcie Stolarka
VIP w promocji Twojego salonu oraz mozliwo$¢
uczestniczenia w r6znego rodzaju eventach bran-
zowych i szkoleniach, ktére pomoga Ci w rozwo-
ju biznesu i podniesieniu jako$ci $wiadczonych
ustug.

Dotaczenie do programu Rekomendowane
Salony Okien i Drzwi to doskonala okazja, by
wyr6znié sie na rynku i zdobyé nowych klientow.
Nie zwlekaj wiec i dotacz do nas juz teraz. Zyskaj
zaufanie klientéw i rozwin swdj biznes razem
z nami!

Ol plus
B projekt

73108 swoj salon

REKOMENDOWANY

Szczegoty:
Aleksandra Kanderska,
tel.: 531561202
www.facebook.com/salonystolarki/
www.salonystolarki.pl
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sprzedaz w Internecie

Zacznij sprzedawac
okna i drzwi on-line

Zapytaj o wdrozenie systemu IC COMPLEX umozliwiajgcego sprzedaz i prosta
konfiguracje ztozonych produktow.

Zaufalinam ¥

Skorzystaj ze sprawdzonych
rozwigzan i uruchom

w krotkim czasie nowy,
profesjonalny kanat

sprzedazy.

E-COMMERCE | B2B |

KONFIGURATORY

www.iccomplex.cloud

+48 792 246 911

biuro@iccomplex.cloud
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Oprogramowanie paliwem
dla rozwoju firmy

Co zrobi¢, aby wdrozone w firmie oprogramowanie fak-
tycznie byto takim paliwem? Wdrozenie oprogramowania
w firmie, jak kazde wdrozenie, jest obarczone ryzykiem na
wielu ptaszczyznach. Nasuwa sie pytanie, ktérych z nich
mozna unikngé, a ktére mozna jedynie minimalizowac?
Sprébuje udzieli¢ odpowiedzi w konteks$cie wdrozeni opro-
gramowania wspierajacego procesy sprzedazy B2B (mie-
dzy przedsiebiorstwami) oraz B2C (do konsumentéw).
Temat jest interesujacy, zwazywszy, ze wielu producentéw
i dystrybutoréw jest dzi$ na etapie analizy tego obszaru,
co wynika z ewolucji proces6w sprzedazy, z jaka mamy do
czynienia. Wiele wskazuje na to, ze jesteSmy juz bardzo
blisko momentu, w ktérym nie bedzie juz podziatu na on-
line i offline, podobnie jak miato to miejsce w wielu innych
branzach w ostatnich latach.

Od przeszto dekady obserwuje ewolucje proceséw sprze-
dazy stolarki otworowej z perspektywy dostawcy i twor-
¢y oprogramowania. Mam tu na mySli tradycyjne formy
sprzedazy (klient wchodzi do salonu; dealer dzwoni do
producenta), jak i dziatania online. Przez te lata bardzo
duzo sie zmienito w tym, jak te procesy postrzegamy oraz
w tym, jak one rzeczywiscie przebiegaja.

W przypadku sprzedazy B2B od dlugiego czasu Internet
stanowi istotny kanal komunikacji obok telefonu w obie-
gu zapytan, ofert i zamoéwienn. W przypadku konsumen-
téw przez wiele lat Internet stanowit jedynie kanat infor-
macji i reklamy (w 2022 r. na etapie poszukiwania okien
az '75% klientéw deklarowalo, ze korzystato z Internetu).
Dzi§ obok tego obserwujemy intensywny wzrost zainte-
resowania zakupem online (40% klientéw deklarowatlo,
ze rozwazato zakup przez Internet, a 12%, ze kupito okna
online*). W kolejnych, nastepujacych po sobie badaniach
i obserwacjach wida¢ wzrosty poszczegdlnych wskazni-
kéw i liczby transakcji. Widzimy to wyraznie, poréwnujac
przyktadowo wyniki badan przeprowadzonych przez CAB
w roku 2022 w stosunku do roku 2020, czy tez obserwujac
statystyki poszczego6lnych sklepow eCommerce sprzedaja-
cych okna i poréwnujac dane za lata 2022 12023. Od 2023
r. obserwujemy réwniez, ze zainteresowanie producentow
i dystrybutoréw branzy stolarki otworowej rozwigzania-
mi eCommerce roénie z kazdym rokiem. Jest to dos¢ duza
zmiana w poréwnaniu do lat poprzednich, ktéra mozemy
poréwnaé jedynie z sytuacja z roku 2020, kiedy notowa-

liSmy duzy chwilowy wzrost zainteresowania tego typu
rozwiazaniami, tuz po wprowadzonym na szeroka skale
lockdown'ie. W obliczu przytoczonych badan jest to do§é
naturalne i spodziewamy sie dalszych wzrostéw rynku
tego typu oprogramowania w branzy stolarki otworowe;j.

Dzialtajac w branzy stolarki, nie musimy by¢ ekspertami
w IT, podobnie jak nie musimy by¢ ekspertami w budowie
hali produkcyjnej. W przypadku hal nie musimy wiedzie¢,
jak sg one zbudowane, ale wazne beda aspekty, takie jak
uktad obiektéw konstrukcyjnych, struktura instalacji po-
szczegoblnych mediéw czy wreszcie mozliwo$¢ rozbudowy
tudziez aranzacji i podziatu dostepnej przestrzeni. W du-
zym przedsiebiorstwie jest osoba czy zespol dysponuja-
cy odpowiednia wiedza, by podjac¢ sie takiego projektu.
Warto jednak z perspektywy osoby zarzadzajacej przed-
siebiorstwem po$wieci¢ troche czasu i wejS¢ w obszar
oprogramowania przynajmniej w takim samym stopniu,
w jakim wchodzi w inne obszary. Bledy na etapie projekto-
wania obszaru produkecji (lokalizacji, hal, maszyn, utoze-
nia linii czy samych instalacji) moga w skrajnych przypad-
kach skutkowaé koniecznoScia budowy nowego obiektu
na dtugo przed zamortyzowaniem poprzedniego. W przy-
padku oprogramowania mozemy boryka¢ si¢ z podobny-
mi problemami. Niektére decyzje bardzo tatwo odkrecié,
podczas gdy inne wymagaja gruntownej przebudowy.
Majac wiedze o tym, jakie problemy oprogramowanie ma
rozwigzaé i w jaki sposéb beda przebiegaty poszczegdl-
ne procesy realizowane za jego pomoca, mozna unikna¢
btednych decyzji i trafnie dobra¢ docelowe rozwigzanie.

Kolejnym waznym aspektem jest odpowiedZ na pytanie,
co jest stale, a co zmienne oraz co moze by¢ dostosowa-
ne niewielkim nakladem, a co jest elementem architek-
tury. Warto ten obszar analizowaé¢ w obu kierunkach, tj.
definiowaé swoje potrzeby w taki sposdb, by potencjalny
dostawca oprogramowania wiedzial od poczatku, ktére
wymagania juz dzi§ sg zmienne lub moga sie znaczaco
zmieni¢ w przyszloSci, a ktére pozostana state przynaj-
mniej w okresie trwato$ci inwestycji.

Waznym aspektem jest dylemat: rozwigzanie gotowe, czy
szyte na miare. Tu odpowiedz jest bardzo prosta: najle-
piej mie¢ to i to. Poszukujmy rozwiazan, ktére dzialaja
po wyjeciu z pudetka, ale miejmy gwarancje, ze mozemy
je dostosowaé do swoich potrzeb. Nie zdarza sig, aby fir-
ma dysponowata nieograniczonym budzetem, a przede
wszystkim nieograniczonym czasem na wdrozenie opro-
gramowania. Dlatego twérzmy wlasne oprogramowanie
tylko w tych obszarach, gdzie ma to sensowne uzasadnie-
nie. Przy okazji tego punktu chciatbym poruszy¢ kwestie
absolutnie najwazniejsza podczas wyboru rozwiazania
i dostawcy. Zadne oprogramowanie nie dziata w prézni.
Wystrzegajmy sie wiec rozwiazan, ktére sa zamkniete,
»dzialaja najlepiej” tylko, jeSli potaczy sie je z innymi roz-
wigzaniami tego samego producenta. Oprogramowanie
powinno w jak najmniejszym stopniu ogranicza¢ mozli-
wosci podejmowania dalszych decyzji co do kierunkéw
rozwoju.

* autorzy badania, tj. CAB zwracaja uwage, ze zakupy online dotyczyty jak dotad
zwykle mniejszych zaméwieri, wigc wartosci 12% nie nalezy przektadaé bezpo-

$rednio na udzial wolumenu sprzedazy okien, gdzie szacunkowo oceniali, ze moze
sig to przektadaé na ~5%.
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Seria METAL

Modele tej serii sq dostgpne w kolorach: Patyna, Rdza, Corten,
Stare Ztoto. Ze wzgledu na niepowtarzalnos¢ naturalnego
materiatu i lakierow efekt koncowy jest niepowtarzalny. Intarsje
i frezy wypetnien drzwiowych podkreslajg nowoczesny styl.

MODEL SEM-220 M

MODEL SEM-713 M MODEL SEM-354 M MODEL SEM-102 M MODEL SEM-265 M

Kolor: RDZA Kolor: PATYNA Kolor: STARE ZtOTO Kolor: PATYNA Kolor: CORTEN
Frezy Szyba: satinato Intarsje: zlicowane, RAL 9005 Pochwyt: PKA 1, RAL 9005 Frezy
Pochwyt: PQA 10, RAL 9005 Intarsje: zlicowane, RAL 9005 Pochwyt: PQA 10, RAL 9005 Pochwyt: PQA 90, RAL 9005

Pochwyt: PKA 1, RAL 9005

STARE ZtOTO CORTEN

Kolory oraz wzory oklein mogq nieznacznie réznic sie od gotowego wyrobu. Widok wypetnienia od strony zewnetrznej.

Pasja tworzenia
najwyzszej jakosci

produktow

Michat Baran
wspotwtasciciel firmy
Paneldoor

Jak stworzye produlkt
ekskluzywny?

— idealne rozwiazanie
dla producentow drzwi

W dzisiejszych ezasach, kiedy konkurencja na
rynku jest coraz wicksza, producenci drzwi
rzewnetrznych musza szukaé sposobéow na
wyroinienie si¢ i przyciagniecie uwagdi klientéw.
Jedna z najlepszych metod na osiagniecie tedo
celu jest stworzenie produktu ekskluzywnedo,
ktory bedzie wyréznial si¢ jakoScia, designem

i innowacyjnoscia. Idealnym rozwigzaniem

dla producentéw drzwi zewnetrznych jest
oferta firmy Paneldoor, ktéra specjalizuje sie

w produkeji wysokiej jakosci paneli drzwiowych.

Niezawodna jalkoSé

Aby stworzy¢ produkt ekskluzywny, producenci drzwi
zewnetrznych powinni skupi¢ sie na kilku kluczowych
aspektach. Po pierwsze, wazne, aby uzywac tylko najwyz-
szej jako$ci materiatéw, ktére zapewnia trwato$é i odpor-
no&é na warunki atmosferyczne i eksploatacyjne. Firma
Paneldoor oferuje wysokiej jako$ci naktadkowe i wsadowe
wypelnienia drzwiowe do drzwi ALU i PVC, ktére sa nie
tylko estetyczne, ale tez bardzo wytrzymate.

»Nieustannie poszerzamy naszq oferte o nowe modele, by
sprostac¢ oczekiwaniom nawet najbardziej wymagajq-
cych klientéw i by¢ na biezqco z najnowszymi trendami.
Dzieki temu mozemy z dumgq powiedzieé, ze redefiniuje-
my pojecie produktu ekskluzywnego” — méwi Michal
Baran, wspétwlasciciel firmy Paneldoor. ,Dla nas
luksus nie oznacza jedynie wysokiej ceny i niedostepno-
sci. Dgzymy do tego, aby nasze produkty byty dostepne
dla jak najwiekszej liczby oso6b, nie rezygnujqc przy tym
z najwyzszej jakosci. Nasza oferta jest osadzona w roz-
sqdnych realiach cenowych, co sprawia, ze kazdy moze
poczué sie wyjgtkowo, bez koniecznosci wydawania for-
tuny” — dodaje.

Ekskluzywny design

Kolejnym waznym aspektem przy tworzeniu produk-
tu ekskluzywnego jest dbato$¢ o detale i design. Panele
drzwiowe od Paneldoor charakteryzuja sie nowoczesnym
stylem i eleganckim wykonczeniem, co sprawia, ze sg ide-
alnym rozwigzaniem dla os6b poszukujacych unikalnego
i luksusowego produktu. Ponadto firma oferuje mozliwo$¢

personalizacji drzwi, dzieki czemu kazdy klient moze
stworzy¢ produkt idealnie dopasowany do swoich potrzeb
i preferencji.

,2Jako profesjonalisci, doskonale zdajemy sobie spra-
we z tego, ze kazdy detal ma znaczenie. Dlatego tez nie
boimy sie realizowa¢ zamoéwien indywidualnych, ktére
pozwalajq nam jeszcze lepiej dopasowacé nasze ustugi do
oczekiwan klientéw. W naszej pracy ktadziemy nacisk na
innowacyjnosé i kreatywno$é. Staramy sie wychodzié
poza utarte schematy i proponowac¢ naszym klientom
rozwiqzania, ktére sq nie tylko funkcjonalne, ale tez este-
tyczne i nowoczesne. Dzieki temu nasze projekty zyskujq
unikalny charakter i wyrézniajq sie na tle konkurencji”
— moéwi Michat Baran.

Nowatorskie podejScie
i realizacje indywidualne

Ostatnim kluczowym elementem przy tworzeniu produk-
tu ekskluzywnego jest innowacyjno$¢. Firma Paneldoor
stale wprowadza nowe technologie i rozwigzania, ktére
sprawiajg, ze ich panele drzwiowe sa nie tylko pigekne, ale
tez funkcjonalne i bezpieczne. Dzieki zastosowaniu za-
awansowanych systemoéw zabezpieczen i energooszczed-
nych rozwiazan produkty od Paneldoor sa doskonatym
wyborem dla producentéw drzwi.

Jak zapewnia Michat Baran: ,Kreatywnos¢ jest kluczo-
wym elementem sukcesu w projektowaniu nowocze-
snych konstrukcji. Dzieki niej mozemy tworzyé¢ innowa-
cyjne rozwiqzania, ktoére przyciggnqg uwage klientéw
i sprawiq, Ze nasze produkty bedq wyréznia¢ sie na tle
konkurencji. Kreatywnos¢ pozwala nam takze na ciggte
doskonalenie naszych projektow i dostosowywanie ich
do zmieniajqcych sie potrzeb i oczekiwan uzytkowni-
kéw”.

Stworzenie produktu ekskluzywnego wymaga za-
angazowania, wysokiej jako$ci materiatéw, dbatosci
o detale i innowacyjnos$ci. Firma Paneldoor oferuje
producentom drzwi zewnetrznych idealne rozwigza-
nie, ktére pozwoli im wyrdznic sie na rynku i przycia-
gna¢ uwage wymagajacych klientéw. Dzieki wysokiej
jakosci produktom, nowoczesnemu designowi i inno-
wacyjnym rozwigzaniom producenci moga by¢ pewni,
ze ich drzwi zewnetrzne beda nie tylko piekne, ale tez
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Prowadzimy szkolenia,
“na ktérych Technolodzy
przekazuja niezbedna
wiedze, jak dokonac
" napraw uszkodzen
e W stolarde budowlanej.

.

Profesjonalne produkty do naprawy
i retuszu uszkodzen na drzwiach
oraz profilach okiennych

Oferujemy dedykowane zestawy
serwisowe, zawierajgce produkty
retuszerskie w kolorystyce
dopasowane] do wymagan klienta,
narzedzia oraz produkty pomocnicze
niezbedne do kompleksowej naprawy
uszkodzen na powierzchniach drzwi,
profilach okiennych oraz innych
elementach stolarki budowlanej.
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Zestaw serwisowy do naprawy
i retuszu profili aluminiowych.

Zeskanuj kod
i dowiedz sie wiecej!
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Michat Kozicki
- zastepca gtéwnego
technologa OTTIMO SYSTEMS®

Naprawa i renowacja
stolarki budowlanej

Jak nauezyé sie naprawy i retuszu okien
i drzwi?

Sztuka retuszu okien i drzwi nie jest tatwa, ale dzieki
odpowiedniemu szkoleniu i profesjonalnym narzedziom
mozna osiggna¢ doskonate efekty. W tym artykule
zastanowimy sie, jakie mozliwo$ci daje branzystom
specjalistyczne szkolenie oferowane przez OTTIMO
SYSTEMS. Sprawdzimy takze, jakie narzedzia sa
niezbedne do perfekcyjnego wykonania naprawy

i retuszu stolarki otworowej.

Pierwszym krokiem na drodze do doskonalenia swoich
umiejetnodci sa odpowiednie szkolenia, ktérych celem
jest przygotowanie uczestnikéw do profesjonalnej na-
prawy i retuszu profili okiennych z drewna, aluminium
i PVC. W trakcie szkolenia kursanci poznaja rézne tech-
nologie napraw. Dowiedza sig, jak rozpoznawaé rodzaje
uszkodzeni i dobiera¢ odpowiednie §rodki naprawcze oraz
narzedzia do wykonania retuszu. Podczas zaje¢ praktycz-
nych beda mogli doskonali¢ swéj warsztat pod czujnym
okiem do$wiadczonego Technologa OTTIMO SYSTEMS.

Dlaczegdo warto wziac udziat
w praktyeznym szkoleniu OTTIMO
SYSTEMS?

Po pierwsze zdobedziesz nowa, praktyczna umiejetnosé,
ktéra moze okazad sie bardzo przydatna w pracy. Po dru-
gie tego typu szkolenia pozwalaja poszerza¢ horyzonty
i sta¢ sie bardziej konkurencyjnym na rynku pracy. Po
trzecie zdobycie certyfikatu potwierdzajacego ukonczenie
szkolenia moze zwiekszy¢ Twoja wiarygodno$¢ w oczach
klientéw. Wreszcie po czwarte wszystkie szkolenia ofe-
rowane przez OTTIMO SYSTEMS sa prowadzone przez
dodwiadczonych treneréw i oparte na praktycznych przy-
ktadach z zycia zawodowego.

Dla kogdo przeznaczone sa szkolenia
praktyczno-teoretyczne OTTIMO
SYSTEMS?

W jednodniowym lub dwudniowym szkoleniu praktycz-
no-teoretycznym moga wziaé¢ udziat zar6wno osoby roz-
poczynajace dopiero swoja przygode z retuszem, jak i te,
ktére pracujace juz w branzy stolarki otworowej, jednak
czuja potrzebe poszerzenia swojej wiedzy i umiejetnosci.

Szkolenia dedykowane sg nie tylko pracownikom firm
produkcyjnych i montazystom oraz serwisantom okien
i drzwi, ale réwniez majsterkowiczom zwigzanym z bran-
za budowlana.

Gdzie ordanizowane sa szkolenia
z naprawy i retuszu uszkodzein?

Szkolenia odbywaja sie w nowocze$nie wyposazonych
salach szkoleniowych Europejskiego Centrum Szkolenio-
wego OTTIMO SYSTEMS lub bezposrednio w siedzibie
przedsigbiorstwa, ktére chce przeszkoli¢ swoich pracow-
nikéw w znanych sobie warunkach produkcyjnych. Fir-
ma proponuje dodatkowo szkolenia online, ktére pozwola
pracownikom zdoby¢ wiedze i umiejetno$ci w dogodnym
dla nich czasie i miejscu. Szkolenia OTTIMO EDU LIVE
sa dostepne w formie webinaréw transmitowanych z wir-
tualnego studia szkolen.

Sekret profesjonalnych narzedzi i Srodkow
naprawczych do stolarki okiennej!

Nalezy jednak pamietad, Zze sama wiedza nie wystarczy
do wykonania profesjonalnego retuszu. Bez odpowied-
nich narzedzi, dedykowanych mas wypelniajacych czy
Srodkéw zabezpieczajacych nie mozna zagwarantowac
trwalej naprawy. Na szczeécie istnieje rozwigzanie, kto-
re utatwi zycie kazdemu branzyscie — walizka serwiso-
wa OTTIMO SYSTEMS, w ktoérej znajduja sie wszystkie
narzedzia niezbedne do wykonania naprawy stolarki PVC,
drewna czy aluminium, a takze bazowy komplet §rodkéw
retuszerskich. Zawarto$é walizki mozna czeSciowo mo-
dyfikowaé, np. dobierajac masy wypetniajace, pisaki czy
lakiery w dedykowanej kolorystyce. Dzieki wysokiej jako-
§ci narzedziom serwisant moze precyzyjnie i skutecznie
wykonywa¢ wszelkie prace naprawcze, tworzac estetyczne
i trwale wykoniczenie.

Podsumowujac, kluczowe dla osiggniecia doskonatych
efektéw w pracy sa po pierwsze szkolenia dla branzystow
znaprawy i retuszu profili okiennych, a po drugie profesjo-
nalne narzedzia. Inwestycja w rozwéj wlasnych umiejet-
noSci oraz zakup wysokiej jako$ci akcesoriow z pewnoscig
przyniesie wymierne korzys$ci zaréwno dla specjalisty, jak
i jego klientéw. Warto dodad, ze zestaw serwisowy oraz
szkolenia zostalty docenione przez Kapitute Programu In-
nowacyjne Rozwiazania Branzy Stolarki 2022 i 2023.

OTTIMO

SYSTEMS



VII.

Salon

Roku

Poznaj Sekret sukcesu
laureatow IV edycji
programu Salon Roku!

Zyjemy w czasach, w ktérych design, funkcjonalnoéé
i energooszczedno$¢ odgrywaja coraz wieksza role. Mie-
dzy innymi dlatego salony sprzedazy okien i drzwi w Pol-
sce przezywajq prawdziwa rewolucje, stajac sie miejscami,
w ktérych mozemy znaleZé inspiracje do naszych wta-
snych doméw czy mieszkan. To prawdziwe schowroomy,
w ktérych na wlasne oczy mozemy zobaczy¢ réznorodne
propozycje rozwiazan, pozna¢ najnowsze trendy aranza-
cyjne czy sprawdzi¢ jakos¢ i funkcjonalno$é r6znych mo-
deli okien, drzwi, bram czy oston i z fatwoScia wyobrazi¢
sobie, jak beda prezentowac sie¢ w naszych domach. Jed-
nym slowem funkcjonalne, eleganckie i inteligentne roz-
wigzania.

Podczas uroczystoSci Gala VIP na Zamku w Gniewie,
w lutym 2024 r., odbyt sie 35. Konwent Stolarki. Mieli-
$my woéwczas okazje poznad laureatow IV edycji programu
Salon Roku, organizowanego przez Stolarka VIP. Z grona
przedsiebiorcow dziatajacych pod szyldem ,,Rekomendo-
wane Salony Okien i Drzwi” Kapituta wyréznita cztery sa-
lony z réznych czesci Polski. Miejsca te charakteryzuja sie
znakomita oferta produktéw, a takze innowacyjnym po-
dejéciem do biznesu i oczywiscie profesjonalnym persone-
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lem, ktéry potrafi doradzic i wybraé optymalne rozwigza-
nia dotyczace okien, drzwi, bram i rolet wraz z montazem.

,2Wyréznienia te sq uhonorowaniem firm i oséb, ktore
poprzez realizacje ciekawych i czesto odwaznych dzia-
tan osiqgajq istotnqg dynamike wzrostu, a za sprawq
nowatorskich koncepcji i skutecznej pracy umacniajq
swoje biznesy. Te coroczne nagrody dajq nam mozliwos¢é
poznania firm, ktére wyroézniajq sie na tle konkurencji
i reprezentujq standardy XXI wieku w branzy stolar-
ki budowlanej” — méwi Grzegorz Cendrowski, prezes
Stolarka VIP.

Pierwszy salon, ktéry zastuzyl na miano Salonu Roku
2024, nalezy do firmy ,INDEKOR” z Inowroctawia. Jest
to miejsce, ktore zapiera dech w piersiach swoja nowocze-
snodcia i elegancja. Firma od lat zyskuje coraz wieksze
uznanie w regionie. Salon sprzedazy w Inowroctawiu stat
sie miejscem, ktore przyciaga Klientéw nie tylko swoja bo-
gata oferta, ale takze profesjonalna obstuga i wysoka jako-
$cig produktéw. ,, Tym, co wyréznia salon INDEKOR, jest
przede wszystkim szeroki wybor okien, drzwi, oston czy
bram garazowych o réznych parametrach technicznych
i estetycznych. Na powierzchni ponad 150 m?2 Klienci
mogq znalez¢ rozwiqzania dopasowane do swoich in-
dywidualnych potrzeb i preferencji” — méwi Marek Zak,
wlasciciel firmy.

Kolejny salon, ktéry zastluzyl na uznanie w programie
Salon Roku 2024, nalezy do ,,GRUPY IMPET”. Firma
od lat cieszy sie uznaniem Klientéw, a salon w Miliczu
robi ogromne wrazenie — jest nowoczesny i przestron-

ny, a mnogos¢ przedstawionych produktéw jest w stanie
sprosta¢ oczekiwaniom nawet najbardziej wymagajacych
Klientéw. ,,Przed rozpoczeciem projektowania ekspozycji
zwiedzilem kilkanascie najwiekszych salonéw stolarki
w Polsce. Przyznam szczerze, Ze nasz salon jest w $cistej
czoldowee, jesli chodzi o nowoczesne rozwiqzania wielu
uznanych producentéw” — stwierdza Pawel Kratowski,
wiladciciel firmy. Firma oferuje réwniez profesjonalny
montaz zakupionych produktéw przez wtasne, wykwalifi-
kowane ekipy monterskie. Wéréd istotnych kwestii, o kt6-
re nie musi sie martwié¢ Klient Grupy IMPET, znajduje sie
roéwniez transport oraz serwis.

Trzecim z wyrdmionych salonéw jest salon ,MS SZCZECIN”
ze Szczecina. Nowy salon imponuje juz na pierwszy rzut
oka. Przestrzen jest niezwykle przestronna i dobrze
doswietlona, co sprawia, ze zakupy w staja sie prawdziwa
przyjemnoécia. Tym, co wyrdznia to miejsce na tle
konkurencji, jest szeroki wyboér produktéw, dopasowanych
do réznorodnych gustéw i potrzeb oraz profesjonalne
podejscia do obstugi klienta. ,Nowa lokalizacja to dla nas
wielka zmiana, a zarazem szansa na rozwaj i poszerzenie
naszej dziatalnosci. Od ponad 25 lat obstugujemy
przede wszystkim Klientow z terenu wojewodztwa
zachodniopomorskiego, ale blisko$¢ zachodniej granicy
pozwala nam oferowaé nasze produkty i ustugi takze
Klientom z zagranicy np. ze Skandynawii, Niemiec czy
Islandii” — méwi wiasciciel Btazej Runowski.

Ostatnim, lecz nie mniej waznym salonem na li§cie wyrdz-
nien jest salon nalezacy do firmy ,,ZEBRANO” z Torunia.
Miejsce to jest uwazane za synonim luksusu i prestizu.
W ofercie salonu znajdziemy ekskluzywne rozwigzania od
renomowanych producentéw, ktére zachwycaja nie tylko
designem, ale takze funkcjonalnoscia i trwalosScia. Profe-
sjonalna obstuga oraz niestandardowe podejécie to cechy,
ktére wyrézniaja ,,Zebrano” na tle konkurencji. ,,Rynek
zmienia sie bardzo dynamicznie, oczekiwania klienta
takze. Dlatego wazny jest dla nas osobisty kontakt z ar-
chitektami i klientami. Bez bliskiego poznania ich potrzeb
trudno jest sprostac¢ oczekiwaniom rynku. A my chcemy
nie tylko nadqzaé, ale bardziej nawet wyprzedzaé tren-
dy. Dlatego w naszym salonie wydzieliliSmy specjalne
miejsce nazwane ,Strefq Architekta”, gdzie mozemy sie
spotka¢ i porozmawia¢ — méwi wlasciciel firmy Jacek
Budniewski.

W dzisiejszych czasach Klienci oczekuja nie tylko wysokiej
jakosci produktéw, ale réwniez wyjatkowego doswiadcze-
nia zakupowego. Salony sprzedazy, ktore oferuja bogata
wystawke produktéw na duzej powierzchni, staja sie coraz
popularniejszym rozwiazaniem w zwiekszaniu sprzedazy.
Wyréznione salony moga sta¢ sie wzorem do nasladowa-
nia dla innych przedsiebiorstw w branzy stolarki budow-
lanej.
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Konwenty Stolarki -
inspirujace spotkania
branzowe

Konwent Stolarki VIP to miejsce, gdzie co roku spo-
tykaja sie najlepsi z najlepszych, aby wymieni¢ do§wiad-
czenia, zaprezentowaé nowe technologie i inspirowaé sie
nawzajem.

Pierwszy Konwent Stolarki odbyt sie w 2013 r. w Hotelu 500
nad Zalewem Zegrzynskim k. Warszawy i zgromadzit
prawie 140 os6b. Pomystodawca tego wydarzenia byt
Grzegorz Cendrowski, ktéry postanowit
zorganizowaé spotkanie dla oséb pracuja-
cych w tej branzy. Od tego czasu mineto juz
troche lat. Dzi§ mozemy pochwali¢ sie zor-
ganizowaniem 35. edycji tego wydarzenia,
ktore cieszy sie coraz wigkszym zaintereso-
waniem wsréd branzowcéw. Na przestrzeni
lat udatlo si¢ nam zgromadzi¢ niemal 7000
uczestnikéw, w tym producentéw okien,
drzwi, bram, rolet, pergoli etc., a takze do-
stawcéw komponentéw i maszyn, whascicie-
li salonéw stolarki, grup montazowych oraz
wielu niezaleznych ekspertéw. To wszystko
$wiadczy o rosnacym znaczeniu tego spo-
tkania dla catej branzy.

W kolejnych latach Konwenty Stolarki przyciggaty coraz
wiecej uczestnikéw z réznych zakatkéw Polski, a nawet
z zagranicy. W ramach wydarzenia odbywaty sie prelek-
cje, warsztaty, konkursy, stoiska ekspozycyjne oraz pre-
zentacje nowych systeméw, produktéw i technologii. Dzie-
ki temu uczestnicy mieli okazje poszerzy¢ swoja wiedze,
zdoby¢ nowe umiejetnosSci oraz nawigzaé cenne kontakty

VIII.

Konferencje dla
profesjonalistow
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biznesowe. To wla$nie na Konwentach mozna byto poznac
najnowsze trendy i innowacje, ktére potem znalazly od-
zwierciedlenie w projektach, produktach i ustugach wielu
firm. Nawet koronawirus nie byt w stanie zatrzymac orga-
nizacji tych waznych spotkan branzowych.

Obecnie Konwenty Stolarki organizowane przez
Stolarka VIP sa jednym z najwazniejszych wydarzen
w branzy. Uczestnicza w nich zaréwno fir-
my o zasiegu miedzynarodowym, jak i lo-
kalnym. Kazdego roku organizatorzy stara-
ja sie wprowadzac nowosci, ktére sprawiaja,
ze wydarzenie jest jeszcze bardziej atrakeyj-
ne iinspirujace.

Dla wielu os6b Konwenty Stolarki staty sie
nie tylko miejscem nauki i zdobywania do-
Swiadczenia, ale takze okazja do spotkan
z niezaleznymi ekspertami z dziedziny eko-
nomii, marketingu, prawa, eksportu etc. To
wtasnie tutaj mozna spotkaé najlepszych
specjalistéw z branzy, postuchaé¢ ich rad
i podzieli¢ sie swoimi pomystami, ale takze
nawigzac¢ kontakty biznesowe.

Konwenty Stolarki to nie tylko miejsce, gdzie spotykaja
sie przedstawiciele branzy, aby wymienia¢ do§wiadczenia
i nowe pomysty. To réwniez doskonata okazja do uhono-
rowania tych, ktérzy wyr6zniaja sie swoim profesjonali-
zmem, innowacyjno$cia oraz wkladem w rozwoj sektora
stolarki.

W trakcie Konwentéw Stolarki przyznawane sg réznego
rodzaju wyréznienia i nagrody, ktére maja na celu pod-
kreslenie osiggnieé oraz zachecenie do dalszej pracy na
rzecz rozwoju branzy. Nagrody te przyznawane sa zaréw-
no firmom, jak i indywidualnym osobom za ich wktad
W promocje, innowacje, jako$¢ czy zrownowazony rozwoj.
Nasze programy to Innowacyjne Rozwigzania Branzy
Stolarki, Najlepsze Okna i Drzwi, Rekomendowane Salony
Okien i Drzwi, Salon Roku, Eko Produkt, Projekty Roku,
CSR — Najlepsze dzialania prospoteczne czy Kobiety
Branzy Stolarki.

Dla laureatéw otrzymanie takiego wyrdznienia jest nie
tylko potwierdzeniem ich wysitku i zaangazowania, ale
takze §wietna reklama oraz szansg na nawigzanie no-
wych kontaktéw biznesowych. Ponadto nagrody te stano-

wig réwniez bodziec do dalszej pracy i doskonalenia sige
w swoim fachu.

Dzieki Konwentom Stolarki mozemy by¢ na biezaco z naj-
nowszymi trendami, technologiami i rozwigzaniami
w branzy stolarki. To niepowtarzalna okazja do poszerze-
nia swojej wiedzy, nawigzania kontaktéw biznesowych
i po prostu spedzenia czasu z ludZzmi o podobnych zainte-
resowaniach. Dlatego, jesli jeste$ pasjonatem branzy sto-
larki budowlanej, koniecznie przyjedz na Konwent Stolarki
i dotacz do grona najlepszych z najlepszych!

Do zobaczenia na kolejnych Konwentach Stolarki!

Z powazaniem,

Grzegorz Cendrowski, Prezes Stolarka VIP
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Dlaczego warto uczestniczyc

W K(mwenlach Stolarki?
Oto opinie uczestnikow!

Wiele osob z pewnoscia zadaje sobie pytanie, czy warto bra¢
udzial w Konwentach Stolarki oraz jakie korzySci z tedo
plyna? Czy warto poSwiecaé dwa, a czasami nawet trzy dni
na udzial w takim wydarzeniu? Czy nie lepiej po prostu
posiedzieé w biurze, porozmawia¢ na czacie ezy przez telefon
albo poczyta¢ artykuly online, niz spedza¢ czas w salach

i kuluarach konferencyjnych? Odpowiedzi na te pytania
znajda Painstwo w recenzjach naszych dosci i uczestnikoéw.

Ig |:) ANELDOOR Kazdy  przedsigbiorca,
ktory chce by¢ na fali no-
EKSKLUZYWNE WYPEENIENIA DRZWIOWE  wogdci i zdobywaé cenne
kontakty w branzy sto-
larki, powinien wzigc udzial w Konwentach Stolarki or-
ganizowanych przez Stolarka VIP. To nie tylko doskonata
okazja do poszerzania swojej wiedzy i zdobywania nowych
do$wiadczen czy inspiracji, ale tez szansa na nawigzanie
warto$ciowych relacji biznesowych. Organizacja tych wy-
darzen stoi na najwyzszym poziomie. Logistyka jest dopra-
cowana w najmniejszych detalach, a atrakcje towarzyszace
tym wydarzeniom dostarczaja uczestnikom niezapomnia-
nych przezyé. Wszystko odbywa sie zgodnie z planem, co
daje uczestnikom poczucie zaopiekowania i docenienia —
Michatl Baran, wspoétwlasciciel firmy Paneldoor.

Polska Agencja Chcialbym serdecznie
E Inwestycji i Handlu podzigkowac za Kolejne
Grupa PFR zaproszenie. To byla dla
mnie czysta przyjemnos$é
i zaszczyt m6c ponownie gosci¢ na wydarzeniu organizo-
wanym przez Stolarke VIP. W dzisiejszych czasach, gdy ry-
nek stolarki budowlanej rozwija sie w zawrotnym tempie,
wazne jest wspieranie i promowanie branzy na réznych
plaszczyznach. Dlatego tez z ogromna rado$cig angazuje sie
w te sprawy w ramach PAIH. Podczas wydarzenia nie dato
sie nie zauwazy¢ profesjonalizmu i zaangazowania, z jakim
Stolarka VIP podchodzi do organizacji. Kazdy szczeg6t byt
dopracowany, a atmosfera sprzyjata nawigzywaniu nowych
kontaktéw i wymianie dos§wiadczen. Chcialbym serdecznie
podziekowaé Stolarce VIP za mozliwo$¢ uczestnictwa, in-
spirujace prelekcje i pasje, jakg wktadaja Paristwo w rozwoj
branzy stolarki. Mam nadzieje, ze nasza wsp6tpraca bedzie
kontynuowana, a kolejne wydarzenia beda réwnie udane,
jak to ostatnie. Dziekuje za okazang go$cinnos¢ oraz mozli-
wo$¢ bycia czescia tego wyjatkowego wydarzenia. Jestescie
prawdziwymi ambasadorami branzy stolarki budowlane;j!
— Piotr Placha, Kluczowy Ekspert w Departament
Analiz i Strategii Rynkowych Polskiej Agencji
Inwestycji i Handlu (PAIH).

Kiedy stysze o Konwencie Stolarki, od
razu mam przed oczami obraz dynamicz-
nych spotkan, pelnych pasji i energii ludzi
z branzy stolarki. To nie tylko okazja do
zdobycia nowej wiedzy, ale takze mozli-
wo$é¢ nawiazania cennych kontaktéw biznesowych. Spo-
tkanie ludzi z podobnymi zainteresowaniami i problemami
daje mi ogromna motywacje do dziatania. Mozemy wymie-
niaé sie¢ pomystami, dzieli¢ sie doS§wiadczeniami i wspét-
pracowac nad rozwojem naszych firm. To wlta$nie w takich
momentach rodza si¢ innowacyjne projekty i wspdtpraca,
ktéra moze otworzy¢ zupelnie nowe mozliwosci dla na-
szych bizneséw — Marek Bendnarz, wlasciciel firmy
WindoorMatic.

: e Ostatnio mieliSmy okazje
g CK STOLARKA uczestniczy¢ w naszym ulu-
bionym wydarzeniu, jakim
jest Konwent Stolarki na Zamku w Gniewie. Od kilku lat
regularnie odwiedzamy Wasze spotkania i za kazdym ra-
zem jesteSmy zafascynowani energia, pasja i atmosfera,
jaka tam panuje. Trzymamy ogromnie kciuki za Paristwa
formute Konwentéw. JesteSmy pewni, ze nadal beda sie one
rozwijad, przyciagajac coraz wieksza liczbe pasjonatéw. Za-
wsze mozecie na nas liczyé, chetnie bedziemy powracaé na
kolejne edycje, aby czerpaé inspiracje ze spotkan z tak uta-
lentowanymi i zaangazowanymi ludzmi. Dziekujemy jesz-
cze raz i do zobaczenia na kolejnym Konwencie! — Tomasz
Ciskowski, wspotwlasciciel firmy CK-Stolarka.

. Chciatbym serdecznie pogratulo-
-lllbruCk wac organizatorom u@anego Kon-
wentu, ktéry odbyt sie na Zamku
w Gniewie. Program Konwentu byl niezwykle interesuja-
cy i réznorodny, co pozwolito uczestnikom na poszerzenie
swoich horyzontéw i zdobycie nowej wiedzy. Mimo réznych
barier, takich jak blokada drég zwiazana ze strajkiem rolni-
kéw, frekwencja byta imponujaca. To pokazuje, ze pomimo
trudnoéci ludzie chca poszerza¢ swoja wiedze, rozwijac sie.
Chcialbym réwniez podziekowaé za mozliwo$¢ korzysta-
nia z przestanych przez Paristwa materialbw — Mariusz
Palenica, Managing Director Tremco illbruck.

Bardzo dziekujemy za zaproszenie i moz-
- liwoé¢ udzialu w Konwencie. Spotkanie
aluplaS‘t byto pelne ciekawych i inspirujacych
e rozméw, a atmosfera sprzyjata nawiazy-
waniu nowych relacji biznesowych. Jak zawsze, cieszymy
sie, ze mogliémy porozmawiaé z przedstawicielami firm,
ktére takze maja co§ wspélnego z Aluplast. Dzigki takim
spotkaniom mozemy poszerza¢ nasza wiedze, zdobywac
nowe perspektywy i inspirowaé sie pomystami innych. Je-
stedmy w pelnej gotowosci, aby kontynuowac nasza wspot-
prace i angazowa¢ sie w kolejne przedsiewziecia — Marcin
Szewczuk, dyrektor marketingu firmy Aluplast.

Chciatbym serdecznie podziekowaé za mozliwo$¢ uczest-
niczenia w Konwencie Stolarki. To byta dla mnie ogromna
przyjemno$¢ méc podzieli¢ sie swoja wiedza i do§wiadcze-
niem z takg wspanialg publicznos$cia. Atmosfera stworzona
przez Pana Grzegorza byla niesamowita. Jego entuzjazm
i zaangazowanie sprawily, ze kazdy czut si¢ mile widziany
i doceniany. Chciatbym réwniez podziekowaé¢ Pani Alek-
sandrze za jej zaangazowanie w dziedzinie logistyki, kt6-
ra jest niezwykle wazna i stanowi fundament kazdej kon-
ferencji. Jeszcze raz dziekuje za zaproszenie i mozliwo§¢
dzielenia si¢ swoja wiedza. Pozdrawiam serdecznie i zycze
dalszych sukceséw w organizacji Konwentéw Stolarki —
mgr. inz. Andrzej Zyla, ekspert branzowy i rzeczo-

znawca sadowy.
I?I=® wygloszenia prelekcji na Panistwa Kon-

wencie dotyczacym aktualnej wiedzy na
temat rynku budowlanego w obszarze stolarki otworowej.
To zawsze niesamowite do§wiadczenie méc dzieli¢ sie na-
szymi spostrzezeniami i nowinkami z tak szerokim gro-
nem specjalistéw. Gratulujemy organizatorom tak licznej
frekwencji oraz doskonalej organizacji wydarzenia. Mamy
nadzieje, ze nasza prelekcja przyniosta uczestnikom wie-
le inspiracji i nowych pomystéw do wykorzystania w co-
dziennej pracy. Dziekujemy za uwage i zaangazowanie
w dyskusje. Jestedmy pewni, ze spotkanie na Konwencie
przyczyni sie do dalszego rozwoju branzy stolarki otwo-
rowej i zainspiruje do podejmowania nowych wyzwan —
Marzena Jakimowicz, Kierownik Zakladu, Zaklad
Inzynierii Elementéw Budowlanych Instytut Techniki
Budowlanej.

Dzigkujemy za zaproszenie i mozliwo$¢

Staram sie by¢ obecny na wielu wyda-
rzeniach branzowych, bo wiedzy nigdy
za wiele. Na podstawie dotychczaso-
wych do$wiadczen moge stwierdzi¢, ze Konwent Stolarki
to wydarzenie, na ktérym mozna zetkna¢ sie z informacja-
mi takimi najblizej branzy, produktéw i probleméw, z ja-
kimi na co dzierr przychodzi nam sie mierzy¢. Mamy tu
spojrzenie na dany temat nie tylko od strony producenta
czy sprzedazy, ale tez montazu i obstugi posprzedazowe;j.

FE X bﬂu

Z kilkoma ekspertami zapoznanymi podczas Konwentéw
nawiazali$my szersza wspdtprace. To pozwolito nam zaosz-
czedzic czas na szukanie informacji na wlasna reke i zapew-
nito wiagciwe prowadzenie spraw firmy — Roman Bauta,
Prezes Zarzadu firmy Nexbau.

ﬂ EPP A Chcialbym serdecznie podzigkowaé za
T zaproszenie na to wyjatkowe wydarze-
sewmneimnsme pie oraz mozliwoSé dzielenia sie swo-
imi spostrzezeniami i wiedza na temat branzy stolarskiej.
Udziat w panelu dyskusyjnym byt dla mnie niezwykle in-
spirujacy, a wszystkim prelegentom chciatbym pogratulo-
wac przekazania nowych informacji oraz dodania §wiezego
spojrzenia na tematy poruszane podczas Konwentu. Dla
mnie, jako stalego uczestnika spotkan organizowanych
przez Stolarka VIP, kwestia ta jest niezmiernie istotna. Cie-
szy mnie, ze moglem wzig¢ udziat w tak warto§ciowym wy-
darzeniu i mam nadzieje, Ze nasza wspélna praca przyczyni
sie do dalszego rozwoju naszej branzy. Jeszcze raz serdecz-
nie dziekuje za mozliwo$¢ uczestnictwa w tym konferen-
cji. Juz nie moge sie doczekaé kolejnej edycji, ktéra, mam
nadzieje, bedzie réwnie inspirujaca i owocna — Marek
Karwowski, General Manager EPPA Polska.

Bardzo cenimy sobie udziat w Konwen-
OKNOPOL ' NS gdyz kazde takie spotkanie wnosi
coraz wiecej do naszych mozliwosci

i umiejetnosci (...). Nauka nigdy sie nie koriczy, a i wiedzy
nie jest za wiele, gdy chce sie sprostac¢ coraz bardziej wyma-
gajacym Klientom. Oczekiwania nakierowane na poprawe
parametru energooszczednoSci prowadza do bardzo szyb-
kiego rozwoju zagadniert montazu. Spotykajac sie z ludzmi
z branzy, mozemy postuchaé, podyskutowad, wymieni¢ do-
$wiadczenia, a w rezultacie dostarczy¢ dobry produkt i —
co wazne — z profesjonalnie wykonanym montazem. Jako
sprzedawcy i wykonawcy ustug, dazymy do tego, aby by¢
innowacyjnymi, a z solidng podstawa merytoryczng moze-
my uniknaé btedéw w praktyce — Grzegorz Dumienski,
wlasciciel firmy Oknopol Niepotomice.

Jest nam niezmiernie milo, Ze organizowane przez nas
Konwenty Stolarki ciesza sie uznaniem wsrdd uczestnikow,
ktérzy doceniajg wysoki poziom merytoryczny, mozliwos¢é
nawigzania kontaktoéw biznesowych oraz profesjonalna or-
ganizacje wydarzenia. Konwent Stolarki to nie tylko wyda-
rzenie branzowe, ale tez szansa na rozwdj i sukces kazdej
firmy. ,,Najlepsi s3 wéréd nas” — Grzegorz Cendrowski,
Organizator.
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»
E I(spo rte row Forum Eksporteréw Stolarki Budowlanej
o
Stolaria

Budowlane)j
19-20 wrzesnia 2024r.
Hotel Lamberton

Wszystko w naszych rekach

» Najwazniejsze wydarzenie tej jesieni

« Spotkanie na zywo z najlepszymi ekspertami

« Zupetnie nowe kierunki eksportu polskiej stolarki
« Al - skuteczne narzedzie w sprzedazy i eksporcie

* Prognozy dla Polski, Europy i $wiata

+ Odkrycie Roku 2024

« Windoor Export Award 2024 - jak to robig najlepsi?

Eksportujesz lub zamierzasz eksportowac? Nie moze Cie tam zabraknac¢.
Wiecej informacji: Kontakt: 531 561 202, forum@stolarkavip.pl
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